1. Оберіть країну зі списку згідно порядкового номеру в академічному журналі.

2. Оберіть галузь національної економіки даної країни.

3. Оберіть підприємство зазначеної галузі, що працює в обраній галузі та має вихід на міжнародний ринок.

4. Проаналізуйте діяльність обраного підприємства згідно моделі Даннінга (Додаток Б).

4.1 Оберіть щонайменше 5 пунктів для аналізу згідно Додатку Б. 

4.2 Дослідження має бути підкріплено фактичними даними та посиланнями на першоджерела.

4.3 Кількість сторінок – щонайменше 5 сторінок з використанням шрифту текстового редактора Word – Times New Roman, розмір 14 з міжрядковим інтервалом 1,5. Текст необхідно друкувати, залишаючи поля таких розмірів: ліворуч – 30 мм, праворуч – не менш 10мм, зверху – 20мм, знизу – 25 мм. Абзацний відступ має бути однаковим по всьому тексту в межах 12 – 20мм. Вирівнювання по ширині сторінки.

4.4 Мова українська або англійська.

4.5 Термін виконання роботи – не пізніше 11 грудня 2018 р. (вівторок).

4.6 Робота представляється в друкованому вигляді в к.119 (5 н.к.).

4.7 Максимальна кількість балів 20 (в рамках оцінювання на екзамені).

ДОДАТОК А

1. Австралія,

2. Австрія,

3. Аргентина,

4. Бельгія,

5. Болгарія,

6. Угорщина

7. Греція, 

8. Данія, 

9. Ізраїль,

10. Індія,

11. Іспанія,

12. Італія.

13.Канада, 

14. Китай, 

15. Латвія,

16. Ліхтенштейн,

17. Люксембург.

18. Монако,

19. Нідерланди,

20.Норвегія.

21. Об’єднані Арабські Емірати,

22. Польща,

23. Португалія.

24. Республіка Корея,

25. Словенія,

26. Сполучене Королівство Великобританії і Північної Ірландії,

27. Сполучені Штати Америки, 

28. Таїланд,

29. Туреччина.
ДОДАТОК Б

Еклектична ПАРАДИГМА МІЖНАРОДНОГО ВИРОБНИЦТВА ДАННІНГА
Переваги інтерналізаціі – це подолання або використання провалів ринку). Інтерналізация дозволяє:

- уникнути витрат на пошук партнерів і переговори з ними;

- уникнути витрат моральної шкоди та несприятливого відбору, і захистити репутацію інтерналізованої фірми;

- уникнути витрат, пов'язаних з розривом контрактів і судовими процедурами:

- уникнути невизначеності положення покупця щодо якості та вартості ресурсів, наприклад, технології;

- уникнути ситуації, коли ринок не дає можливості використовувати дискримінацію в цінах:

- витягти економію з взаємозалежної і взаємозалежної діяльності;

- компенсувати відсутність майбутніх ринків;

- уникнути або використовувати державне втручання в економіку (квоти, тарифи, контроль над цінами, податкові відмінності і т.д.);

- контролювати поставки і умови продажів ресурсів (включаючи технологію);

- контролювати ринки збуту (включаючи ті, які можуть бути використані конкурентами;

- бути залученими в різного роду активність, включаючи крос-субсидування, руйнівною ціноутворення, трансфертне ціноутворення в якості конкурентної або антиконкурентної стратегії.
