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2019 рік
1. Опис навчальної дисципліни
	Найменування показників 
	Галузь знань, 

напрям підготовки,
 рівень вищої освіти 
	Характеристика навчальної дисципліни

	
	
	денна форма навчання
	заочна форма навчання

	Кількість кредитів – 3
	Галузь знань

07 Управління і адміністрування
	

	
	
	Цикл дисциплін професійної підготовки
Нормативна

	Розділів – 2
	Спеціальність

073 Менеджмент
	Рік підготовки:

	Загальна кількість годин – 90
	
	4-й
	-

	
	
	Лекції

	Тижневих годин для денної форми навчання: 
аудиторних – 
самостійної роботи студента – 
	Освітньо-професійна програма

Підприємництво, торгівля та біржова діяльність
	16 год.
	-

	
	
	Практичні

	
	
	8 год.
	-

	
	Рівень вищої освіти: бакалаврський
	Самостійна робота

	
	
	66 год.
	-

	
	
	Вид підсумкового контролю: 
Екзамен

	
	
	


2. Мета та завдання навчальної дисципліни

Метою викладання навчальної дисципліни «Тендерні закупівлі» є забезпечення належного рівня знань, щодо організації та проведення тендерних закупівель, достатнього для кваліфікованого здійснення процедур тендерних закупівель відповідно до вимог законодавства.
Основними завданнями вивчення курсу дисципліни «Тендерні закупівлі» є: 

- вивчення основних понять організації та здійснення тендерних закупівель;

- ознайомлення з порядком проведення процедур тендерних закупівель;

- здобуття  вмінь та навичок з питань здійснення процедур закупівель;

- освоєння можливостей застосовування законодавства під час здійснення тендерних закупівель;

Згідно з вимогами освітньо-професійної  програми студенти повинні досягти таких компетентностей: 
· Здатність та готовність налагоджувати договірні відносини з контрагентами  організації;

· Здатність та готовність будувати комунікації з громадянами, колегами, керівниками та підлеглими з дотриманням поваги, вимог культури та етики публічного адміністрування та службового етикету;

· Здатність виявляти ініціативу та підприємливість;

· Здатність проведення критичного аналізу й оцінки впливу середовища (внутрішнього й зовнішнього) на функціонування й потенційну можливість розвитку організації на основі використання методів маркетингової діагностики, синтезу інвестиційно-інноваційної та логістичної діяльності, їх перспективності.
Міждисциплінарні зв’язки.
Вивчення курсу базується на знанні студентами циклу фундаментальних та професійно-орієнтованих дисциплін: «Менеджмент», «Економічна теорія», «Теорія організацій», «Менеджмент персоналу», «Основи ділової комунікації», «Економіка торговельного підприємства».
3. Програма навчальної дисципліни
Розділ 1. «Теоретичні основи тендерних  закупівель»
Тема 1. Поняття тендер та його класифікація. 

Поняття тендер. Історія розвитку тендерних закупівель в контексті соціальних, економічних та політичних процесів в Україні. Нормативно-правова база щодо тендерних закупівель  в Україні. Основні види тендерів та їх характеристика. Основні принципи здійснення тендерних закупівель. Стан нормативно-правової бази у сфері тендерних закупівель. Сторони та їх зобов'язання у сфері тендерних закупівель.

Тема 2. Теоретичні засади тендерної документації 

Порядок підготовки та затвердження тендерної документації. Вимоги до складу тендерної документації та її оприлюднення; надання роз'яснень та внесення змін до тендерної документації. Примірна тендерна документація. Типові помилки/порушення під час підготовки тендерної документації. Кваліфікаційні критерії та підстави для відхилення пропозиції учасника у процедурі закупівлі. Причини відміни закупівлі.. Технічні специфікації до предмета закупівлі. 

Тема 3. Вимоги до документації для проведення тендерних закупівель
Інструкція з підготовки тендерних пропозицій. Кваліфікаційні критерії до учасників відповідно. Якісні та кількісні характеристики предмета закупівлі. Кількість товару та місце його поставки. Місце, де повинні бути виконані роботи чи надані послуги, їх обсяги. Строки поставки товарів, виконання робіт, надання послуг. Проект договору про закупівлю з обов’язковим зазначенням порядку змін його умов. Опис окремої частини або частин предмета закупівлі. Перелік критеріїв та методику оцінки тендерних пропозицій із зазначенням питомої ваги критеріїв. Строк, протягом якого тендерні пропозиції вважаються дійсними. Інформацію про валюту про мову, тендерної пропозиції. 
Тема 4. Порядок подання тендерних пропозицій

Тендерна пропозиція.  Електронна система закупівель. Документ з тендерною пропозицією. Документи, що підтверджують відповідність учасника кваліфікаційним (кваліфікаційному) критеріям, та документи, що містять технічній опис предмета закупівлі. Повідомлення учаснику про отримання його пропозиції із зазначенням дати та часу. Реєстр, форма якого встановлюється Уповноваженим органом. Строк дійсності тендерної пропозиції.  Права учасників тендерних торгів. 
Тема 5. Забезпечення виконання договору про закупівлю

Права замовника. Розмір забезпечення виконання договору про закупівлю. Кошти, як забезпечення виконання договору. Розкриття тендерних пропозицій. Розгляд та оцінка тендерних пропозицій. Автоматична оцінка тендерних пропозицій електронною системою закупівель. Критерії і методики оцінки тендерних пропозицій. Електронний аукціон. Принципи здійснення електронного аукціону. Права та обов’язки замовника в електронному аукціоні. 
Тема 6. Тендерний комітет 

Тендерний комітет, уповноважена особа та централізована закупівельна організація. Способи організації закупівельної діяльності замовником. Порядок утворення та головні функції тендерного комітету, а також права, обов'язки і відповідальність голови, секретаря та інших членів тендерного комітету. Порядок визначення уповноваженої особи (осіб), а також її права, обов'язки та відповідальність. Примірне положення про тендерний комітет або уповноважену особу (осіб). Особливості взаємодії тендерного комітету (комітетів) та уповноваженої особи (осіб). 
Розділ 2. Організація проуедури тендерних закупівель в Україні
Тема 7. Загальний огляд електронної системи закупівель.

Поняття та особливості електронної системи закупівель Процедури закупівлі. Закупівля за рамковими угодами. Правила та принципи роботи електронної системи закупівель; види процедур закупівель та їх загальна характеристика; особливості здійснення закупівель за рамковими угодами; способи ідентифікації особи, яка підписує електронний документ. PROZORRO, TENDER.me, ZAKUPKI.prom.ua та інші елекронні системи тендерів. 
Тема 8. Проект договору тендерної закупівлі. 

Основні вимоги до договору про закупівлю. Порядок визначення предмета закупівлі, затверджений Уповноваженим органом у сфері закупівель.. Планування закупівель як передумова здійснення процедур закупівель (форма річного плану закупівель, додаток до річного плану та вимоги щодо їх заповнення та оприлюднення). Визначення потреб замовника, специфікацій, кваліфікаційних вимог до учасників та вивчення ринку щодо предмета закупівлі. Порядок визначення предмета закупівлі. Порядок оприлюднення інформації.
Тема 9. Відкриті торги як основна процедура закупівлі 
Застосування процедури відкритих торгів: умови, строки та етапи. Інформування щодо проведення процедури відкритих торгів. Проведення електронного аукціону та розкриття тендерних пропозицій; розгляд та оцінка тендерних пропозицій. Відхилення тендерних пропозицій. Прийняття рішення про намір укласти договір про закупівлю. Відміна замовником торгів чи визнання їх такими, що не відбулися. Умови застосування переговорної процедури закупівлі; порядок проведення переговорної процедури закупівлі.
Тема 10. Процедура відкритих торгів з публікацією англійською мовою
Застосування процедури відкритих торгів з публікацією англійською мовою: умови, строки та етапи. Інформування щодо проведення процедури відкритих торгів з публікацією англійською мовою. Особливості проведення етапу розгляду та оцінки тендерних пропозицій. Проведення електронного аукціону та прийняття рішення про намір укласти договір про закупівлю.

Тема 11. Порядок організації та проведення процедури закупівлі «конкурентний діалог»
Умови застосування конкурентного діалогу. Порядок проведення конкурентного діалогу. Порядок організації та проведення переговорної процедури закупівлі. Договір про закупівлю. Основні вимоги до договору про закупівлю. Умови та порядок внесення змін до договору про закупівлю. Забезпечення виконання договору про закупівлю. Підстави та умови недійсності договору про закупівлю.
4. Структура навчальної дисципліни 
	Назви тематичних розділів і тем
	Кількість годин

	
	денна форма
	заочна форма

	
	усього 
	у тому числі
	усього
	у тому числі

	
	
	л
	практ
	сам.роб.
	
	л
	практ
	сам.роб

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9

	Розділ 1. «Теоретичні основи тендерних  закупівель»

	Тема 1. Поняття тендер та його класифікація.
	9
	1
	0,5
	7,5
	-
	-
	-
	-

	Тема 2. Теоретичні засади тендерної документації
	11
	2
	1
	8
	-
	-
	-
	-

	Тема 3. Вимоги до документації для проведення тендерних закупівель
	9
	2
	1
	6
	-
	-
	-
	-

	Тема 4. Порядок подання тендерних пропозицій
	8
	2
	1
	5
	-
	-
	-
	-

	Тема 5. Забезпечення виконання договору про закупівлю
	8
	1
	0,5
	6,5
	
	
	
	

	Тема 6. Тендерний комітет
	
	
	
	
	
	
	
	

	Разом за розділом 1
	45
	8
	4
	33
	-
	-
	-
	-

	Розділ 2. Розділ 2. Організація проуедури тендерних закупівель в Україні

	Тема 7.  Загальний огляд електронної системи закупівель.


	10
	2
	1
	7
	-
	-
	-
	-

	Тема 8. Проект договору тендерної закупівлі.
	8,5
	1
	0,5
	7
	-
	-
	-
	-

	Тема 9. Відкриті торги як основна процедура закупівлі 
	8,5
	1
	0,5
	7
	-
	-
	-
	-

	Тема 10. Процедура відкритих торгів з публікацією англійською мовою
	10
	2
	1
	7
	-
	-
	-
	-

	Тема 11. Порядок організації та проведення процедури закупівлі «конкурентний діалог»
	8
	2
	1
	5
	
	
	
	

	Разом за розділом 2
	45
	8
	4
	33
	-
	-
	-
	-

	Усього годин 
	90
	16
	8
	66
	-
	-
	-
	-


5. Теми лекційних занять 
	№

теми

з/прогр.
	Назва теми
	Кількість

годин

	1
	Тема 1. Поняття тендер та його класифікація.
	

	2
	Тема 2. Теоретичні засади тендерної документації
	2

	3
	Тема 3. Вимоги до документації для проведення тендерних закупівель
	2

	4
	Тема 4. Порядок подання тендерних пропозицій
	2

	5
	Тема 5. Забезпечення виконання договору про закупівлю
	1

	6
	Тема 6. Тендерний комітет
	2

	7
	Тема 7.  Загальний огляд електронної системи закупівель.
	1

	8
	Тема 8. Проект договору тендерної закупівлі
	1

	9
	Тема 9. Відкриті торги як основна процедура закупівлі
	2

	10
	Тема 10. Процедура відкритих торгів з публікацією англійською мовою
	2

	11
	Тема 11. Порядок організації та проведення процедури закупівлі «конкурентний діалог»
	

	Разом
	16


6. Теми практичних занять 
	№

теми

з/прогр.
	Назва теми
	Кількість

годин

	1
	Тема 1. Поняття тендер та його класифікація.
	0,5

	2
	Тема 2. Теоретичні засади тендерної документації
	1

	3
	Тема 3. Вимоги до документації для проведення тендерних закупівель
	1

	4
	Тема 4. Порядок подання тендерних пропозицій
	1

	5
	Тема 5. Забезпечення виконання договору про закупівлю
	0,5

	6
	Тема 6. Тендерний комітет
	1

	7
	Тема 7.  Загальний огляд електронної системи закупівель.
	0,5

	8
	Тема 8. Проект договору тендерної закупівлі
	0,5

	9
	Тема 9. Відкриті торги як основна процедура закупівлі
	1

	10
	Тема 10. Процедура відкритих торгів з публікацією англійською мовою
	1

	11
	Тема 11. Порядок організації та проведення процедури закупівлі «конкурентний діалог»
	

	Разом
	8


7. Самостійна робота
	№

теми

з/прогр.
	Назва теми
	Кількість

годин

	1
	Тема 1. Поняття тендер та його класифікація.
	6

	2
	Тема 2. Теоретичні засади тендерної документації
	6

	3
	Тема 3. Вимоги до документації для проведення тендерних закупівель
	7

	4
	Тема 4. Порядок подання тендерних пропозицій
	6

	5
	Тема 5. Забезпечення виконання договору про закупівлю
	7

	6
	Тема 6. Тендерний комітет
	7

	7
	Тема 7.  Загальний огляд електронної системи закупівель.
	7

	8
	Тема 8. Проект договору тендерної закупівлі
	6

	9
	Тема 9. Відкриті торги як основна процедура закупівлі
	7

	10
	Тема 10. Процедура відкритих торгів з публікацією англійською мовою
	7

	11
	Тема 11. Порядок організації та проведення процедури закупівлі «конкурентний діалог»
	

	Разом
	66


8. Види контролю і система накопичення балів

	Вид контролю
	№
	Вид контрольного заходу
	Кількість контрольних заходів
	Кількість балів за 1 захід
	Усього балів

	
	
	
	Денна форма

	Поточний контроль
	1
	Збір, систематизація та аналіз фактичного матеріалу, доповіді на практичних заняттях
	4
	5
	20

	
	2
	Виступ, презентація й обговорення результатів дослідження матеріалу на практичних заняттях
	2
	5
	10

	
	3
	Розв’язання навчальних кейсів за тематикою курсу в системі електронного забезпечення навчання Moodle
	2
	5
	10

	
	4
	Контрольне тестування за результатом вивчення матеріалу Розділу 1, Розділу 2  в системі електронного забезпечення навчання Moodle
	2
	10
	20

	
	  5
	Відповідь на фахові питання (у письмовій формі)
з тематики курсу
	2
	10
	20

	
	
	Вирішення контрольних ситуативних задач та навчальних кейсів (у письмовій формі)
	2
	10
	20

	Усього балів
	14
	45
	100


Критерії оцінювання

Шкала оцінювання: національна та ECTS

	За шкалою
ECTS
	За шкалою

   університету
	За національною шкалою

	
	
	ЕЕкзамен
	ЗЗалік

	A
	90 – 100
(відмінно)
	55 (відмінно)
	ЗЗараховано

	B
	85 – 89
(дуже добре)
	4 (добре)
	

	C
	75 – 84
(добре)
	
	

	D
	70 – 74
(задовільно) 
	3 (задовільно)
	

	E
	60 – 69
(достатньо)
	
	

	FX
	35 – 59
(незадовільно – з можливістю повторного складання)
	2 (незадовільно)
	Не зараховано

	F
	1 – 34
(незадовільно – з обов’язковим повторним курсом)
	
	


Критерії оцінювання
1. Збір, систематизація та аналіз фактичного матеріалу, доповіді: 3-5 бал(и). 
5 бали - відповідь правильна, повна, інформацію з різних джерел систематизовано, виокремлено основні положення, структурно об’єднано та стисло проаналізовано кожне з них, зроблено ґрунтовні узагальнюючі висновки.

4 бали – відповідь правильна, повна, однак інформація не чітко систематизована, не чітко сформульовані висновки.
3 бал -  відповідь в цілому правильна, виокремлено основні положення кожного з джерел, але не зроблено їх відповідного аналізу та узагальнюючих висновків.
1-2 бали – відповідь стисла, кратка, або є доповненням до попереднього виступу. 
2. Виступ, презентація й обговорення результатів дослідження матеріалу на практичних заняттях: 3-5 бал(и). 

5 бали – виступ з презентацією  за темою заняття, з чітко визначеними проблемами; зроблено глибокий системний аналіз змісту презентації, виявлено нові ідеї та положення, що не були розглянуті, але суттєво впливають на зміст презентації, надано власні аргументи щодо основних положень даної теми. 
4 бали – виступ з презентацією, однак не виявлено нових ідей та положень, а надані власні аргументи щодо основних положень даної теми не є повними та ґрунтовними. 
3 бал - підготовлено матеріал з теми, що обговорюється, що доповнює зміст виступу, поглиблює знання з цієї теми, висловлено власну думку. 
1-2 бали – доповнення до попереднього виступу без ґрунтовної підготовки та розробки структурованої доповіді.  
3. Розв’язання навчальних кейсів за тематикою практичного заняття: 3-5 бал(и). 

5 бали - проаналізовано зміст навчального кейса, дано вичерпні відповіді на всі питання, зроблено ґрунтовні узагальнюючі висновки та надано рекомендації.

3 бал - правильно виокремлено основні положення навчального кейса, проведено відповідний аналіз, але не зроблено узагальнюючих висновків.
1-2 бали – суттєве або часткове доповнення попереднього виступу. 
4. Контрольне тестування за результатом вивчення матеріалу Розділу 1, Розділу 2  в системі електронного забезпечення навчання Moodle 
1 бал за кожну правильну відповідь (всього 10 тестових запитань). 

5.  Відповідь на фахові питання з тематики курсу (у письмовій формі): 5-10 балів
10 балів – відповідь повна, вірна, зроблено висновки, надано рекомендації.
9-7 балів – відповідь повна, вірна, однак не зроблено чітких висновків та не надано рекомендацій.

6-5 балів – відповідь не повна, не зроблено ґрунтовні узагальнюючі висновки та не надано рекомендації. 

Вирішення контрольних ситуативних задач та навчальних кейсів (у письмовій формі) 5-10 балів
10 балів – ситуативна задача або навчальний кейс вирішено вірно, зроблено висновки, надано рекомендації.
9-7 балів – ситуативна задача або навчальний кейс вирішено, однак не зроблено чітких висновків та не надано рекомендацій.

6-5 балів – ситуативна задача або навчальний кейс вирішено не зовсім вірно, не зроблено ґрунтовні узагальнюючі висновки та не надано рекомендації. 

9.  Рекомендована література
Основна:
1. Закон України “Про здійсненнֹя державних закупівель”ֹВідомостіВерховної

Ради (ВВР), 2014. Електроннֹий ресурс. – режим доступу: http://old.minjust.gov.ua/8094

2. Закон України “Про особливосֹті здійсненнֹя закупівелֹь в окремих сферах

господарсֹької діяльностֹі" (Відомості Верховної Ради України, 2013 р., N 17, ст. 148; 2014 р., N 22, ст. 781, N 24, ст. 883. Електроннֹий ресурс. – режим доступу: http://zakon5.rada.gov.ua/laws/show/4851-17

3. Закон України “Про внесення змін до деяких законів України у сфері державних закупівель щодо приведенн ֹ ֹя їх у відповіднֹість з міжнароднֹими стандартами ֹ та вжиття заходів з подолання корупції” № 679-VIII від 15.09.2015. Електроннֹий ресурс. – режим доступу: http://zakon5.rada.gov.ua/laws/show/679-19

4.Зубар В. В. Концепція Електроннֹих закупівелֹь: засади побудови в Україні [Електронний ресурс] / В. В. Зубар // Редукціон. – 2014. – № 8–9. – Режим доступу: http://www.procurement.in.ua/ru/pages/4973

5.Павлова В. А. О проблемах развития онлайн-торговли в Украине / В. А.

Павлова //Економічний нобелівський вісник. ֹ – 2014. – № 1 (7). – С. 349–354. 

6.Переваги системи електроннֹих державних закупівелֹь ProZorro. – Офіційний

веб-сайт ProZorro http://prozorro.org

Додаткова:
1. Муравйов В. І. Право Європейсьֹкого Союзу: підручник / В І Муравйов [Електронний ресурс]. – Режим доступу: http://westudents.com.ua/glavy/67645-3-zdysn

2. Н.М. Заєць // Вісник Київськогֹо національֹного університֹету імені Тараса        Шевченка – 2013. – № 8 (149) – С. 84.Любіцева О.О. Туристичні ресурси України: навч. посіб. Київ : Альтерпрес, 2017. 369 с.
3. Петруненко Я. В. Державні закупівлі як складовий елемент світової торгівлі морем та напрям формуваннֹя єдиного економічнֹого простору / Я. В. Петруненкֹо // Актуальні проблеми держави і права: зб. наук, праць. – 2008. – Вин. 39.-С. 309-317.

Про здійсненняֹ державних закупівелֹь [Електронний ресурс]: Закон України від 01.03.2015 р. — Режим доступу : http://zakon2.rada.gov.ua/laws/show/1197

Інформаційні ресурси:

1. Web-журнал «Інтелектус»  – «ПАТЕНТБЮРО».  URL:  http://www.patent.net.ua/intellectus/ua.html (дата звернення: 15.08.2019).

2. Вища освіта та Болонський процес. Національний Темпус/Еразмус офіс в Україні. URL: http://tempus.org.ua/uk/vyshha-osvita-ta-bolonskyj-proces.html (дата звернення: 18.08.2019).

3. Державна служба статистики України. URL: http://www.ukrstat.gov.ua (дата звернення: 18.08.2019).

4. Кабінет Міністрів України. Урядовий портал. URL:  http:// www.kmu.gov.ua (дата звернення: 18.08.2019).

5. Міністерство освіти і науки України. Офіційний веб-сайт. URL:  http://www.mon.gov.ua (дата звернення: 19.08.2019).

6. Модуль аналітики офіційного сайту «Prozorro», публічні закупівлі. URL: http://bi.prozorro.org. (дата звернення: 19.08.2019).

7. Науково-практичний журнал «Менеджмент сьогодні». URL: http://grebennikon.ru/journal-6.html (дата звернення: 20.08.2019).

8. Офіційний портал Верховної Ради України. URL: www.rada.gov.ua/. (дата звернення: 21.08.2019).

9. Офіційний сайт Міністерства економічного розвитку і торгівлі України. URL: http: //www.m e.gov. ua/News/Detail?lang=uk-UA&id=50da6022-ffe8-4ddb-9248-8a24ab606d3c&title=ProzorroZmenshuKoruptsiiu-RezultatiOpituvanniaBiznesu. (дата звернення: 21.08.2019).

10. Президент України. Офіційне інтернет-представництво. URL:  http://www.president.gov.ua (дата звернення: 22.08.2019).
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