ДЕРЖАВНИЙ ВИЩИЙ НАВЧАЛЬНИЙ ЗАКЛАД

«ЗАПОРІЗЬКИЙ НАЦІОНАЛЬНИЙ УНІВЕРСИТЕТ»

МІНІСТЕРСТВА ОСВІТИ І НАУКИ УКРАЇНИ

КАФЕДРА ЦИВІЛЬНОГО ПРАВА

             Методичні вказівки для самостійної роботи студентів з дисципліни 

 ФПОД  2.9 ЦИВІЛЬНЕ ТА ТОРГІВЕЛЬНЕ ПРАВО ЗАРУБІЖНИХ КРАЇН
для студентів денної та заочної форм навчання
підготовки бакалаврів 
спеціальність 081 «Право»

                                Юридичний факультет 









2020
Цивільне та торгове право зарубіжних країн: Методичні вказівки для самостійної роботи студентів з дисципліни для студентів денної та заочної форм навчання спеціальностей: спеціальність 081 «Право». - Запоріжжя: ЗНУ, 2020. – 47с.

Укладач: к.ю.н, доцент Самойленко Георгій Валерійович


Ухвалено на засіданні


кафедри цивільного права


протокол №     від      2020 р.


Зав. кафедрою 

                                                              ________________ 

2. Мета та завдання навчальної дисципліни

Метою викладання навчальної дисципліни «Цивільне та торгове право зарубіжних країн» є пізнання окремих інститутів цивільного, сімейного та торгового права окремих зарубіжних країн, що має сприяти кращому пізнанню  «Цивільного та сімейного права України» та «Господарського права України», розуміння зближення національного законодавства з європейським інтеграційним, що зумовлює здатність спеціалістів бути адаптованими до європейського та світового законодавства, моделей регулювання суспільних відносин.
Основними завданнями вивчення дисципліни «Цивільного та торгівельного права зарубіжних країн» є оволодіння визначеним інструментарієм науки цивільного та торгівельного права; розвитку  правових систем, вивчення конкретних  інститутів системи права, оцінка джерел права, виділення найбільш характерних їх рис; вироблення особливого юридичного мислення, необхідного для засвоєння і застосування права в розрізі інститутів цивільного та торгівельного права зарубіжних країн.

«Цивільне і торгове право зарубіжних країн» як навчальна дисципліна зі спеціальності «правознавство» відіграє важливу роль у професійній підготовці майбутніх юристів. Вивчення цієї навчальної дисципліни має не тільки пізнавальне, теоретичне значення, але й дуже велике практичне значення, що пов’язано з бурхливим розвитком торговельної, економічної, науково-технічної та інших видів міжнародної співпраці, що вимагає знань в сфері цивільного і торгівельного права зарубіжних країн.

За останні роки, особливо з часу прийняття Акта про незалежність України, збільшилась потреба в юристах, що знають іноземне цивільне і торгове право.

Глибоке засвоєння цього навчального курсу є необхідною передумовою успішного і правильного застосування наявних в кожній окремій країні правових інститутів для захисту економічних інтересів як усієї нашої країни в цілому, так і окремих учасників зовнішньоекономічних зв’язків, коло і число яких значно розширилося в результаті проведених у нашій країні перетворень і реформ.

 Курс «Цивільне та торгове право зарубіжних країн» передбачає вивчення складного комп​лексу теоретичних положень, правових інститутів, державних структур, широкого діапазону суспільних відносин у цивільних відносин, а особливо, в комерційній та торгівельній сферах. Законодавство дуже нестійке в умо​вах динаміки ринкових відносин, тому студенти повинні приділяти підвищену увагу до змін і доповнень, які вносяться до чинного законодавства, активно самостійно опрацьовувати основні розділи курсу.

Мета дисципліни — сформувати у студентів відповідні пра​вові знання, уміння і навички, пов'язані з професійною підго​товкою.

Завдання вивчення курсу «Цивільне та торгове право зарубіжних країн» є оволодіння базовими знаннями, визначеним інструментарієм, в тому числі:

· отримання поглиблених знань про інститути приватного права; 
· визначення проблем приватного права на сучасному цивілізаційному етапі людстава;

· знати теоретичні засади цивільного права, доктрину, концепції, напрями і основні проблеми його розвитку, удосконалення цивільного законодавства, тенденції та перспективи його розвитку;

· формування самостійного мислення, навичок аналізу проблемних питань приватного права, порівняння та співвіднесення їх з позитивним правом зарубіжних країн; навиків практичного застосування здобутих знань

· вміти користуватися офіційними правовими виданнями, джерелами права, застосовувати набуті знання в своїй практичній діяльності;

· самостійно вирішувати окремі питання правового характеру;

· готувати відповіді та правові процесуальні документ з питань захисту прав людини;

· брати участь у наукових дискусіях. 

В навчальному курсі виділяються основні проблеми:

· джерела правового регулювання цивільних та торгівельних відносин в зарубіжних країнах;

· міжнародні джерела правового регулювання цивільних та торгівельних відносин;

· джерела правового регулювання цивільних та торгівельних відносин в ЄС та країнах ЄС;

· суб’єкти цивільних та торгівельних відносин;

· банкрутство юридичних осіб;

· сімейне право;

· речове право;

· право інтелектуальної власності;

· зобов’язальне право;

·  договірне право;

· Деліктне право;

· Спадкове право;

· Міжнародні розрахунки;

· Міжнародна торгівля;

· Міжнародні перевезення та ін.

Міждисциплінарні зв’язки: «Цивільне та торгівельне право зарубіжних країн» є необхідною передумовою успішного і правильного застосування наявних в кожній окремій країні правових інститутів для захисту економічних інтересів як усієї нашої країни в цілому, так і окремих учасників зовнішньоекономічних зв’язків, коло і число яких значно розширилося в результаті проведених у нашій країні перетворень і реформ.

Найбільш тісний зв'язок «Цивільного та торгівельного права зарубіжних країн» прослідковується з «Цивільним та сімейним правом України» та «Господарським правом України», «Правові основі зовнішньо-економічної діяльності», «Міжнародна торгівля», оскільки Цивільне та торгівельне право зарубіжних країн, як і України, базується на рецепійованих основних положеннях приватного права Римської імперії, - Римського приватного права. Тому, попри відмінності в регулюванні окремих видів суспільних відносин, зберігаються загальні тенденції та приватноправовий інструментарій регулювання цивільних та торгівельних правовідносин.

Пізнання дозволяє не лише вивчити окремі інститути цивільного та торгівельного права зарубіжних країн, але й краще та глибше пізнати «Цивільне та сімейне право України» та «Господарське право України». 

3. Програма навчальної дисципліни
Розділ 1. Загальна характеристика цивільного та торгівельного права зарубіжних країн  

Тема 1. Основні цивільно-правові системи сучасності (загальна характеристика
Поняття цивільного й торгового права в зарубіжних країнах
Поняття цивільно-правової системи (сім'ї) та її основні складові. Рецепція римського приватного права 

Основні цивільно-правові системи сучасного світу та тенденції їх розвитку 

Загальна характеристика континентальної (романо-германської) цивільно-правової системи 

Загальна    характеристика   англо-американської   цивільно-правової системи 
Загальні риси інших цивільно-правових систем (традиційної, мусульманської, центральноєвропей​ської та східноєвропейської)
Тема 2 Джерела Цивільного та торгового права зарубіжних країн
Загальна характеристика джерел цивільного і торгового права
зарубіжних держав
Співвідношення цивільного і торгового кодексів в зарубіжних
країнах
Джерела цивільного і торгового права Франції
Джерела цивільного і торгового права Федеративної Республіки
Німеччина
Джерела цивільного права Англії
Джерела цивільного права США
Джерела цивільного права Швейцарії
Тема 3 Фізична особа в цивільному праві зарубіжних країн 

Поняття фізичної особи в цивільному праві зарубіж​них країн і джерела її цивільно-правового статусу.

Поняття та основні принципи цивільної правоздат​ності фізичної особи в праві зарубіжних країн.

Інститут безвісної відсутності (оголошення помер​лим) громадянина в праві зарубіжних країн. 

Поняття та зміст дієздатності в різних цивільно-правових системах. Обмеження дієздатності фізич​них осіб
Тема 4  Юридичні особи та інші правові форми торгової (підприємницької) діяльності в зарубіжних циві​льно-правових системах
Поняття та ознаки юридичної особи в різних циві​льно-правових системах.

Поняття та основні принципи правоздатності юри​дичних осіб у цивільному праві зарубіжних країн. 
Класифікація юридичних  осіб у зарубіжних правових системах. 
Правові форми здійснення (торгової) підприємни​цької діяльності в зарубіжних правових системах. 

Поняття та види торгових товариств у правових си​стемах зарубіжних країн.

Види юридичних осіб у континентальній цивільно-правовій системі.

Види юридичних осіб та інші форми здійснення підприємництва в англо-американській цивільно-правовій системі
Тема 5 Представництво у цивільному й торговому праві зарубіжних країн 

Поняття та види представництва в цивільному праві зарубіжних країн.

Поняття та види торгового (комерційного) представ​ництва в країнах континентального права.

Торгове (комерційне) представництво в англо-американській правовій системі.
Розділ 2. Характеристика окремих інститутів цивільного та торгівельного права зарубіжних країн  

Тема 6 Речові права в зарубіжних цивільно-правових системах. Право власності.

Поняття та види речових прав у зарубіжних цивільно-правових системах.

Класифікація об'єктів речового права. 
Право власності в зарубіжних правових системах і тенденції його розвитку. Підстави набуття права власності. 
Захист права власності в романо-германській та анг​ло-американській цивільно-правових системах.

Права на чужі речі у зарубіжних правових системах.

Інститут довірчої власності у праві Англії та США.
Тема 7 Загальні положення про зобов'язання в цивільному праві зарубіжних країн
Поняття та види зобов'язань у континентальній та англо-американській цивільно-правових системах. 

Множинність та зміна осіб у зобов'язаннях. Припи​нення зобов'язань. 

Зміст і виконання зобов'язань у зарубіжних цивільно-правових системах. 

Юридичні  наслідки  невиконання зобов'язання  чи виконання його з порушенням умов. 

Способи забезпечення виконання зобов'язань у ци​вільному та торговому праві зарубіжних країн. 

Зобов'язання із заподіяння шкоди в праві ФРН, Франції, Англії та США. 

Компенсація моральної шкоди в праві зарубіжних країн.
Тема 8 Договори в цивільному праві зарубіжних країн 

Поняття договору в цивільному праві зарубіжних країн. Класифікація договорів. 

Зміст договору в романо-германській та англо-американській цивільно-правових системах.

Умови дійсності та законні підстави договору в кон​тинентальному та англо-американському праві. 

Порядок укладення договору. Оферта й акцепт у цивільному праві зарубіжних країн.
Тема 9 Спадкове право в зарубіжних цивільно-правових системах 

Поняття й загальні положення спадкового права зарубіжних країн (континентальної та англо-американської системи права). 
Спадкування за заповітом у цивільному праві зару​біжних країн. 

Спадкування за законом у різних цивільно-правових системах 

Реалізація спадкових прав у країнах континентальної та англо-американської правових систем
Тема 10 Загальні положення сімейного права в зарубіж​них цивільно-правових системах 

Поняття та умови укладення шлюбу в праві зару​біжних країн. 

Підстави припинення шлюбу в різних цивільно-правових системах. 

Права та обов'язки подружжя в континентальному та англо-американському праві. 

Правовідносини батьків і дітей у зарубіжних циві​льно-правових системах.
4. Структура навчальної дисципліни
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	Тема 2 Джерела Цивільного та торгового права зарубіжних країн
	5
	2
	
	3
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	2
	2
	
	6
	
	
	6
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5. Теми лекційних занять
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	1. 
	Основні цивільно-правові системи сучасності (загальна характеристика
	2
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	Джерела Цивільного та торгового права зарубіжних країн
	2
	2
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	Фізична особа в цивільному праві зарубіжних країн 
	
	

	4. 
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	2
	2

	5. 
	Представництво у цивільному й торговому праві зарубіжних країн
	2
	2



	6. 
	Речові права в зарубіжних цивільно-правових системах. Право власності
	2
	2

	7. 
	Загальні положення про зобов'язання в цивільному праві зарубіжних країн
	2
	2

	8. 
	Договори в цивільному праві зарубіжних країн
	2
	2

	9. 
	Спадкове право в зарубіжних цивільно-правових системах
	2
	

	10. 
	Загальні положення сімейного права в зарубіж​них цивільно-правових системах 
	
	

	
	Разом
	14
	10


6. Теми семінарських занять

	№

з/п
	Назва теми
	Денне відділення 

(кількість

годин)
	Заочне відділення

(кількість

годин)

	1. 
	Основні цивільно-правові системи сучасності (загальна характеристика
	
	

	2. 
	Джерела Цивільного та торгового права зарубіжних країн
	
	2

	3. 
	Фізична особа в цивільному праві зарубіжних країн 
	2
	

	4. 
	Юридичні особи та інші правові форми торгової (підприємницької) діяльності в зарубіжних циві​льно-правових системах
	
	

	5. 
	Представництво у цивільному й торговому праві зарубіжних країн
	2
	

	6. 
	Речові права в зарубіжних цивільно-правових системах. Право власності
	2
	2

	7. 
	Загальні положення про зобов'язання в цивільному праві зарубіжних країн
	
	2

	8. 
	Договори в цивільному праві зарубіжних країн
	2
	

	9. 
	Спадкове право в зарубіжних цивільно-правових системах
	
	

	10. 
	Загальні положення сімейного права в зарубіж​них цивільно-правових системах 
	2
	

	
	Разом 
	10
	6


7. Самостійна робота
	№

з/п
	Назва теми
	Денне відділення 

(кількість

годин)
	Заочне відділення

(кількість

годин)

	1. 
	Основні цивільно-правові системи сучасності (загальна характеристика
	2
	6

	2. 
	Джерела Цивільного та торгового права зарубіжних країн
	3
	6

	3. 
	Фізична особа в цивільному праві зарубіжних країн 
	2
	6

	4. 
	Юридичні особи та інші правові форми торгової (підприємницької) діяльності в зарубіжних циві​льно-правових системах
	3
	6

	5. 
	Представництво у цивільному й торговому праві зарубіжних країн
	2
	6

	6. 
	Речові права в зарубіжних цивільно-правових системах. Право власності
	5
	7

	7. 
	Загальні положення про зобов'язання в цивільному праві зарубіжних країн
	5
	7

	8. 
	Договори в цивільному праві зарубіжних країн
	5
	7

	9. 
	Спадкове право в зарубіжних цивільно-правових системах
	6
	7

	10. 
	Загальні положення сімейного права в зарубіж​них цивільно-правових системах 
	6
	7

	
	Разом 
	29
	65


8. Індивідуальні завдання

1. Підготовути реферативні матеріали з елементами наукового дослідження та презентацією на одну з тем:
1. Цивільне і торгове право як галузі приватного права. 

2. Визначення і система цивільного права зарубіжних держав. 
3. Основні принципи і тенденції розвитку цивільного і торгового
права зарубіжних держав.

4.  Загальна характеристика джерел цивільного і торгового права
зарубіжних держав

5.  Співвідношення цивільного і торгового кодексів в зарубіжних
країнах

6. Джерела цивільного і торгового права Франції

7. Джерела цивільного і торгового права Федеративної Республіки
Німеччина
8. Джерела цивільного права Англії

9. Джерела цивільного права США

10. Джерела цивільного права Швейцарії

11. Правоздатність фізичних осіб
12. Дієздатність фізичних осіб
13. Поняття юридичної особи.

14. Види юридичних осіб

15. Порядок створення юридичних осіб

16. Правоздатність юридичних осіб

17. Поняття представництва

18. Торгове представництво і посередництво

19. Представництво в праві Англії і США
20. Поняття комерсанта і торгової угоди

21. Торгова реєстрація і торгові книги

22. Фірмове найменування

23. Поняття і види торгових товариств

24. Монополістична діяльність і її правове регулювання

25. Поняття позовної давнини і господарське значення її застосування.

26. Джерела правового регулювання позовної давнини
27. Основні умови застосування позовної давнини

28. Терміни позовної давнини. Припинення і перерва термінів позовної
давності
29. Поняття і види речових прав

30. Об'єкти речових прав

31. Цінні папери та оборотні документи

32. Поняття і зміст права власності

33. Підстави надбання права власності

34. Захист права власності

35. Права на чужі речі

36. Довірча власність у цивільному праві Англії і США

37. Інститут залежного тримання рухомого майна в англійському
праві

38. Визначення володіння і його юридичної охорони

39. Захист володіння

40. Поняття зобов'язання і його види

41. Поняття договору. Види договорів

42. Порядок укладення договору

43. Умови дійсності договору

44. Виконання зобов'язань

45. Наслідки невиконання зобов'язань

46. Грошові зобов'язання

47. Множинність осіб у зобов'язанні

48. Способи забезпечення виконання зобов'язань.

49. Законодавство про заставу

50. Законодавство про іпотеку

51. Поступка вимоги і переведення боргу

52. Припинення зобов'язань

53. Основні інститути зобов'язального права США
54. Поняття договору купівлі-продажу і джерела його регулювання

55. Укладення договору

56. Істотні умови договору

57. Обов'язки продавця

58. Обов'язки покупця

59. Поняття договору майнового найму

60. Права та обов'язки сторін

61. Припинення договору

62. Лізинг — особливий вид договору майнового найму

63. Поняття договору підряду і сфера його господарського
застосування

64. Права та обов'язки сторін

65. Відповідальність сторін за договором. Припинення дії договору

66. Договір про кооперацію

67. Договір про консорціум

68. Договір доручення

69. Договір комісії

70. Агентський договір у праві Англії і США

71. Виникнення і правова природа договорів про франшизу і факторингу
72. Договір про винятковий продаж товарів

73. Договір про франшизу

74. Договір про факторинг

75.  Поняття договору зберігання і сфера його господарського
застосування

76. Права та обов'язки сторін за договором зберігання
77. Зберігання на товарних складах

78.  Поняття і види страхування

79. Джерела правового регулювання страхування
80.  Елементи страхових правовідносин

81. Страховий інтерес

82. Страхові ризики

83. Страхова премія

84. Характеристика договору страхування

85. Права та обов'язки сторін

86. Принцип суброгації

87. Договори позики і кредитування
88. Вексель

89. Чек

90. Акредитиви
91. Поняття зобов'язань із заподіяння шкоди

92. Джерела правового регулювання заподіяння шкоди
93. Умови виникнення деліктних зобов’язань
94. Зобов'язання з заподіяння шкоди згідно з правом окремих країн

95. Поняття неспроможності, банкрутства і конкурсного провадження

96. Джерела правового регулювання неспроможності

97. Суб'єкти неспроможності

98. Початок провадження по справах про відновлення економічного
положення підприємств і компаній, судовому врегулюванню боргів

99. Умови відкриття конкурсного провадження

100. Оголошення боржника неспроможним і його правові наслідки

101. Органи конкурсного управління

102. Процедури, що запобігають ліквідації майна боржника

103. Ліквідація майна неспроможного боржника і припинення
правосуб'єктності неплатоспроможної юридичної особи

104.  Припинення конкурсного провадження (звільнення боржника від
боргів)
105. Загальна характеристика і джерела авторського права
106. Об'єкти авторського права
107. Суб'єкти авторського права
108. Суб'єктивні авторські права
109. Авторські договори
110. Суміжні права
111. Поняття права промислової власності
112. Охорона винаходів
113. Охорона «ноу-хау»
114. Охорона промислових зразків
115. Охорона товарних знаків і знаків обслуговування
116. Охорона позначень походження товарів
117. Ліцензійний договір і договір на передачу «ноу-хау»
118. Захист економічної конкуренції
119. Загальна характеристика сімейного права
120. Шлюб. Поняття, порядок і умови укладання
121. Правовідносини між подружжям
122. Правовідносини між батьках і дітьми
123. Припинення шлюбу
124. Опіка
125. Загальна характеристика і джерела спадкового права
126. Спадкування за заповітом
127. Спадкування за законом
128. Перехід спадкового майна і відповідальність за боргами спадкодавця.

ЗМІСТ ДИСЦИПЛІНИ

Тема 1 Вступ до курсу „Цивільне та торгове право зарубіжних країн”
1.
Предмет, метод і функції курсу "Цивільне і торгове право зарубіжних держав". Мета і основні завдання курсу "Цивільне і торгове право зарубіжних держав". Структура курсу "Цивільне і торгове право зарубіжних держав". Місце курсу "Цивільне і торгове право зарубіжних держав" в системі правових знань.
2.
Цивільне і торгове право як галузі приватного права. Визначення і система цивільного права зарубіжних держав. Визначення і система торгового права зарубіжних держав.
3.
Основні принципи і тенденції розвитку цивільного і торгового
права зарубіжних держав.
Цивільне право є основною складовою приватного права і системи права в цілому. Приватне право виступає певною макросистемою, яка охоплює сукупність норм щодо визначення статусу та захисту інтересів окремих осіб, які не є фігурантами держави, не перебувають у відносинах влади—підпорядкування щодо одна-одної, рівноправно і вільно встановлюють собі права та обов'язки у відносинах, що виникають з їхньої ініціативи'. Ра​зом з тим, поняття «приватне право» не є загальноприйнятим для всіх країн і правових систем сучасного світу; у багатьох країнах узагалі немає поділу права на публічне та приватне.
Так, у країнах англо-американської правової системи не тіль​ки не розглядається внутрішня дихотомія всієї системи права, що дозволяє розмежувати публічне та приватне право, але відсутній і звичний для нас поділ права на галузі, зокрема не виокремлюєть​ся галузь цивільного права. Норми, які регулюють майнові та особисті немайнові відносини й належать в інших країнах до сис​теми цивільного права, становлять тут не галузі цивільного чи торгового права, а окремі розділи, інститути, зокрема, договірне право, право власності, деліктне право та ін.
У системах, де такий поділ існує, сфера дії приватного права не завжди співпадає через розбіжності в змісті приватно-право​вих галузей. Зокрема, інститут неспроможності у Франції є час​тиною торгового, тобто приватного права, а у ФРН — процесуа​льного, тобто публічного права. Інститут оголошення громадя​нина померлим у праві країн континентальної правової сім'ї є складовою цивільного права, а в англо-американській має суто процесуальний характер. У зв'язку з цим поняття цивільного права повніше виражає сутність предмета нашого інтересу й роз​глядається як єдине для всіх правових систем і систем права кож​ної окремої країни.
У доктрині зарубіжних країн виділяють такі групи суспільних відносин, які регулюються нормами цивільного права: І) природ​ні відносини (право осіб): шлюб, припинення шлюбу, фактичні шлюбні стосунки, материнство, батьківство, присвоєння імені, родинні стосунки тощо; 2) відносини економічного характеру: власність, об'єднання майна, передача права власності (речове право); 3) відносини обміну в широкому розумінні, з економічної та соціологічної точки зору (контрактне право); 4) відносини, що підтримують рівновагу в суспільстві: відновлення порушеного права, відшкодування шкоди (зобов'язальне (деліктне) право).
Цивільне право розглядається і як право громадян, що відріз​няється від права підприємців — комерційного чи торгового.
Торговим правом вважається система норм, яка регулює органі​зацію професійної торгової діяльності в широкому значенні цьо​го поняття, тобто яка застосовується до торгівлі, промисловості, фінансової діяльності, іншими словами — професійної комерцій​ної діяльності. Воно охоплює різноманітні сфери підприємниць​кої діяльності та визначає загальний статус комерсанта, юридич​не поняття торгового капіталу, принципи організації підпри​ємств, їх об'єднань та ін.
Отже, цивільне право в широкому його розумінні практично можна було б ототожнити з приватним правом. Однак у деяких країнах прийнятий розподіл приватного права на цивільне та тор​гове (дуалізм приватного права).
У сучасному світі існує велика кількість правових сис​тем, і в тому числі різноманітні й самобутні цивільно-правові си​стеми. У вітчизняній юридичній літературі вони класифікуються на основі наведених вище елементів і зводяться до таких видів: романо-германська (континентальна, її ще називають системою цивільного права); англо-американська; мусульманська; патріар​хальна (традиційна,); далекосхідна; центральноєвропейська; схід​ноєвропейська.
Основними з них вважаються романо-германська та англо-американська, які й стануть предметом нашої уваги. Щодо схід​ноєвропейської та центральноєвропейської цивільно-правових систем, до яких належать країни колишнього «соціалістичного табору», то фахівці висловлюють припущення щодо непередбачуваності результатів розвитку нового права цих систем, на яких істотно позначився вплив «соціалістичного» періоду існування. Однак за багатьма ознаками вони тяжіють до романо-германської цивільно-правової системи й переймають тенденції її розвитку.
Звичайно, тій чи іншій цивільно-правовій системі, як вже за​значалося, не відповідає жодна чітко окреслена територія земної кулі. Країни, істотно віддалені за географічним розташуванням, можуть належати до однієї цивільно-правової системи, оскільки це поняття використовується з метою встановити спільні та від​мінні риси систем діючого цивільного права.
Нині визначені цивільно-правові системи світу представлені такими країнами:
Континентальна: майже всі країни Європи (за винятком Анг​лії); багато країн Латинської Америки, Японія (частково), Китай (частково); колишні колоніальні країни, які сприйняли систему своєї метрополії.
Її поділяють на дві підсистеми:
— романська: Франція, Бельгія, Італія, Іспанія, Нідерланди, Аргентина, Колумбія, Венесуела, Єгипет (частково);
— германська: ФРН, Швейцарія, Австрія, Японія, Бразилія, Перу.
Англо-американська: Англія, США, Австралія, Канада, Нова Зеландія, частково Індія. У Канаді, Шотландії, штаті Луїзіана (США) — діє змішана цивільно-правова система.
Мусульманська: країни Близького й середнього Сходу: Сау​дівська Аравія, Лівія, Пакистан, Єгипет, Сирія, Мавританія, окремі республіки колишнього СРСР (Узбекистан, Киргиз​стан).
Патріархальна: Океанія, Індокитай, Індонезія, Заїр, Індія, Малайзія, деякі країни Африки.
Далекосхідна: Китай, Японія (але вона трансформується в кон​тинентальну).
Центральноєвропейська: Угорщина, Словаччина, Словенія, Польща, Чехія, Хорватія.
Східноєвропейська: Болгарія, Румунія, Сербія, Білорусь, Ро​сійська Федерація, Україна.
Література: [1-7, 10,14,15]

Тема 2 Джерела Цивільного та торгового права зарубіжних країн
1. Загальна характеристика джерел цивільного і торгового права
зарубіжних держав
2. Співвідношення цивільного і торгового кодексів в зарубіжних
країнах
3.
Джерела цивільного і торгового права Франції
4. Джерела цивільного і торгового права Федеративної Республіки
Німеччина
5. Джерела цивільного права Англії
6. Джерела цивільного права США
7. Джерела цивільного права Швейцарії
Джерела цивільного й торгового права зарубіжних країн — це офіційні форми вираження й закріплення (а також зміни чи скасування) правових норм, які регулюють цивільні та торгові відносини в даних державах. Це зовнішня форма вира​ження правових норм, які держава створює, санкціонує або ви​знає апріорно обов'язковими, і які в межах кожної держави утво​рюють у сукупності цілісну систему.

Джерелами цивільного й торгового права в зарубіжних краї​нах є:
Закони — нормативно-правові акти вищої юридичної сили, які видаються вищими компетентними законодавчими органами конкретної держави, як правило, парламентом відповідно до вста​новленої процедури. Це письмові документи, які містять норми цивільного й торгового права. До них належать конституції, які є основними джерелами всієї правової системи держави та юриди​чною основою діючого законодавства, цивільні й торгові кодекси та спеціальні закони, які приймаються з окремих питань і регу​люють певні види цивільних або торгових відносин.
Міжнародні угоди — різноманітні договори, конвенції тощо, які стосуються сфери приватного права, інкорпоровані в націона​льні правові системи, унаслідок чого вони стають їх частиною.
Адміністративні акти нормативного характеру (у т. ч. деле​говане законодавство) — це нормативні акти, які видаються уря​дом та іншими органами державної влади в межах їх компетенції. Такі акти повинні видаватися на основі закону й підкорятися йо​му. Однак на практиці вони часто заперечують чи змінюють закони. Часом ці зміни навіть вносяться до парламенту для пода​льшого затвердження. Зокрема, у Франції Конституція 1958 р. прирівняла укази президента за юридичною силою до законів.
Судовий прецедент — рішення, винесене в будь-якій цивільній справі, яке є обов'язковим для всіх судів рівнозначної та нижчої інстанції під час розгляду тотожних або аналогічних справ. У кра​їнах англо-американської системи він є найважливішим джерелом права. Нині доктрина прецеденту стосується виключно обов'язків судів слідувати рішенням судів вищого рівня, однак самі вищі су​ди вже не зобов'язані своїми попередніми рішеннями.
Судова практика — нормотворчі акти суду, які формуються внаслідок використання рішень вищих судів нижчими у справах, які є ідентичними або подібними до тих, у яких виносяться рі​шення. Разом з тим, у такій практиці діє загальне правило, що рішення є обов'язковим лише для тієї справи, у якій виносилося. У країнах романо-германського права, де не діє прецедент, судо​ва практика формується внаслідок постійного застосування суда​ми (за відсутності необхідних норм законодавства) в ідентичних справах однакових рішень або тлумачення ними неконкретних формулювань закону чи термінів. У такий спосіб суди тлумачать норми закону й створюють нові. Можливість для судів здійсню​вати таку нормотворчість закріплена навіть у деяких законодав​чих актах або допускається через надання широкого простору для розсуду суддів. У деяких літературних джерелах судова практика розглядається як «судовий звичай».
Звичай — набуті суспільною практикою в результаті тривалого їх існування та постійного дотримання конкретні правила, які не суперечать публічному порядку. Єдиного для всіх країн визначен​ня звичаю як правової норми не існує; його розуміння змінювалося и на різних стадіях історичного розвитку тієї чи іншої держави. Звичай є правовим джерелом, коли певним чином санкціонований державою: відсиланням до звичаю законом чи судовим рішенням. У сучасному світі він відіграє другорядну роль і застосовується, переважно, у торгових відносинах (торговий звичай).
Звичаєвості — правила поведінки, які склалися у певні галузі підприємництва на основі постійного та однакового їх застосу​вання. Вони діють, якщо відомі сторонам і відображені в угоді; їх досить важко розмежувати зі звичаями. Звичаєвості поширені у сфері міжнародної торгівлі. Часом вони втілюються в норматив​но-правовому акті. Найбільш уживані торгові звичаєвості знай​шли відображення в деяких документах міжнародних організа​цій, зокрема, у збірнику Правил інтерпретації міжнародних комер​ційних термінів «Інкотермс» (1953, 1980, 1990, 2000); Єдиних правилах для документарних акредитивів (1974), Варшавсько-Оксфордських правилах угод СІФ та ін.
Особливе значення мають так звані формуляри — типові до​говори, які заздалегідь розробляються організаціями й пропону​ються контрагенту для підписання. Останній не може ні змінити, ні обговорювати запропоновані у формулярі умови.
Принципи права— основні, вихідні, керівні ідеї, що покладені в основу цивільного й торгового права, які відображаються на рів​ні правосвідомості, правових норм і правовідносин. Вони визна​ються джерелами цивільного права лише в тих країнах, де право​ва доктрина виходить із дуалізму позитивного та над- чи допози-тивного   права   (мусульманська   правова   сім'я),   або   правові системи яких відповідають природно-правовій доктрині.

Уніфікацією норм цивільного і торгового права зару​біжних країн є приведення норм різних країн до узгодженості, єдності; усунення суперечностей.
У доктрині країн континентальної цивільно-правової сім'ї виділяють обов'язкові (нормативні) джерела та необ​ов'язкові (ненормативні). До обов'язкових відносять: конститу​цію, міжнародні угоди, кодекси та галузеві закони, підзаконні акти, звичаї, торгові звичаї, загальні принципи права, приватно​правові угоди. До необов'язкових джерел відносять: судовий пре​цедент1, судову практику, доктрину, закони зарубіжних країн, рішення зарубіжних судів.
Цивільне право цих країн кодифіковане, як правило, у вигляді кодексів (цивільні, або цивільні й торгові), уложень і т.п., які є основою галузі. Провідну роль серед джерел відіграють закони, у тому числі кодекси. Адміністративні (підзаконні) акти чи так звані акти делегованого законодавства офіційно підкорені закону й відіграють важливу роль, особливо в праві ФРН. Суди офіційно не займаються правотворчістю і не створюють загальних норм. Судове рішення у конкретній справі є обов'язковим лише для да​ної справи, тобто судова практика не є обов'язковим джерелом права, однак її роль поступово зростає.
Звичай є джерелом цивільного й торгового права цих країн; не виключається його застосування і всупереч закону; хоча за загальним правилом звичай — це норма, що доповнює закон. Поступово застосування звичаїв звужується, вони витісняються законом.
Джерела цивільного й торгового права Німеччини (ФРН)
У ФРН цивільне право кодифіковане; система приватного пра​ва дуалістична. Основним джерелом є Німецьке цивільне уложення, яке в сучасній літературі також називають Німецьким ци​вільним кодексом (далі — НЦК)2. НЦК був прийнятий у 1896 р. та вступив в дію з 1 січня 1900 р. Первісна кількість параграфів (так називаються статті НЦК) становила 2385.
Кодекс складається з 5 книг і ввідного закону, який містить вказівки про співвідношення НЦК з іншими нормами права, його дію в часі, норми міжнародного приватного права. Ще одним важливим законодавчим актом є Німецьке торгове уложення або як його ще називають Німецький торговий (комерційний) кодекс (далі — НТК). НТК був прийнятий у 1897 р., уве​дений в дію з 1 січня 1900 р.; первісне містив 905 параграфів. і НТК складається з 5 книг.
Франція має кодифіковане приватне право з дуалістичною си​стемою: діють Цивільний і Торговий кодекси. Основним джере​лом є Французький цивільний кодекс (1804), який ще називають «Кодексом Наполеона» (далі — ФЦК). Його розробили відомі на той час французькі юристи (Порталіс, Тронше, Маллєвіль та ін.), що спиралися на римське право, дореволюційну судову практику та опрацювали їх відповідно до потреб нового суспільства. Ко​декс Наполеона мав для своєї епохи революційне значення, він відіграв надзвичайну роль у розробці та ствердженні багатьох принципів нового цивільного права, слугував взірцем для реформ права власності в багатьох державах; суттєво вплинув на цивіль​не право всього світу. Цей кодекс і досі діє в багатьох країнах і вважається досконалим виразом юридичних відносин товарного виробництва.
ФЦК було покладено в основу цивільних кодексів штату Луїзіана (США)> провінції Квебек (Канада) та ще деяких країн Північної Америки. В Азії та Африці ФЦК природно впливав на розвиток цивільного права в колишніх колоніях Франції, Бельгії, Голлан​дії, а також в Єгипті, Ефіопії.
Важливим джерелом став Французький торговий кодекс (на​далі — ФТК) — основний кодифікований акт у сфері торгового (комерційного) права Франції, що був прийнятий у 1807 р. Він доповнив ФЦК положеннями про юридичні дії комерсантів. Цей кодекс закріпив у французькому праві дуалізм приватного права, тобто поділ його на цивільне та торгове. Він уміщував 648 статей і складався з 4-х книг: 1-ша — Загальні положення про торгівлю; 2-га — Про морську торгівлю; 3-тя — Про неспроможність і су​дове регулювання, санацію, банкрутство й інші правопорушення, пов'язані з неспроможністю; 4-та — Про торгову юрисдикцію (правила процесу).
У доктрині англо-американського права система джерел також поділяється на дві групи: обов'язкові та необов'язкові. В ан​глійському праві до обов'язкових джерел належать: судові преце​денти, закони (статути), підзаконні акти, звичаї, зокрема торгові, міжнародні угоди, справедливість, королівські прерогативи, канонічне право, розум, приватно-правові угоди. До необов'язкових — закони зарубіжних країн, рішення зарубіж​них судів, судова практика. 

В американскому праві обов'язковими джерелами вважаються Конституція, судові прецеденти, закони (статути), підзаконні ак​ти, справедливість (едиіїі), торгові звичаї, міжнародні договори, приватно-правові угоди. Як необов'язкові розглядаються доктри​на, закон зарубіжних країн, рішення зарубіжних судів, судова практика.

В англо-американській системі права закон формально має вищу юридичну силу, однак провідне місце посідає судовий пре​цедент. Тому вся система, як вже зазначалося, має назву системи прецедентного права. Вона передбачає обов'язковість для судів рішень, винесених в аналогічних справах вищим судом. Разом з тим, останнім часом і в Англії та в США спостерігається послаблення цього принципу. Так, з 1966 р. пала​та лордів не вважає себе зобов'язаною власними рішеннями. А Верховний суд США ще наприкінці XIX ст. проголосив право переглядати свої рішення1.
Судова практика є джерелом права нарівні з законом, у регу​люванні цивільних відносин вона має вагоміше значення, аніж писане право.
Звичай відіграє другорядну роль і застосовується за загальни​ми правилами: якщо відсутня чи неповна відповідна норма зако​ну і якщо він не суперечить закону. Норми звичаєвого права вна​слідок їх застосування перетворюються в норми прецедентного права й стають складовою частиною загального права.
Джерела цивільного права Англії
Англійська правова система одержала широке розповсюджен​ня у світі через величезну кількість колоній і домініонів, у яких примусово насаджувалося англійське право, яке залишилося в основі їхніх правових систем і після одержання незалежності.
Англійське право суттєво відрізняється від французького, ні​мецького та інших систем, що входять до романо-германської правової сім'ї. У ньому важко віднайти ознаки чіткого розмежу​вання на право публічне та приватне, право цивільне, торгове, адміністративне тощо. Немає в англійському праві і таких відо​мих для нас термінів, як юридична особа, непереборна сила, узу​фрукт тощо. Однак зустрічаються невідомі для вітчизняної та романо-германської систем категорії: довірча власність, зустріч​не надання (винагорода), естопель, треспас та ін. Ускладнення безумовно виникнуть і під час перекладання термінів, оскільки в багатьох випадках їх зміст буде втрачатися.
Література: [1-7,19-25]

Тема 3 Суб’єкти цивільного та торгового права зарубіжних країн. Представництво
1. Правоздатність фізичних осіб

2. Дієздатність фізичних осіб

3. Поняття юридичної особи. Ознаки юридичної особи
4. Види юридичних осіб
5. Порядок утворення юридичних осіб
6. Правоздатність юридичних осіб
7. Поняття представництва
8. Представництво в праві Англії і США
Фізичною особою в цивільному праві зарубіжних країн є людина, окремий громадянин (даної чи іншої держави) або осо​ба без громадянства. Визнаючи кожного суб'єктом права, та чи інша держава встановлює його правовий статус, положення сто​совно держави, її органів, інших фізичних та юридичних осіб. Цивільно-правовий статус (цивільна правосуб'єктність) фізичної особи визначається її здатністю мати цивільні права та обов'язки (правоздатність), своїми діями набувати та здійснювати їх (діє​здатність).
У Німецькому законодавстві використовуються три терміни: правоздатність, дієздатність і деліктоздатність. Деліктоздатність розглядається як здатність громадянина нести цивільно-правову відповідальність за шкоду, заподіяну його протиправними діями.
У Франції закон не розрізняє окремих категорій правоздатнос​ті й дієздатності, застосовується єдиний термін «сарасіtе» (у зна​ченні право- та дієздатності); будь-який громадянин з досягнен​ням повноліття стає здатним до всіх актів цивільного життя. Однак судова практика й теорія розрізняють правоздатність і діє​здатність.
У праві Англії та США правоздатність і дієздатність визнача​ються єдиним терміном «правова здатність». Судова практика виділяє «пасивну правову здатність», яка за змістом відповідає правоздатності, і «активну правову здатність» та «здатність до вчинення правового акту», що відповідають за змістом поняттю дієздатності.
Приписи цивільних законів щодо осіб мають важливе зна​чення для цивільного обороту, оскільки встановлюють коло учасників, їхній статус, межі здійснення прав, межі відповіда​льності тощо. Разом з тим, слід мати на увазі, що цивільні зако​ни лише частково визначають правове положення фізичних осіб, навіть під час укладання цивільно-правових угод. Оскільки їхній статус визначається й конституціями держав, низкою за​конів публічного, а також торгового, корпоративного права, окремими законами, щодо певних професійних об'єднань чи інших груп людей і т. ін.
Правовий статус фізичних осіб у всіх країнах, що розгляда​ються, врегульовано законами. У країнах з кодифікованим циві​льним правом цьому питанню відводяться окремі розділи (чи глави, параграфи та ін.) в цивільних кодексах. У Франції — це книга І ФЦК «Про особи». У Німеччині — глава «Фізичні особи» розділу І «Особи» та глава «Дієздатність» розділу 3 «Угоди» у книзі І НЦК «Загальна частина», а також книга IV НЦК — «Сі​мейне право».
У країнах прецедентного права норми про фізичну особу за​кріплено в законах, однак єдиного акта з цього питання не існує. У Англії діють спеціальні закони, в яких містяться норми про правове положення фізичних осіб: про шлюб та сім'ю, про пра​вову допомогу неповнолітнім та ін. У США такі закони знахо​дяться в компетенції окремих штатів, єдиного закону федерації немає.
Правові норми щодо статусу фізичних осіб реалізують у праві зарубіжних країн принципи свободи та рівності. Свобода в циві​льному праві виявляється в тому, що фізичні особи визнаються самим фактом свого існування як особистості, носії персоніфіко​ваних (суб'єктивних) прав й індивідуальних можливостей захис​ту, користуються свободою діяльності, основу якої утворює сво​бода договору та яка передбачає свободу набувати й передавати будь-які майнові блага, а також можуть бути захищені від інших осіб.
Під цивільною правоздатністю фізичної особи зарубі​жна доктрина розуміє здатність бути носієм цивільних прав і обов'язків, які допускаються об'єктивним правом даної держави. За правом усіх країн правоздатність виникає в людини у повному обсязі з моменту народження й припиняється зі смертю. Окремі права, можливість реалізації яких пов'язана з певними особистісними та фізіологічними особливостями людини, можуть виника​ти тільки з досягненням певного віку (батьківські права, шлюбні (подружні), права усиновлювачів, опікунів, піклувальників тощо).
Основним для всіх правових систем є принцип рівної цивільної правоздатності. Уперше, як зазначалося, його було проголоше​но у Французькому цивільному кодексі (ст. 8 ФЦК: будь-який француз користується цивільними правами). НЦК не містить окремої норми про рівність цивільної правоздатності, але цей принцип випливає з конституційних приписів. У праві Англії та США судовою практикою вироблено принцип, згідно з яким «право діє незалежно від осіб».
За правом усіх зарубіжних країн, що розглядаються, цивільна правоздатність притаманна людині як живій істоті і не залежить від розумових здібностей, здоров'я тощо.
Правоздатність не може обмежуватися, за винятком певних випадків, коли вона застосовується судом, зазвичай унаслідок вчинення особою кримінальне-караних дій, і спрямована на за​борону займатися певними видами діяльності.
У праві зарубіжних країн існує добровільне (договірне) обме​ження правоздатності й дієздатності: відмова за певну винагоро​ду від укладання шлюбу, від подання позову до суду, від заняття певним видом діяльності тощо1.
За сучасною доктриною в жодній з країн ні за яких умов не допускається позбавлення правоздатності — позбавлення фізич​ної особи всіх цивільних прав — ні за рішенням суду, ні внаслідок адміністративного акту. У попередні історичні періоди так звана «цивільна смерть» допускалася в законодавстві різних країн.
Припиняється правоздатність фізичної особи в разі смерті або оголошення її померлою (ФРН) чи на підставі встановлення безвісної відсутності (Франція).
Література: [1-7, 12-14, 33,35]

Тема 4 Комерсанти і торгові угоди. Торгові товариства
1. Поняття комерсанта і торгової угоди
2. Підприємство
3. Торгова реєстрація і торгові книги
4. Фірмове найменування
5. Поняття і види торгових товариств
6. Монополістична діяльність і її правове регулювання
Суб'єктами цивільних і торгових відносин у зарубіж​них країнах, безумовно, є не тільки окремі фізичні особи, але й об'єднання людей, які створюються задля досягнення певних ці​лей. Ідею існування певних організацій (союзів), які мають непо​дільне, відокремлене майно, виступають у цивільному обороті від свого імені, доля яких не залежить від зміни складу їх учас​ників, намагалися обґрунтувати ще римські юристи (II—І ст. до н.е.). Нині правовою формою такого об'єднання осіб для участі в цивільному (торговому) обороті є інститут юридичної особи. Юридичною особою визнається організація, що має відокремлене майно, самостійно виступає в цивільному обороті, від свого імені набуває прав та обов'язків, здатна нести самостійну майнову від​повідальність та бути позивачем і відповідачем у суді. Вона має певні додаткові ознаки, індивідуалізована в цивільному обороті та має правоздатність, яка в багатьох правових системах розгля​дається як спеціальна.
Юридична особа (в праві зарубіжних країн) — це суб'єкт ци​вільного права, що має притаманні лише йому майнові та інші права й обов'язки, виступає від свого імені та існує незалежно від осіб, що входять до його складу.
Доктрина визначає такі ознаки юридичних осіб.
Майнова відокремленість — майно юридичної особи, відо​кремлене (відділене) від майна інших учасників цивільного обо​роту, а також від майна членів цієї юридичної особи і не зале​жить від їх долі.
Самостійна майнова відповідальність за угодами, які укладає юридична особа. Юридична особа відповідає перед третіми осо​бами належним їй майном. Реалізація цього забезпечується май​новою відокремленістю юридичної особи.
Організаційна єдність — юридична особа має свою ієрархіч​ну структуру, що містить певні елементи, кожен з яких діє задля реалізації її цілей. Проте ця ознака не є обов'язковою. На сьогод​ні в багатьох країнах (у тому числі Франції та ФРН) за законом право створювати юридичну особу має одна особа.
Наявність цивільної й цивільної процесуальної правоздатнос​ті. Цивільною правоздатністю є здатність виступати в цивільно​му обороті від свого імені, самостійно набувати цивільних прав та обов'язків. Цивільною процесуальною правоздатністю є здат​ність виступати позивачем чи відповідачем у суді.
Незалежність існування юридичної особи від її членів (учасни​ків). Ця ознака виділяється англо-американською правовою доктри​ною. Вона використовується для обґрунтування правомірності існу​вання юридичної особи, що складається з однієї фізичної особи'.
Найменування юридичної особи, яке має відрізнятися від най​менувань інших суб'єктів права і є необхідним для ідентифікації її в цивільному обороті.
Юридична особа має бути легалізована через реєстрацію в процесі її утворення. В усіх країнах порядок утворення юридичних осіб залежить від виду юридичних осіб. Юридичні особи пуб​лічного права створюються на підставі публічно-правового акту.
Юридичні особи приватного права, які виникають за ініціати​вою приватних осіб, створюються одним з таких способів:
А) Дозвільний. Для створення юридичних осіб необхідно до​звіл компетентного органу державної влади, який вирішує пи​тання про доцільність утворення нового суб'єкта права.
Б) Явочно-нормативний. Порядок виникнення та діяльність певного виду юридичних осіб регулює, загальний нормативний акт. Право на визнання за об'єднанням прав і статусу юридичної особи набувається за умови виконання передбачених цим загаль​ним нормативним актом вимог. Таке визнання (право) засвідчу​ється реєстрацією даного об'єднання як юридичної особи. Цей спосіб є найпоширенішим у всіх країнах, що вивчаються.
В) Явочний. Для утворення юридичних осіб необхідним є пози​тивне вираження, як правило, наміру діяти в ролі особливого (пев​ного) суб'єкта права. Цей спосіб дозволяє максимально розширити свободу утворення юридичних осіб. За явочним способом виника​ють, зокрема, у США — корпорації; у Франції—асоціації.
В усіх країнах у законодавстві та правовій доктрині, перш за все, розрізняють юридичні особи публічного права та юридичні особи приватного права.
Не комерційними (цивільними) є юридичні особи, діяльність яких регулюється цивільним законодавством і які за загальним правилом не мають на меті одержання прибутку. Комерційні (тор​гові, господарські) юридичні особи діють за нормами торгового права (у країнах із дуалістичною системою приватного права) і мають на меті одержання прибутку.
Спілками є юридичні особи, що об'єднують на правах членст​ва кількох фізичних чи юридичних осіб, які й вирішують питання виникнення, визначення цілей юридичної особи та засобів їх реа​лізації. Спілки можуть бути як комерційними, так і некомерційними.
Установами є юридичні особи, які мають некомерційні цілі (благодійні, культурні, освітні, наукові та ін.), виникнення, мета і зміст діяльності яких визначаються волею одного засновника, який виділяє для цього відповідні кошти. Особи, які користують​ся результатами діяльності установи (дестинатори), не перебу​вають з нею в яких-небудь правовідносинах. Установи можуть мати як публічний, так і приватний характер.
У країнах з дуалістичною системою приватного права торгове право є окремою галуззю і сприймається як спеціальне право підприємців. Характер цього права обумовлюється потребами підприємницького обороту, що відрізняється такими поняттями, як оплатність, підвищений захист відносин, що ґрунтуються на довірі, досвідченість, прозорість, універсальність.
Підприємницькою (торговою, комерційною) вважається будь-яка діяльність, спрямована на одержання прибутку, що здійсню​ється в будь-якій сфері цивільного обороту: виробничій, транс​портній, фінансовій, торгівельній, сільськогосподарській тощо. Особи, які здійснюють таку діяльність систематично, у вигляді промислу, є суб'єктами торгової (підприємницької) діяльності, хоча саме це поняття в доктрині дискутується.
Комерсанти (торгові діячі, підприємці) можуть здійснювати таку діяльність самостійно (індивідуальні) або у вигляді об'єд​нань осіб (колективні). У праві деяких країн виділяють такі групи підприємців: а) які обов'язково визнаються суб'єктами підпри​ємництва (вони здійснюють торговий промисел, тобто їхня дія​льність спрямована на одержання прибутку та є тривалою, по​стійною); б) які одержують такий статус за власним бажанням, хоча це не є обов'язковим (їхня діяльність має невеликі обсяги, не вимагає особливої форми, або вони ведуть сільськогосподар​ську чи лісогосподарську діяльність); в) які стають такими суб'єктами за формою — це юридичні особи (об'єднання осіб) та підприємці за формою — тобто, якщо вони внесені до торгового реєстру, то не можуть заперечувати здійснення підприємниць​кої діяльності в разі, коли на цю реєстрацію посилаються треті особи.
Торговий реєстр (державний торговий реєстр) — це офіцій​ний юридичний перелік суб'єктів торгового права, який публіку​ється у спеціальних виданнях. Реєстр має публічний і загальнові​домий характер, він дозволяє будь-кому одержати достовірні відомості про те, хто є підприємцем, який його правовий статус і деякі інші дані. Як правило, реєструються фірмове найменуван​ня, правова форма підприємця (вид товариства тощо), місцезна​ходження органів управління, статутні документи, розмір статут​ного капіталу, предмет діяльності, обсяг відповідальності (для окремих видів товариств), дані про керівників, представників (ім'я, місце проживання).
Після реєстрації в торговому реєстрі підприємець одержує офіційний статус. Однак реєстрація має обов'язкове значення не для всіх форм підприємницької діяльності. Обов'язковій реєстра​ції у всіх країнах підлягають торгові товариства, що є юридичними особами. У Франції підлягають реєстрації в обов'язковому порядку також індивідуальні підприємці, тоді як в інших країнах вони визнаються суб'єктами торгової діяльності на підставі само​го факту здійснення торгових (підприємницьких) угод. Не має значення торгова реєстрація повних товариств (ФРН), товариств з необмеженою відповідальністю (Англія, США), які діють під фірмою, що містить імена учасників, а також корпорації (США).
Фірмою (фірмовим найменуванням) є торгове ім'я комерсанта (підприємця). Фірма може включати довільні словосполучення, цивільні імена (прізвища) фізичних осіб (індивідуальні підпри​ємці, повні та командитні товариства) або вказівку на предмет ді​яльності (акціонерні товариства, товариства з обмеженою відпо​відальністю, компанії в Англії, корпорації в США).
В усіх цих країнах існують певні різновиди торгових това​риств, які підприємці можуть використати як організаційні фор​ми своєї діяльності. В окремих країнах допускається можливість поєднання двох або більше видів торгових товариств у одному (акціонерного та командитного).
Право зарубіжних країн розрізняє такі види торгових това​риств:
— повні товариства (Франція, США); вони ж — відкриті то​вариства (ФРН), товариства з необмеженою відповідальністю (Англія);
— товариства з обмеженою відповідальністю (Франція, ФРН); вони ж — командитні товариства з обмеженою відповідальністю (США);
— командитні товариства (Франція, ФРН), професійні ко​мандитні (США);
— акціонерні товариства (корпорації — в США); вони ж — компанії з обмеженою відповідальністю (Англія);
— командитні, засновані на акціях (акціонерна командита — ФРН, Франція);
— негласні товариства (включають, окрім засновника, вклад​ника, який вносить певні кошти, у межах яких може зазнати збит​ків, має право на прибуток, не бере участі в управлінні та юриди​чне не існує для третіх осіб).
Література: [1-7, 36-40]

Тема 5 Представництво у цивільному й торговому праві зарубіжних країн 

Вибір теми особливостей реалізації представництва в англо-американському праві не був випадковий. Він є дещо дивним з точки зору належності української правової системи, і цивілістики, зокрема, до романо-германської правової сім’ї, орієнтованістю української політики на євроінтеграцію, що зумовлює необхідність адаптації законодавства України, і в тому числі, цивільного, до законодавства Євросоюзу.

Англо-саксонська правова система, яка лежить в основі англо-американської цивільно-правової сім’ї, є визначальною для означених країн. Ні для кого не є секретом, що для цієї системи, і сім’ї, відповідно, основним джерелом був і залишається судовий прецедент, тобто норми права, які поруч із законами (статутне право), які приймаються парламентом країн, формують єдину систему правових норм, які здійснюють регулятивний вплив на суспільні відносини.

Як зазначає С.І. Шимон, сутність прецедентного права (case law) складає обов’язковість для судів рішень, винесених в аналогічних справах вищим судом (принцип stare decisis) [51, с. 53]. Іншими словами, судове рішення є, по суті, нормою матеріального права, яка є обов’язковою для застосування судами при розв’язанні (вирішенні) аналогічних справ.

Традиційно право Англії має дуалістичну основу, яка виходить з історичних особливостей діяльності судів, - загальних судів та суду канцлера. В результаті рішення, які приймалися ними, сформували загальне право (common law) та право справедливості (equity).

Право справедливості бере свій початок на початку XIV століття, як наслідок формалізму та незмінності загального права, що внаслідок «несправедливості» змушувало осіб звертатися до короля з петиціями, вирішення яких було покладено на лорд-канцлерів. Формально лорд-канцлер не був зв’язаний формальним загальним правом і міг приймати рішення «по совісті», «по справделивості», а не по праву.

Згідно з рішенням короля Якова І у справі графа Оксфордського (1616 р.), якщо право справедливості суперечить нормам загального права, пріоритет мав віддаватися праву справедливості.

Не кожна справа розглядалася лорд-канцлером. Він втручався безпосередньо у справу, якщо вважав, що необхідним втрутитися «в ім'я справедливості». 

По суті, канцлер виробляв власні додаткові норми (норми права справедливості) у формі розпоряджень, у разі порушення яких він міг застосувати санкції до відповідача.

Канцлер примушував особу до певної поведінки в інтересах врятування його душі (оскільки первісно лорд-канцлер був духовною особою). Ця поведінка мала відповідати вимогам моралі і совісті [37].

Навіщо ми говоримо про це?

Річ у тім, що насправді, той антагонізм, який умовно існує між романо-германською та англо-американською цивільно-правовими сім’ями є доволі умовним.

Звернемося до ще більш раннього історичного періоду, - епохи Великої Римської імперії, яка надала людству римське приватне право.

Варто лише для початку нагадати, що в епоху свого розквіту римська імперія простягалася територіально від Британії до Вірменії, від Галлії і Германії до Єгипту та Іудеї.

Британія тривалий час залишалась колонією Римської імперії (умовно – 43-407 рр. нашої ери). В 43 р. імператором Клавдієм було покорено 12 кельтських правителів, а в 60 р. острів Англсі (земля друїдів).

В результаті на цій території розповсюджувалася Римська юрисдикція.

Цікавим є те, що саме право складалося з трьох jus – jus civile, jus gentium, jus praetorium.

Як зазначав Підопригора О.А., jus praetorium (преторське право), - це право, «яке ввели претори для сприяння jus civile чи для його доповнення або виправлення з метою користі для громади» (D.1.1.7.1) [36, с. 45]. 

Формально, претор під час виборів проголошував передвиборну програму (преторський едикт) , в якій давав обіцянку підтримувати ті чи інші відносини, забезпечувати їх захист, прав окремих осіб. В цей спосіб він мав змогу застосовувати засоби впливу на порушників його преторського едикту [33, с. 24; 38, с. 27].

По суті, магістрат (претор) не міг творити право безпосередньо, але в силу наданої йому виконавчої влади (Imperium) він керував роботою суду, надаючи підтримку новим відносинам. Старі закони не відмінялися, але могли частково не використовуватися чи використовуватися по-іншому. Внаслідок такої діяльності претори знаходили правовий вихід із становища задля відшуковування засобів захисту (remedium) і досягнення справедливості [31, с. 23-24].

З погляду на зазначені аргументи є достатньо підстав вважати, що той спосіб виправлення формалізму цивільного права, який був відомий за часів Римської імперії, трансформуався не теренах колишньої римської колонії (Британії) в інститут прецедентного права.

Тому вважаємо, що загальноцивілістичні витоки і англосаксонської, і романо-германської систем лежать в давніх римських джерелах та способах їх формування.

Так, наразі, якщо закони, позиція суду, діяльність юристів в епоху римської імперії визнавалися джерелами права, то наразі в означених країнах (англо-саксонської системи) такими є все ті ж закони, прецеденти; висновки, думки та позиції Верховного Суду Об’єднаного Королівства (Великобританія) чи Верховного Суду США.

Тому абстрагуватися від англоамериканської цивільно-правової сімї було б невірним. Адже, і з теоретичної, і з практичної точки зору пізнання сутності механізму правового регулювання цивілістичних правовідносин має сенс, оскільки дозволяє глибше пізнавати через порівняння норм цих двох сімей сутність окремих цивілістичних інститутів.

Цей порівняльний аналіз (компоративістика) дає підстави для усвідомлення, що насправді, йдеться про ті ж самі цивілістичні інститути, відомі цим двом сім’ям, - особи, представництво, зобов’язання, договори, строки позовної давності, тощо.

Річ у тому, щоправда, що способи закріплення цих норм, їх кодифікації, виконання, дотримання, реалізації дещо різняться.

Детальний же аналіз окремих цивілістичних інститутів свідчить, що, наразі окремі з них зазнали більш глибокого ступеня деталізованого регулювання (як на рівні прецедентів, так і на рівні писаних норм) саме в англо-американській правовій сім’ї.

Так, приміром, концепція фідуціарності, довірчості (довірчої власності, трастів, управління майном і т.д.) відома англо-американській правовій сім’ї, лише нещодавна стала запозичуватися рідною нам правовою системою. Так, приміром, в ЦК України 2003 р. з’явився новий інститут – зобов’язань з управління майном, а в цивілістичній літературі заговорили про фідуціарні договори та зобов’язання (договірні зобов’язання).

Тож просте відкидання, неприйняття, невивчення досвіду англоамериканської правової сімї було б, щонайменше, ненауково.

Наприклад, чи відомий нашій романо-германській сімї інститут міцної довіреності (уповноваження особи представника виконувати повноваження до смерті особи, яку представляють, навіть після визнання її недієздатною чи внаслідок психічного розладу) (Durable)?

Чи відомий інститут представництва щодо охорони здоров’я (Health care)? – Напевно, що ні. Або процедура електронного посвідчення (реєстрації) довіреностей (UK – Великобританя)? І т.п. Годі вже говорити і про комерційне представництво (чи професійне), яке потребує не менш пильної уваги з точки зору розвитку економічних відносин.
Вартий уваги той факт, що починаючи з 1935 року, Міжнародним інститутом уніфікації приватного права в Римі (УНІДРУА) ведуться дослідженням, пов'язані з уніфікацією правових норм, що регулюють представництво з міжнародним елементом.

Як відомо, США та Англія відігравали одну з провідних ролей в світовій торгівлі товарами. Саме тому, попри те, що зазначені раніше дослідження     спочатку велися з позицій системи права країн континентальної Європи, і в  1961 р. УНІДРУА був опублікований проект, який виходив з властивого країнам з дуалістичної системою приватного права поділу представництва на пряме і непряме, перемогла саме англо-американська модель інституту представництва.

 Як зазначає Субботін Н.О., зрештою, ця робота увінчалася успіхом на дипломатичній конференції, яка проходила в Женеві з 31 січня по 17 лютого 1983 року, в роботі якої брали участь і делегації ряду соціалістичних країн (НРБ, ВНР, МНР, СРР, ЧССР, СФРЮ і СРСР) [40, с. 8].
На конференції була прийнята Конвенція про представництво в міжнародній купівлі-продажу товарів [1], яка відображає в собі перш за все досвід правового регулювання відносин представництва в країнах англо-американської системи права. 
Наведений приклад свідчить, що не буде зазорним використовувати досвід цих країн у вирішенні цих та подібних питань, адже існує цілком об’єктивний процес всеохоплюючої глобалізації, яка і зумовлює, спонукає вживати заходи реагування на виклики часу. Наше законодавство має відповідати цим викликам. 

Наразі не йдеться про те, що наше цивільне законодавство не здатне адекватним чином регулювати подібні відносини. Йдеться про ефективність, справделивість їх урегулювання.

У цьому сенсі цікавим є досвід UK (Об’єднаного королівства), яке тривалий час, перебуваючи у складі ЄС (аж до Brexit), адаптувало своє законодавство до умов співіснування ЄС в економічній частині (особливо що стосується захисту прав споживачів від недобросовісної діяльності надавачів товарів, робіт, послуг, включаючи діяльність агентів, - комерційних, брокерів і т.д.). Наочним прикладом слугує Consumer Rights Act (2015) [7].

Тому, так чи інакше, але правова система UK (Об’єднаного королівства) зазнала протягом останніх кількох десятиліть істотного впливу з боку інтегративного об’єднання – європейської спільноти ЄС. Тож, саме UK набуло цікавих рис – рис ЄС, інтегрованих у внутрішнє право. 

   З цієї точки зору досвід саме UK є більш ніж просто цікавим для української цивільно-правової системи, - як адаптуватися до глобалізаційних викликів та викликів часу, зберігаючи власну ідентичність?

Позовна давнина 
1. Поняття позовної давнини і господарське значення її застосування.
2. Джерела правового регулювання позовної давнини

3. Основні умови застосування позовної давнини
4. Терміни позовної давнини. Припинення і перерва термінів позовної
давнини
Засобом забезпечення фізичним і юридичним особам здійснення прннпя.лсжшнсто ним суб'єктивного права є можливість його захисту в позовному порядку шляхом звернення в суд або арбітраж. Період часу, із закінченням якого погашається можливість примусового здійснення цивільного права шляхом пред'явлення позову до суду або арбітражу, іменується позовною давністю, яку називають в буржуазній науці і практиці погашаючою давністю (prescription exdncdve on liberatoire, Vеrjahrung).
Джерела правового регулювання позовної давності багатоманітні. У Франції і ФРН позовна давність регулюється нормами цивільних (ст. 2219- 2281 і ін. ФГК і § 194-225 і ін. ЦУ ФРН) і торгових кодексів (ст. 189-&t's ФТК і ін.), а також нормами спеціальних законодавчих актів по купівлі-продажу, підряду, найму і др.; в Швейцарії-нормами цивільного кодексу і Зобов'язального закону (ст. 95, 454, 521, 600, 790 ЦК, ст. 114-142 03). В Англії замість ряду законодавчих актів, що регулювали позовну давність, введений єдиний Закон про давність від 13 листопаду 1980 р. (Limitation асt 1980).

У США положення про позовну давність містяться в законах штатів, а відносно договору купівлі-продажу діє одноманітна норма ЕТК (ст. 2-725). 
Тенденція до уніфікації термінів позовної давності знаходить свій вираз у введенні спеціальних норм в ряд міжнародних конвенцій (Женевські конвенції по векселях і чеках і ін.) і розробці спеціальної Конвенції про позовну давність в міжнародній купівлі-продажу товарів, укладеній в Нью-Йорку 14 рюмса 1974 р. (Конвенція про позовну даність 1974 р.), яка, проте, ще не набула чинності.

Терміни позовної давності не слід змішувати з так званими преклюзивними (переривними) термінами. Преклюзивний термін нормативно надається для виконання певного акту (повідомлення іншої сторони або здійснення іншої дії, відмінної від збудження позовного виробництва), необхідного на користь збереження даним обличчям свого права або захисту своїх інтересів. Коли з терміном, визначуваним законом, зв'язуються які-небудь права, особливо відносно встановлення або зміни іншого права, справа йде завжди про преклюзивне, а не про давнісний термін. Преклюзивний термін відрізняється, таким чином, від давнісного терміну по своїй меті.
Позовна давність розповсюджується на всі цивільні правовідносини, за виключенням лише випадків, прямо передбачених законом. До них відносяться, зокрема, деякі вимоги, що належать державі. У Франції терміни позовної давності не застосовуються до деяких позовів держави, в США- до позовів федерального уряду і т.д.

У країнах англійської і американської систем права положення про позовну давність не застосовуються відносно вимог про виконання в натурі, розірвання договору через повідомлення помилкових фактів і деяких інших заснованих на праві справедливості вимозі, для яких законом не встановлені терміни позовної давності (окремі відносини з договору купівлі-продажу, фрахтування н т. д.). Пред'явлення позовів по таких правовідносинах, отже, у принципі не обмежується терміном. Проте суди Англії і США керуються так званою доктриною «лэчис» («laches»-нерадивість, нерозпорядливість), по якій суд, виходячи з оцінки в кожному випадку конкретних обставин, може відмовити в позові по мотивах необгрунтованої затримки в пред'явленні позовних вимог відповідачу, розглядаючи її як відмову від вимог або дію, що завдає істотного збитку боржнику.

Норми про давність носять імперативний характер, і сторони не можуть в договірному порядку виключити дію давності, подовжити її термін або іншими способами загострити її умови для боржника, оскільки інакше у багатьох випадках кредитор при встановленні зобов'язання міг би примусити до цього свого контрагента (ст. 2220 ФГК § 225 ГУ ФРН. ст. 141 ШОЗ). У разі включення в договір такого роду умов вони вважаються недійсними. Разом з тим в цивільному праві Франції, ФРН, Англії і США допускається встановлення сторонами в договорі скорочених термінів давності.

Вельми складна система термінів давності діє у Франції. Цивільним кодексом (ст. 2262, 2277, 2271-2273) і іншими законами передбачаються три основні групи таких термінів:

30 років - для всіх вимог, по яких законом не передбачаються більш короткі терміни;

5 років - по вимогам із зобов'язань, що підлягають виконанню з визначеною - річний або більш короткой-периодичностью і у встановленому об'ємі (до них закон відносить, зокрема, вимоги з договору найму, по стягненню відсотків і дивідендів, заробітної платні);

від 6 місяців до 2 років (іменованих в практиці короткими термінами) -для вимог але зобов'язанням, доказ виконання яких може бути втрачене в тривалі терміни (про оплату поставки товару некомерсантом комерсанту, про виплату гонорару і ін.);

встановлюється також ряд спеціальних термінів давності від 6 місяців до 10 років. що відносяться до позовів між комерсантами (закон від 18 серпня 1948 р.), позовам з договору будівельного підряду, позовам про недійсність або розірвання договору і ряд інших.

У Федеральній Республіці Німеччини загальний термін позовної давності складає 30 років (§ 195 ГУ). Крім того, є багато укорочених давнісних термінів (§ 197, 201 ГУ), серед яких доктрина виділяє чотири групи. 
Література: [1-7, 13, 28]

Тема 6 Речове право. Володіння
1. Поняття і види речових прав
2. Об'єкти речових прав
3. Цінні папери та оборотні документи
4. Поняття і зміст права власності
5. Найважливіші особливості регулювання права власності
6. Підстави придбання права власності
7. Захист права власності
8. Права на чужі речі
9. Довірча власність у цивільному праві Англії і США
10.  Інститут залежного тримання рухомого майна в англійському
праві.
11. Визначення володіння і його юридичної охорони

12. Захист володіння
У країнах континентальної правової системи правові норми, що регулюють майнові відносини, виділяються в цивіль​них кодексах як самостійні та групуються в два розділи: речове право і зобов'язальне право. У певних своїх проявах речове право цих країн схоже, однак існують і дуже суттєві відмінності. Особ​ливостями речового права країн континентальної цивільно-правової системи вважаються: тісний зв'язок цивільного й публіч​но-правових елементів у регулюванні відносин власності, що має загальні риси та зміст незалежно від правового становища влас​ника; чітке розмежування речових і зобов'язальних правовідно​син; особливий підхід до функцій і видів володіння, яке розгля​дається не тільки як одна з правомочностей власника, але і як окремий правовий інститут; прагнення законодавця докладно врегулювати стан приналежності речі суб'єкту, способів захисту цього стану. Речові права в цій системі поділяють на дві великі групи: 1) право власності як повне приєднання речі до майна суб'єкта (найменш обмежене право); 2) обмежені речові права (права на чужі речі).
У країнах із некодифікованим цивільним правом речового права як системи норм немає; немає й розподілу на права на свої і чужі речі, оскільки до всіх застосовується термін «право влас​ності».
Обмежені (інші речові права) — це різні за своїм змістом так звані права на чужі речі, тобто речі, які належать на праві власно​сті іншим особам. Ці права закріплюють за їхніми носіями окремі правомочності, які належать до правомочностей власника, однак не позбавляють останнього права власності на дану річ. Такими правами є право володіння, узуфрукт, право користування (узус), сервітути, емфітевзис, застава та ін. їх існування обумовлене специфічним «розчленуванням» («розщепленням») права власно​сті (виділення з нього тих чи інших правомочностей.
В англо-американському праві поняття речового права відріз​няється від аналогічного у континентальній системі права. Йому за змістом відповідає поняття права власності. У цій цивільно-правовій системі існує основне речове право, яке є аналогічним до континентального права власності, та інші речові права, які, по суті, схожі з правами на чужі речі в романо-германській системі права. В юридичній літературі, зокрема, роз​різняють: безумовне право володіння та власності (право власно​сті); орендне володіння (оренда за договором); утримання, що слугує (сервітут); довічне володіння (узуфрукт); право строково​го утримання заставодержателя (застава).

Об'єктами речових прав є майно. До майна, насампе​ред, належать річ, сукупність речей, а також електроенергія та газ, інші види енергії й сировини, що виходять за межі традицій​ного розуміння речей. Коло об'єктів речових прав розширюється за рахунок розробленої в зарубіжній доктрині концепції «безтілес​ного майна», під яким розуміють так званий ідеальний майновий об'єкт, що має вартість і грошову оцінку, але не є матеріальним.
У країнах англо-американської системи права коло об'єктів права власності більш широке, аніж у континентальному праві: поряд з матеріальними об'єктами права власності є так звані «ре​чі у вимозі»: грошові зобов'язання, оборотні документи, акції, паї, облігації; авторські права, патентні права, товарні знаки, фір​мові найменування, пенсії, ануїтети (вид державної позики, з якої кредитор одержує ренту). У цій правовій системі відстоюється концепція виключних прав на такі цінності, тоді як у романо-германській поширена суто власницька концепція. Однак прак​тика всіх країн зазвичай переносить на право промислової, фі​нансової й комерційної власності режим, встановлений для мате​ріальних об'єктів.
Загальними (речово-правовими) способами захисту права вла​сності є:
— віндикаційний позов — позов неволодіючого власника до володіючого невласника про повернення майна з не​законного володіння;
— негаторний позов — позов про припинен​ня неправомірних дій, не пов'язаних із позбавленням володіння, які перешкоджають власнику здійснювати правомочності корис​тування й розпорядження майном.
Література: [1-7, 26]

Тема 7 Зобов'язальне право. Загальні положення
1. Поняття зобов'язання і його види
2. Поняття договору. Види договорів
3. Порядок укладення договору
4. Умови дійсності договору
5. Виконання зобов'язань
6. Наслідки невиконання зобов'язань
7. Грошові зобов'язання
8. Множинність осіб у зобов'язанні
9. Способи забезпечення виконання зобов'язань.
10. Законодавство про заставу

11. Законодавство про іпотеку

12. Поступка вимоги і переведення боргу

13. Припинення зобов'язань

14. Основні інститути зобов'язального права США

У романо-германській правовій системі зобов'язальне право є одним із фундаментальних інститутів, тоді як в англо-американському праві не існує аналогів навіть самого терміна «зо​бов'язання» і, звісно, не можна говорити про існування чітко окресленого інституту зобов'язального права.
У країнах кодифікованого цивільного права зобов'язання регу​люються спеціальними статтями (параграфами) цивільних кодек​сів, об'єднаними в певних структурних підрозділах. Так, у НЦК право зобов'язальних відносин регламентується книгою 2 «Зо​бов'язальне право», яка охоплює приписи загального характеру, зокрема норми про зміст зобов'язань, загальні положення про до​говори, припинення зобов'язань, уступку вимоги та переведення боргу, множинність боржників і кредиторів, а також положення щодо окремих видів договірних і недоговірних зобов'язань. Діють також спеціальні закони щодо окремих видів зобов'язань.
Слід мати на увазі, що приписи зобов'язального права, які роз​міщені в НЦК, розраховані насамперед на звичайних громадян, хоча можуть субсидіарно застосовуватися і щодо підприємниць​ких відносин, які більшою мірою регулюються НТК та іншими законами.
Французький ЦК не встановлює загальних принципів чи норм, які б застосовувалися до всіх зобов'язань, незалежно від їх виду.
У праві Англії та США проблеми зобов'язальних правовідно​син врегульовуються судовим прецедентом і судовою практикою та завжди розглядаються у зв'язку з договором чи деліктом. Однак ні в доктрині, ні в судовій практиці такі правовідносини не порів​нюються для виявлення загальних властивостей чи принципів.
У континентальній правовій системі зобов 'язання розглядається як обов'язок особи (боржника) надати дещо іншій особі (кредито​ру), вчинити або утриматися від вчинення певних дій в інтересах останнього'. Згідно з положеннями НЦК зобов'язання — це право-відношення, в якому кредитор має право вимагати від боржника ви​конання дій, які реалізують обов'язок, або утримання від виконання певної дії. У німецькій юридичній літературі зобов'язання розгляда​ється також і в широкому розумінні, як переважно двосторонні відносні правовідносини, які зазвичай мають тривалий характер і поля​гають в обов'язку виконання (боржником) та можливості застосу​вання примусу до виконання (кредитором) певних дій1. У будь-якому разі за німецькою доктриною, основу зобов'язальних право​відносин становлять «заборговані» (взяті на себе боржником) по​слуги, тобто те, що він зобов'язаний виконати, а тому мусить пере​терплювати підвищену увагу до нього з боку кредитора; до них безпосередньо прилягає обов'язок відшкодування шкоди.
Класифікація зобов'язанъ у різних правових системах і в різ​них країнах має свої особливості, які обумовлені специфікою розвитку доктрини та судової практики. У праві Німеччини най​більш загальним є поділ зобов'язань за підставами виникнення: а) із угод (договірні); б) переддоговірні (виникають внаслідок вза​ємодії договірного відношення з соціальним, контактом) і квазідоговірні (з відносин, схожих із договірними); в) із закону (вини​кають із ведення справ без доручення, безпідставного збагачення, незаконних дій (деліктні), утримання, спадкування тощо).
Зобов'язання припиняються в такі способи:
— належним виконанням відповідно до вимог закону умов договору та звичаїв ділового обороту; в англо-американському праві як аналогічна форма існує також поняття наданого звіту (про повну оплату боржником кінцевої суми та прийняття її, як​що є відповідна угода про кінцеві розрахунки та відкривався по​точний рахунок);
— внаслідок недійсності зобов'язання (відносно недійсні — дійсність яких може бути оспорена в суді);
—  внаслідок неможливості виконання (через обставини, за які боржник не відповідає та які настали після виникнення зо​бов'язання; в англо-американському праві — у тому числі, еко​номічна неможливість у разі різкого підвищення вартості вико​нання зобов'язання внаслідок непереборної сили, смерті чи недієз​датності боржника);
—  внаслідок випадкової загибелі речі, що визначена індивіду​альними ознаками (за відсутності вини сторін, якщо річ є єдиним предметом зобов'язання);
— зі смертю боржника або кредитора, якщо зобов'язання безпосередньо пов'язане з особою одного з них;
— зарахуванням зустрічних, взаємних, однорідних вимог, строк яких настав; (якщо вимоги різні за обсягом, то припиняється тіль​ки менше за обсягом зобов'язання; інше зберігається в частині, яка перевищує зараховану вимогу); здійснюється на основі угоди сторін (Англія, США) чи однієї зі сторін (ФРН); чи на основі за​кону (Франція);
—  внаслідок новації (встановлення нового за змістом зобов'я​зання замість попереднього, яке припиняє свою дію); в англо-американському праві як різновид новації існує інститут погли​нання (тег§ег): те ж саме зобов'язання набуває нової правової, більш гарантованої форми (наприклад письмової натомість ус​ної), а також сурогатний (замінений) договір;
— складенням боргу — звільнення боржника кредитором (від​мова кредитора): кредитор визнає, що зобов'язань у боржника бі​льше не існує, або укладається угода між боржником і кредито​ром щодо звільнення від зобов'язання;
— у результаті збігу обоє 'язку й вимоги (боржника й кредито​ра) в одній особі;
— з настанням скасувальної умови (договір укладений під скасувальною умовою та в разі настання такої умови втрачає чинність (припиняється зобов'язання).
Література: [1-7, 31, 37-39]

Тема 8 Договірне право 
1. Поняття договору купівлі-продажу і джерела його регулювання
2. Укладення договору. Істотні умови договору

3. Обов'язки продавця

4. Обов'язки покупця

У праві зарубіжних країн по-різному визначається міс​це правових норм, що регулюють договірні відносини, у системі права та вчення про договори в системі цивілістичної доктрини.
Так, у континентальному праві поняття договору є одним з центральних; сам термін «договірне право» досить рідко вжива​ється, хоча в деяких випадках цей інститут навіть ототожнюється із загальними положеннями зобов'язального права.
В усіх країнах договірні відносини врегульовано законами. Норми щодо договорів не завжди в систематизованому вигляді розміщені в цивільних кодексах (ФЦК, НЦК) у главах про угоди, зобов'язання та окремі види договорів, вони також містяться в деяких окремих законодавчих актах — законах: про строкові бір​жові угоди 1885 р., про законну процентну ставку 1975 р., про купівлю-продаж та заклад майнових комплексів комерційних підприємств 1909 р., про оренду майнових комплексів комерцій​них та промислових підприємств 1956 р., про оманні дії і фаль​сифікацію продуктів і послуг 1905 р., про безпеку споживачів 1978 р., що вносить зміни в різні положення закону 1905 р., ор​донанс про свободу цін і конкуренції 1986 р. (Франція), про стра​ховий договір 1908 р., про мирові угоди 1935 р., про автомобільні перевезення 1952 р., про регулювання права загальних умов угод 1976р. (ФРН).
Взагалі правове регулювання та правова доктрина договорів у романо-германському праві охоплює специфічні питання, які ви​ходять за межі загального вчення про угоди та зобов'язання: проб​леми переддоговірних відносин, меж дії принципу свободи дого​вору, порядку укладення договорів та ін.
В англо-американському праві всі інститути договірних від​носин розвивалися, переважно, судовою практикою й виражені в нормах загального права. Окремі положення про конкретні види договорів містяться в спеціальних законодавчих актах. Зокрема, в Англії діють закони: про продаж товарів (1893 р., 1979 р.), про справедливу торгівлю (1973 р.), про поставку товарів, про недоб​росовісні умови договорів (1977 р.), про поставку товарів і на​дання послуг (1982 р.).
У США договірне право походить з англійського загального права й нині продовжує контролюватися, переважно, загальним правом. Разом з тим, більшість основних норм загального права про договори включені до законодавчих актів і діють вже як нор​ми законодавства2. Застосування загального права поряд зі згада​ними законами вимагає ретельного розгляду кожної окремої уго​ди для з'ясування, яка саме частина договірного права на неї пощирюється. Основні положення щодо договірних відносин за​кріплено в Єдиному торговому кодексі США та у Зводі договір​ного права, а також у цивільних кодек​сах, що діють в окремих штатах (Луїзіана, Каліфорнія). Правові норми щодо договорів є основою зобов'язального права в цій ци​вільно-правовій системі.
Література: [1-7, 9, 13, 21, 37-39]

Тема 9 Сімейне право
1. Загальна характеристика сімейного права
2. Шлюб. Поняття, порядок і умови укладання

3. Правовідносини між подружжям

4. Правовідносини між батьках і дітьми

5. Припинення шлюбу

6. Опіка

У зарубіжних правових системах сімейне право не розгляда​ється як окрема галузь права. У країнах романо-германського права воно є складовою цивільного права; норми, які регулюють сімейні відносини, розміщено в цивільних кодексах: книга 4 Ні​мецького цивільного кодексу, титули 5—9 книги 1 і титул 5 кни​ги 3 Французького цивільного кодексу.
У країнах англо-американської правової системи сімейне пра​во становить окремий інститут. Сімейні відносини регулюються нормами загального права, звичаями, спеціальними законами з окремих питань сімейних відносин. Більшість правових норм оформлено законодавче. Однак і прецеденти, і судова практика також мають важливе значення, оскільки закон у деяких випадках лише визначає фактори, які повинні враховуватися судами під час прийняття рішень, і спрямовує суд на вирішення пробле​ми за справедливістю. В Англії у цій сфері діють Закони: про майно заміжніх жінок (1964 р.), про сімейний обов'язок (1967 р.), про реформу сімейного права (1969 р.), про недійсність шлюбу (1971 р.) та інші.
У США закони, що регулюють питання сім'ї та шлюбу, зна​ходяться в компетенції окремих штатів. Майже кожний штат має власні закони в галузі сімейного права. Закони штатів часом сут​тєво відрізняються за змістом. Схилити штати до прийняття уні​фікованих законів у цій сфері досить складно. Разом з тим, феде​ральне право відіграє дедалі важливішу роль стосовно свободи особистості в сімейних відносинах. Створюються уніфіковані ак​ти, зокрема Уніфікований (Єдиний) закон про шлюб та розлучен​ня. Конгрес США взяв на себе повноваження федерального уряду у деяких питаннях надання допомоги сім'ям та визначення обов'яз​ків батьків щодо утримання дітей.
Інститут сімейного права є одним з найбільш сталих і консер​вативних правових інститутів, який досить яскраво відображає особливості конкретної нації, її традицій і менталітету, і важко піддається уніфікації.
Норми сімейного права регулюють у зарубіжних країнах осо​бисті немайнові та майнові відносини між подружжям, батьками та дітьми, а також усиновителями та усиновленими; у деяких ви​падках під дію цих норм підпадають родинні стосунки чи відно​сини свояцтва. Основними, звичайно, є норми про шлюб, припи​нення шлюбу, правовідносини батьків і дітей.
Література: [1-7, 37, 38, 40]

Тема 10 Спадкове право

1. Загальна характеристика і джерела
2. Спадкування за заповітом
3. Спадкування за законом
4.  Перехід спадкового майна і відповідальність по боргах спадкодавця

В усіх зарубіжних правових системах спадкове право є сукупністю норм, що регулюють відносини, пов'язані з переходом прав і обов'язків померлого до інших осіб, і становить окремий правовий інститут. Він є одним з найбільш консервативних і стабільних інститутів цивільного права, який відображає особливості національного менталітету, традицій і усталених принципів приватного права.
Цей правовий інститут формувався під значним впливом рим​ського приватного права, відголоси якого зберігаються, зокрема, і в сучасному праві зарубіжних країн не лише романо-германської правової сім'ї. Насамперед це стосується поділу способів спадку​вання (за заповітом та за законом), свободи заповіту, встановлення порядку закликання до спадкування спадкоємців за законом і т.ін. Істотне значення для формування спадкового права зарубіжних країн мала церква та релігійні канони щодо сімейних і родинних відносин.
У країнах континентальної правової системи правове регулю​вання відносин спадкування здійснюється насамперед на законо​давчому рівні. У Німеччині основним нормативно-правовим ак​том, який регулює спадкові правовідносини, є НЦК; книга п'ята цього кредиту «Спадкове право» повністю присвячена цим пи​танням.
У Франції питання спадкування регулюються нормами ФЦК: титулу першого «Про спадкування» і титулу другого «Про при​життєві дарування та заповіти» книги третьої «Про способи на​буття права власності».
В Англії основними джерелами є прецедентне право та закони: про заповіти (1837 р.), про адміністрування спадщини (1925 р.), про спадщину осіб, що не залишили заповіту (1952 р.), про спад​кування (1975 р.) та ін.
У США проблеми спадкування вирішуються законодавством окремих штатів, а також прецедентним правом. У тих штатах, у яких діють цивільні кодекси, спадкове право регулюється нор​мами кодексів. Єдиний (типовий) закон про спадкування прийня​тий в небагатьох штатах США, що є природним з огляду на особ​ливості цього інституту, який досить складно уніфікувати.
В усіх країнах значну роль у регулюванні спадкових відносин відіграє судова практика, яка заповнює прогалини законодавчої регламентації та вирішує низку інших проблем.
Разом з тим, слід відмітити, що і в розвитку цього правового інституту можна виявити певні загальні для всіх країн тенденції, які з'явилися внаслідок реформ 60—70-х років XX століття. Зо​крема, врівноваження статусу у спадкових відносинах шлюбних, позашлюбних і усиновлених дітей, розширення спадкових прав чоловіка й дружини, вирівнювання положення спадкоємців за за​коном та ін.
Як вже зазначалося, спадкове право є своєрідним правовим ін​ститутом, і в правовій системі кожної країни воно має свої особливості та є унікальним. Разом з тим, спільність предмету спад​кування (майнові права й обов'язки спадкодавця) обумовлює і єдині вимоги до правового регулювання. Відповідно в усіх краї​нах є положення, які мають спільні риси або аналогічно врегу​льовують відповідні відносини.
Спільними для всіх країн є, зокрема, поняття:
Спадкування — перехід прав і обов'язків померлого до його спадкоємців;
Спадкодавець — особа, що померла і чиє майно та майнові права переходять до інших осіб;
Спадкоємець — особа, до якої переходять права (та обов'язки) спадкодавця;
Спадкове майно (спадкова маса) — сукупність прав і обов'яз​ків, які належали спадкодавцю на момент смерті; з них виключа​ються в Англії «родові права», а в США — «власність роду»; у континентальному праві спадкоємцям передається все спадкове майно, а в англо-американському — «звільнене» від боргів;
Підстави відкриття спадщини — фізична смерть спадкодав​ця, у деяких країнах — визнання його померлим (Німеччина) або безвісно відсутнім (Франція);
Час відкриття спадщини — момент фізичної смерті або дата судового рішення про визнання померлим чи безвісно відсутнім;
Місце відкриття спадщини — останнє місце проживання спад​кодавця або місцезнаходження основної частини його майна;
Спадкове правонаступництво — прийняття спадкоємцем прав і обов'язків спадкодавця в межах обсягу спадкового майна (уні​версальне) або якого-небудь одного права чи групи прав і/або обов'язків (приватне або сингулярне);,
Заповідальний відказ — покладення на спадкоємця за запові​том обов'язку виконувати певні дії (сплачувати гроші, надавати можливість користування певним майном тощо) на користь одні​єї чи кількох осіб.
Право всіх країн встановлює два способи спадкування: за за​повітом і за законом. При цьому забезпечується поєднання прин​ципів волі заповіту та охорони інтересів родини спадкодавця. Принцип волі заповіту дозволяє власнику на власний розсуд ви​значати юридичну долю свого майна після смерті. Його воля пев​ною мірою обмежується на користь найближчих для спадкодавця осіб — членів його родини, для яких резервується певна частина цього майна.
Спадкування за заповітом відіграє провідну роль, оскільки на​дає можливість власнику на свій розсуд розпорядитися майном на випадок смерті. Спадкування за законом має субсидіарне зна​чення, оскільки застосовується в разі відсутності юридичне дійс​ного заповіту або коли він охоплює лише частину спадкового майна.
Та все ж, спадкове право кожної окремо взятої країни, а також континентальної та англо-американської правових систем взага​лі, має ряд принципових відмінностей. Насамперед у країнах кон​тинентального права спадкування розглядається як універсальне правонаступництво, унаслідок чого права й обов'язки померлого переходять безпосередньо до спадкоємців. А в Англії та США майно спадкодавця спочатку переходить на праві довірчої влас​ності до так званого особистого представника спадкодавця, який передає спадкоємцям лише те майно, яке залишилося після роз​рахунків із кредиторами.
По-різному вирішуються в цих правових системах і питання спадкування чоловіка чи дружини, що пережили іншого з под​ружжя: в американському праві їм надається перевага, тоді як у праві ФРН, Франції та Англії пріоритет мають члени родини спа​дкодавця. Відрізняються підходи до обмеження свободи заповіту, встановлення переліку законних спадкоємців, процедури прийнят​тя спадщини та ін.
Література: [1-7, 13-15]

ФОРМИ І МЕТОДИ КОНТРОЛЮ

В процесі вивчення дисципліни контроль здійснюється в наступних формах:

	Форми контролю
	Кількість
	Терміни контролю

	1. Поточний контроль
	
	

	- самостійні роботи
	4
	на семінарських заняттях № 3,5

	- опитування
	16
	на семінарських заняттях

	- реферати
	2
	на семінарських заняттях №2,4

	2. Рубіжний контроль
	
	

	- контрольні роботи
	2
	на семінарському занятті № 4

	3. Підсумковий контроль
	
	

	- екзамен
	
	в період сесії


Критерії оцінювання:

„Незадовільно” – оцінка, яка характеризує недостатній рівень знань, що дає підставу вважати, що студент не засвоїв матеріал дисципліни. Ставиться у разі, коли студент не володіє матеріалом, тобто не має уяви про концепції, основні інститути, які вивчаються в межах курсу, відсутні знання, які дають змогу характеризувати джерела правового регулювання цивільних та торгівельних відносин в окремих країнах.

„Задовільно” - оцінка, яка характеризує рівень знань, що дає підставу вважати, що студент не в достатній мірі засвоїв матеріал дисципліни. Ставиться у разі, коли студент володіє матеріалом як таким, але має обмежений рівень уяви про концепції, основні інститути, які вивчаються в межах курсу, обмежені знання (в самих загальних рисах), які не дають змогу характеризувати джерела правового регулювання цивільних та торгівельних відносин в окремих країнах в повній мірі.

„Добре” - оцінка, яка характеризує рівень знань, що дає підставу вважати, що студент засвоїв матеріал дисципліни. Ставиться у разі, коли студент володіє матеріалом, має достатньо високий рівень знань про концепції, інститути, які вивчаються в межах курсу, має знання, які дають змогу характеризувати джерела правового регулювання цивільних та торгівельних відносин в окремих країнах, аналізувати їх, тлумачити їх. Дана оцінка виставляється, якщо студент володіє предметом, але мають місце незначні прогалини з окремих питань дисципліни.

„Відмінно” - оцінка, яка характеризує рівень знань, що дає підставу вважати, що студент засвоїв матеріал дисципліни в повній мірі. Студент оволодів знаннями, знає основні концепції та інститути цивільного та торгового права зарубіжних країн, джерела їх правового регулювання; може аналізувати їх та порівнювати з національним законодавством, тлумачити та практично застосовувати.

Перелік питань з дисципліни

1. Предмет, метод і функції курсу "Цивільне і торгове право зарубіжних держав". 
2. Мета і основні завдання курсу "Цивільне і торгове право зарубіжних держав". 
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109.  Припинення конкурсного провадження (звільнення боржника від
боргів)
110. Загальна характеристика і джерела авторського права
111. Об'єкти авторського права
112. Суб'єкти авторського права
113. Суб'єктивні авторські права
114. Авторські договори
115. Суміжні права
116. Поняття права промислової власності
117. Охорона винаходів
118. Охорона «ноу-хау»
119. Охорона промислових зразків
120. Охорона товарних знаків і знаків обслуговування
121. Охорона позначень походження товарів
122. Ліцензійний договір і договір на передачу «ноу-хау»
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