Тема 7. Особливості обліку і аналізу інших зовнішньоекономічних операцій 
1. Поняття комісійних і консигнаційних операцій, їх митне оформлення. 

2. Облік імпорту та експорту по комісійних та консигнаційних операціях. 

3. Лізингові зовнішньоекономічні операції. 

4. Облік розрахунків з підзвітними особами. 

5. Облік реекспорту і реімпорту. 

6. Облік іноземних інвестицій. 

Тести 

1. Поняття комісійних і консигнаційних операцій, їх митне оформлення. 
Комісія (лат. сommission - доручення) – здійснення угоди особою (комісіонером) від свого імені, проте за дорученням і за рахунок іншої особи (комітента). 
Консигнація (лат consignation – письмовий доказ) – різновид агентської комісійної угоди, у відповідності до якої товари, що поставляються га експорт, після перетину кордону країни експортера поміщаються на склад тимчасового зберігання (консигнаційний склад) та поступово, в міру реалізації чергової партії розмитнюються агентом-комісіонером та реалізуються на внутрішньому ринку країни-експортера.

Учасниками консигнаційних операцій є консигнант та консигнатор. 
Консигнант - принципал (комітент), який віддає агенту (консигнатору) свої товари на консигнацію для реалізації за кордоном. 
Консигнатор - особа, що одержує від консигнанта товари, продає їх зі свого складу, від свого імені за винагороду, яку консигнант сплачує консигнатору за договором консигнації. 

Консигнатор може бути оптовим покупцем або промисловим агентом. 
Оптовий покупець є представником тільки покупців - роздрібних торговців, за дорученням яких на комісійній основі він купує товари у виробників або у їх представників. 
Промисловий агент займається збутом на певній території товарів декількох підприємств-виробників, що не конкурують між собою. Як правило, такі посередники торгують товарами тривалого користування. Промисловий агент веде торгівлю або зі своїх складів, або товар відвантажується покупцю безпосередньо виробником. Головне завдання промислового агента - одержання замовлень.
Консигнаційний склад - склад, на якому консигнатор розміщує товари, отримані ним на консигнацію. 
На території України не існує консигнаційних складів, а розміщення ввезених на її територію консигнаційних товарів проводиться в режимі митного складу на спеціальних митних ліцензійних складах. 
Митний склад – це митний режим, відповідно до якого ввезені з-за меж митної території України товари зберігаються під митним контролем без справляння податків і зборів податків і без застосування заходів нетарифного регулювання та інших обмежень в період зберігання, а товари, які вивозяться за межі митної території України, зберігаються під митним контролем з моменту початку їх митного оформлення митними органами України до фактичного вивезення за межі митної території України. (Митний кодекс, ст..212). Ліцензування діяльності, пов’язаної з відкриттям та експлуатацією митних ліцензійних складів здійснюється відповідно до Закону України «Про ліцензування певних видів господарської діяльності» та ліцензійних умов. 
В договорі комісії обов’язково необхідно визначити розмір винагороди комісіонера. Вагомою умовою договору комісії, за яким комісіонер має придбати або продати матеріальні цінності, є обумовлена ціна цих цінностей. Якщо комісіонер заключив угоду на більш вигідних умовах, ніж були визначені комітентом, то додатково одержана вигода буде належати комітенту. 
Предметом договору може бути як продаж товару (договір комісії на продаж), так і придбання товару (договір комісії на купівлю). 
Особливість договору комісії полягає в тому, що майно, що надійшло комісіонеру від комітента, або придбане комісіонером за рахунок комітента є власністю останнього. 

2. Облік імпорту та експорту по комісійних та консигнаційних операціях 
При імпорті товарів для продажу на умовах комісії підприємство України є комітентом, а іноземний партнер – комісіонером. Тому, товари, що надходять від комісіонера–нерезидента не є власністю підприємства, а тому оприбутковуються на позабалансовий рахунок 02 «Активи на відповідальному зберіганні», субрахунок 024 «Товари на комісію». 
Аналітичний облік товарів, прийнятих на комісію, ведеться за видами товарів і комітентами. 
Згідно П(С)БО 15 суми, що надійшли комісіонеру за договором комісії на користь комітента не визнаються доходом комісіонера. Проте згідно норм П(С)БО3 такі суми входять в загальний дохід комісіонера, але виключаються при підрахунку чистого доходу. Для дотримання цих вимог комісіонер відображує вартість реалізованого товару в складі доходу від реалізації товарів по кредиту субрахунку 702 «Дохід від реалізації товарів», а потім зменшується дохід на суму, що необхідно перерахувати комітенту (дебет субрахунку 704 «Вирахування з доходу». 
Комітент облік товарів, що передані комісіонеру на продаж веде на субрахунку 283 «Товари на комісії», витрати на комісійну винагороду комісіонеру за угодою комісії на продаж відображаються на рахунку 93 «Витрати на збут». 
При придбанні комісіонером для комітента за договором купівлі товари обліковуються на позабалансовому субрахунку 025 «Майно в довірчому управлінні» рахунку 02 «Активи на відповідальному зберіганні». Аналітичний облік по даному субрахунку ведеться за об’єктами, видами товарно-матеріальних цінностей та їх власникам. 
Витрати комітента на оплату комісіонеру винагороди за договором на купівлю відносіться на субрахунок 949 «Інші витрати операційної діяльності» (не входять в первісну вартість запасів). 
Комісіонер може вивозити товар за межі митної території України по договору комісії на продаж так і придбання. В першому випадку комітентом буде резидент (продаж), в другому - нерезидент. 
Для виконання доручення комітента – нерезидента комісіонер заключає від свого імені договір купівлі-продажу з продавцем товару (резидентом). За умовою якого він купує товар (новий) на території України і здійснює його вивезення за межі митної території України. Одержання комісіонером коштів в іноземній валюті, перерахованих комітентом-нерезидентом на покупку товару не має податкових наслідків з ПДВ. Податкові зобов’язання виникають в комісіонера в момент передачі товарів комітенту. Проте, в момент перерахування грошових засобів продавцю, комісіонер має право на податковий кредит з ПДВ. Послуга посередника по придбанню товару для комітента-нерезидента вважається наданою на території України і підлягає оподаткуванню в розмірі 20%. Момент виникнення податкових зобов’язань у комісіонера визначається за датою першої події. 
Якщо експорт здійснюється за договором комісії на продаж, то комісіонер за дорученням комітенту (резидента) здійснює поставку нового товару нерезиденту за межі митної території України. 
Підтвердженням експорту за договором комісії є належним чином оформлена вантажна митна декларація. Митне оформлення здійснює комісіонер, проте у ВМД мають бути відомості про комітента, що надає право комітента на використання нульової ставки ПДВ і одержання бюджетного відшкодування. 
Комісійна винагорода підлягає оподаткуванню ПДВ за ставкою 20%. Витрати комісіонера на виконання угоди (суми, що сплачуються при митному оформленні товару) відшкодовуються комітентом і відносяться до його валових витрат. 
