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8.1 Фінансова звітність. Користувачі фінансової звітності

Фінансова звітність є заключним етапом процесу бухгалтерського обліку, а відтак можна припустити, що фінансова звітність виконує функції, які притаманні бухгалтерському обліку – інформаційну, контрольну, оцінювальну та аналітичну, а також вирішує завдання, що стоять перед бухгалтерським обліком. Для дослідження їх взаємозв’язку визначимо роль і місце фінансової звітності у вирішенні поставлених перед бухгалтерським обліком завдань. 

По-перше, фінансова звітність надає власникам, керівництву та кредиторам інформацію про поточний фінансовий стан підприємства та ефективність його діяльності за звітний період.

По-друге, фінансова звітність відображає найбільш корисну економічну інформацію про фінансовий стан та результати діяльності підприємства, однак відмінності в інформаційних потребах різних категорій користувачів вимагають розкриття і представлення більш детальної фінансової інформації окремим користувачам для формування заключного висновку про ефективність діяльності підприємства.

По-третє, детальний аналіз фінансової звітності допомагає виявленню помилок в управлінні підприємством, що дозволяє провести (здійснити) своєчасні дії щодо коригування управлінських рішень. 

По-четверте, фінансова звітність надає власникам підприємства інформацію з метою можливості визначення основних планових показників діяльності підприємства на найближчу перспективу, коригування стратегічних цілей та завдань системи управління зокрема (з визначенням основних рамок діяльності менеджерів та інших працівників) та розвитку підприємства в цілому.

Фінансова звітність підприємства включає: баланс, звіт про фінансові результати, звіт про рух грошових коштів, звіт про власний капітал та примітки до звітів. Для суб'єктів малого підприємництва і представництв суб'єктів господарської діяльності національними Положеннями (стандартами) встановлюється скорочена за показниками фінансова звітність у складі балансу і звіту про фінансові результати.

Форми фінансової звітності підприємств і порядок їх заповнення встановлює Міністерство фінансів України. Методологія та форми складання фінансової звітності регулюються в Україні НП(С)БО 1 «Загальні вимоги до фінансової звітності», затвердженому наказом Міністерства фінансів України від 07.02.2013 р. № 73, зареєстрований у Мін’юсті 28.02.2013 р. за № 336/22868.

Розглянемо основних користувачів фінансової звітності підприємств та їх інформаційні потреби у відповідній фінансовій інформації.

1. Власники та управлінський персонал. Фінансова звітність підприємств використовується власниками, як правило, для встановлення винагороди та виплати дивідендів, моніторингу результатів діяльності, оцінки капітальних витрат, бюджетування, планування кредитної і податкової політики підприємства, визначення потреби у фінансових ресурсах, підтвердження понесених витрат, оцінки ефективності прийнятих управлінських рішень та визначення планових показників діяльності.

2. Постачальники і покупці. В ринкових умовах господарювання стабільне функціонування підприємства можливо лише за умови наявності стійких партнерських відносин з постачальниками сировини і матеріалів та покупцями готової продукції. Постачальники, підрядники та покупці не мають можливості отримувати внутрішню інформацію підприємства і, на її основі, приймати власні управлінські рішення, тому основним джерелом отримання такої інформації є офіційна фінансова звітність. 

3. Кредитори та інвестори. Кредитори, в першу чергу, зацікавлені в інформації про обґрунтування доцільності надання або подовження кредиту, визначення схеми його повернення, встановлення розміру процентів залежно від кредитного ризику, можливості підприємства генерувати грошові ресурси та джерела їх отримання для своєчасного погашення кредиту і відсотків. Інвестори зацікавлені в інформації для обґрунтування управлінських рішень про доцільність вкладення грошей в цінні папери підприємства, можливість отримання доходу на інвестований капітал та зростанні вартості бізнесу, а також показниках фінансової звітності, за допомогою яких можна розрахувати дохідність на вкладений капітал, рентабельність інвестицій та ін.

4. Податкові органи. Світовий досвід свідчить, що податкові органи є одними з основних користувачів фінансової інформації як малих, так і великих підприємств. Вони використовують інформацію з показників фінансової звітності для контролю за правильністю розрахунку доходів і витрат звітного періоду, валового прибутку, нарахування податків та інших обов’язкових платежів та своєчасністю їх справляння.

5. Преса та населення регіону, в якому діє підприємство, зацікавлені в отриманні достовірної інформації про його фінансовий стан, тенденції розвитку, зміни в довгостроковій і короткостроковій перспективі, оскільки від цього залежать зайнятість в регіоні, орієнтація на місцевих постачальників, користування послугами місцевих банків, вкладення коштів у соціально-економічний розвиток регіону. 

Аналіз інформаційних потреб користувачів фінансової інформації підприємств дозволив виокремити основні напрями економічних інтересів та зробити висновок, що диференціація фінансової інформації за вимогами її основних користувачів збільшить корисність і якість наданої інформації з метою забезпечення її реальності і більшої придатності для економічного обґрунтування рішень і попередження ризику у виробничо-господарській та фінансовій діяльності підприємства 
8.2 Оцінка фінансової звітності

У світовій і національній практиці побудова фінансової звітності базується на принципах:

а) відкритості інформації;

б) зрозумілості фінансової звітності особам, які приймають ділові рішення на її підставі;

в) корисності чи значущості та вірогідності;

г) припущень і обмежень, які дають змогу адекватної інтерпретації фінансової звітності.

Г оловна мета аналізу фінансових звітів – своєчасно виявляти й усувати недоліки у фінансовій діяльності та знаходити резерви поліпшення фінансового стану підприємства і його платоспроможності.

Вибір методів оцінки залежить від її цілей. Оскільки оцінки використовуються для мети бухгалтерського обліку і звітності, то останні в значній мірі їх визначають. Мету оцінки активів можна розбити на три категорії: синтаксичні, семантичні і прагматичні.
Оцінка з синтаксичною метою допускає 2 підходи. Перший оцінка доходів – витрат, в цьому випадку оцінка активів зводиться до забезпечення розрахунку валового прибутку від основної діяльності і від всієї решти операцій. Другий підхід передбачає оцінку приросту активів і припускає визнання і реєстрацію всіх змінених вартостей на основі достовірних даних про вартість вибуття або про суми грошових коштів, передбачуваних до отримання.

Семантичні мета припускає підходи, засновані на підтримці фінансової звітності , в цьому випадку перевага віддається оцінки активів за поточною ринковою вартістю, а не собівартістю.

З прагматичною метою використовують підходи, засновані на корисності і релевантності отриманих даних, що означає, що оцінка активів релевантна тільки, якщо користувач зможе встановити певні взаємозв’язки між нею і очікуваним рухом грошових коштів.

Релевантність визначається «як здатність інформації впливати на ухвалення рішень, допомагаючи користувачам прогнозувати наслідки минулих, теперішніх або майбутніх подій, а також підтверджувати або коректувати очікування».

Всіх користувачів фінансової звітності цікавлять дані про майбутні грошові потоки, однак забезпечить достовірність і надійність такої інформації дуже складно, а підчас і неможливо. Крім того, інформаційні запити багатьох внутрішніх і зовнішніх користувачів розрізняються, що виправдовує застосування різних видів оцінок.

Признається, що інвестору буде корисна інформація про економічні ресурси і зобов’язання підприємства, а також про розмір його власного (акціонерного) капіталу, що, по суті є балансом. Крім того, користувачу необхідно надавати дані про доходи підприємства і його компоненти, тобто звіт про фінансові результати.

Одним з варіантів оцінок запасів для інвестора може бути чиста вартість реалізації. Оцінка активів буде актуальна, якщо інвестор зможе встановити певні взаємозв’язки між нею та очікуваним рухом грошових коштів. Тому оцінювати активи в деяких випадках доцільно відповідно до поточної вартості заміни, тобто за поточною ціною вибуття.

Крім того, важливою буде інформація, що прямо або побічно відображає продуктивний потенціал, термін служби, ефективність функціонування устаткування, а також суму грошових коштів, необхідну для його заміни.

Оскільки інформація про грошові потоки в майбутньому настільки невизначена, що більш прийнятною оцінкою для інвестора стає вартість придбання активу.

Кредитори вимушені покладатися на будь-які свідоцтва гарантії повернення наданих позик. В цьому відношенні найприйнятнішою оцінкою виступає ліквідаційна вартість: для фінансової звітності вирішальне значення набув принцип обачності (консерватизму).

Економічний інтерес акціонерів полягає в тому, що відповідно до традиційних концепцій бухгалтерського обліку інвестований в підприємство капітал дорівнює чистій вартості активів.

Апарат управління потребує оцінки, яка повинна забезпечувати інформацією процеси ухвалення рішень, але при цьому не обов’язково повинна співпадати з інформаційними потребами інвесторів і кредиторів. Останні, в основному, зацікавлені в прогнозах майбутньої діяльності фірми, а апарат управління повинен постійно ухвалювати рішення, що визначають цю майбутню діяльність. Для ухвалення різних рішень потрібні дані про ймовірні, граничні або диференційовані витрати, а також поточна оцінка різних очікуваних грошових потоків, але те, що необхідне управлінцю, не обов’язково корисне для інвестора або кредитора.

Таким чином, є різні варіанти оцінки активів: за собівартістю, за ціною придбання, за ціною вибуття, за ринковими цінами.

На думку Олійничук В.М., собівартість, формуючись в результаті однієї або декількох операцій, має всі підстави вважатися надійною. Звідси витікає, що з позицій надійності собівартість має більшу перевагу.

На користь застосування цін реалізації як виду оцінки можна назвати реальність оцінки майна. Тільки використання цін реалізації робить резерви явними і тому може розглядатися як дійсна соціальна гарантія.
8.3 Оцінка фінансового стану

Фінансовий стан – це результат фінансово-виробничої діяльності. Він характеризується розміром засобів підприємства, їх розміщенням і джерелами.

Аналіз фінансового стану навіть найблагополучнішого підприємства є постійною необхідністю, бо не можна вести господарство без аналізу його доходів і витрат Щоб забезпечити це, необхідно постійно аналізувати фінансовий стан, проводити обґрунтоване наукове дослідження фінансових відносин і руху фінансових ресурсів у процесі господарської і торговельної діяльності кожного підприємства.
Основними завданнями аналізу фінансового стану є:

– загальна оцінка фінансового стану;

– перевірка виконання зобов’язань за розрахунками з бюджетом, банками, кредиторами, а також використання засобів за цільовим призначенням і забезпеченості ними;

– перевірка використання права на кредитування, забезпеченості та ефективності кредиту;

– виявлення можливостей поліпшення фінансового стану на основі залучення джерел і прискорення оборотності оборотних засобів;

– розробка заходів щодо використання виявлених резервів і контроль за їх виконанням.
Фінансовий стан характеризується системою показників, які відображаються у фінансовому плані, оперативному і бухгалтерському обліку та звітності підприємства. До показників, що характеризують фінансовий стан підприємства відносяться показники фінансової стійкості, ліквідності та платоспроможності підприємства.
Важливим завданням аналізу фінансового стану є дослідження абсолютних показників фінансової стійкості підприємства (табл..8.1). Найбільш загальним показником фінансової стійкості є надлишки та нестатки джерел засобів для формування оборотних активів, що розраховується як різниця величини джерел засобів і відповідної величини запасів і витрат. Загальна величина запасів і витрат підприємства дорівнює підсумку розділу ІІ активу балансу. 
Таблиця 8.1. Показники оцінювання фінансового стану підприємства

	Назва
	Розрахунок
	Оптимальне значення
	Зміна внаслідок збільшення власного капіталу

	Коефіцієнт автономії
	Відношення власного капіталу до сукупних активів
	> 0,5
	Зростає

	Коефіцієнт маневреності власного капіталу
	Відношення власних оборотних активів до власного капіталу 
	> 0,4
	Зростає

	Коефіцієнт фінансової стійкості
	Відношення власного капіталу до залученого капіталу
	> 1,0
	Зростає

	Коефіцієнт забезпеченості власними оборотними засобами
	Відношення власних оборотних активів до оборотних активів 
	> 0,1
	Зростає

	Коефіцієнт співвідношення необоротних і власних коштів
	Відношення необоротних активів до власного капіталу 
	> 0,5
	Зменшується

	Коефіцієнт фінансової залежності
	Відношення власного капіталу до сукупних пасивів
	< 2,0
	Зменшується

	Коефіцієнт співвідношення залученого і власного капіталу
	Показник обернений до коефіцієнту фінансової стійкості
	< 0,5
	Зменшується

	Коефіцієнт рентабельності власного капіталу (фінансова рентабельність)
	Характеризує рівень прибутковості власного капіталу, вкладеного в дане підприємство
	Позитивна динаміка в порівнянні з попереднім періодом
	Зменшується


Аналіз ліквідності балансу стає необхідним в умовах ринкових відносин через посилення конкурентної боротьби та необхідність визначення платоспроможності підприємства.

Під платоспроможністю підприємства розуміють його здатність своєчасно виконувати свої зобов’язання.

Ліквідність балансу – це ступінь покриття зобов’язань підприємства його активами, термін перетворення яких у гроші повинен відповідати терміну погашення зобов’язань. Ліквідність – поняття більш широке, ніж платоспроможність. 

Від ліквідності балансу треба відрізняти ліквідність активів. Рівень ліквідності активів пов’язаний із часом, необхідним для перетворення їх у грошові засоби. Чим менше часу необхідно для перетворення даного виду активів у гроші, тим вища його ліквідність. Ліквідність балансу залежить від співвідношення різних за ліквідністю активів. Суттєвим при цьому є й терміни відповідних зобов’язань.

Залежно від ступеня ліквідності, тобто швидкості перетворення в грошові засоби, активи підприємства поділяють на такі групи:

· найбільш ліквідні активи (А1) – до них належать усі статті грошових засобів підприємства і короткострокові фінансові вкладення (надійні цінні папери);

· швидко реалізовувані активи (А2) – дебіторська заборгованість та інші оборотні активи (у випадку, коли виявлено іммобілізацію за статтями інших дебіторів та оборотних активів, підсумки швидко реалізовуваних активів зменшуються на цю величину);

· повільно реалізовувані активи (АЗ) – статті розділу ІІ активу «Запаси», а також статті «Довгострокові фінансові вкладення» та «Розрахунки із засновниками» з розділу І активу балансу:

· важко реалізовувані активи (А4) – статті розділу І активу «Основні засоби і вкладення» за винятком статей, включених до попередньої групи.

Пасиви балансу групуються за ступенем терміновості їх оплати:

· найбільш термінові зобов’язання (П1) – до них належать короткострокова кредиторська заборгованість за розділом ІV пасиву, а також поточні зобов’язання за розрахунками;

· короткострокові пасиви (П2) – короткострокові кредити та поточна заборгованість за довгостроковими зобов’язаннями, – розділ IV пасиву, крім статей, включених до попередньої групи.

· довгострокові пасиви (П3) – довгострокові кредити і зобов’язання й суми в розділі II пасиву «Забезпечення наступних витрат і платежів».

· постійні пасиви (П4) – статті розділу І пасиву «Власний капітал», розділ V пасиву «Доходи майбутніх періодів». Для загального балансу активу і пасиву підсумки цієї групи зменшуються на суму іммобілізації оборотних засобів за статтями розділу ІІ активу.

Для визначення ліквідності балансу треба зіставити підсумки наведених даних за активом і пасивом. Баланс вважається абсолютно ліквідним, коли має місце така ситуація:

А1 
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 П4.
Загальний показник ліквідності балансу показує відношення суми всіх платіжних засобів до суми всіх платіжних зобов’язань з врахуванням їх ліквідності. Цей показник дає змогу порівнювати баланси підприємств за різні періоди, баланси різних підприємств та визначати найбільш ліквідні баланси.

При оцінці ліквідності розраховують три основні коефіцієнти:

– коефіцієнт покриття;

– коефіцієнт швидкої ліквідності;

– коефіцієнт абсолютної ліквідності.

Ці показники розраховуються на підставі даних форми № 1 шляхом зіставлення поточних активів і поточних зобов’язань підприємства.

Коефіцієнт покриття = (А1+А2+А3) (ряд. 1195 ф. 1) / (П1+П2) (ряд. 1695 ф. 1)
Нормативне значення коефіцієнту 2 – 2,5. Коефіцієнт покриття, що дорівнює 2 (або 2:1), свідчить про можливість підприємства погасити поточні зобов’язання. Такий підхід пояснюється практикою, що склалася, згідно з якою при ліквідації активів їх продажна ціна на аукціоні становить приблизно половину їх ринкової вартості. Іншими словами, якщо вартість активів зменшиться вдвічі, виручки, що залишилася, буде достатньо для погашення поточної заборгованості в тому випадку, якщо до ліквідації коефіцієнт дорівнював 2:1.

Коефіцієнт швидкої ліквідності. на відміну від попереднього, він враховує якість оборотних активів і є більш суворим показником ліквідності, оскільки при його розрахунку враховуються найбільш ліквідні поточні активи (запаси не враховуються). Швидкий коефіцієнт розраховується за такою формулою:

Коефіцієнт швидкої ліквідності = (А1+А2) (ряд. 1125 – 1155 ф. 1 + ряд. 1160 – 1165 ф. 1) / (П1+П2) (ряд. 1695 ф. 1)

У літературі наводиться орієнтовне нижнє значення цього коефіцієнта, що дорівнює 0,7 – 0,8. Однак ця оцінка носить умовний характер. Якщо, наприклад, коефіцієнт швидкої ліквідності дорівнює 0,5 (менше 1), то це означає, що на кожну гривню поточної заборгованості підприємство має лише 50 коп. ліквідних активів. Це є низьким показником за мірками більшості галузей.

Коефіцієнт абсолютної ліквідності показує, яка частина поточних (короткострокових) зобов’язань може бути погашена негайно. Коефіцієнт розраховується за формулою:

Коефіцієнт абсолютної ліквідності = А1 (∑ ряд. 1160 – ряд. 1165 ф. 1) / (П1+П2) (ряд. 1695 ф. 1)
Як орієнтовне наведено теоретичне значення коефіцієнта абсолютної ліквідності, яке повинне бути не меншим 0,2–0,35.

8.4 Оцінка результатів діяльності підприємства

Для оцінки фінансового результату і ефективності діяльності підприємства використовують систему аналітичних показників прибутку:
– валовий прибуток (збиток) розраховується як різниця між чистим доходом від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) і собівартістю реалізованої продукції(товарів, робіт, послуг);

– прибуток (збиток) від операційної діяльності визначається як алгебраїчна сума валового прибутку (збитку), іншого операційного доходу, адміністративних витрат, витрат на збут та інших операційних витрат;

– прибуток (збиток) від звичайної діяльності до оподаткування визначається як алгебраїчна сума прибутку (збитку) від основної діяльності, фінансових та інших доходів (прибутків), фінансових та інших витрат (збитків); 

– прибуток від звичайної діяльності визначається як різниця між прибутком від звичайної діяльності до оподаткування. Збиток від звичайної діяльності дорівнює збитку від звичайної діяльності до оподаткування;

– чистий прибуток (збиток) розраховується як алгебраїчна сума прибутку (збитку) від звичайної діяльності та надзвичайного прибутку, надзвичайного збитку та податків з надзвичайного прибутку.
Значення аналізу фінансових результатів випливає з основних функцій, які виконує прибуток підприємства: 

– отримання прибутку є вихідним мотивом створення підприємства;

– його розмір визначає рівень віддачі (ефективність) авансованих коштів і прибутковості вкладень в активи підприємства;

– отриманий прибуток виступає індикатором успішності основної діяльності підприємства;

– він є основою прийняття інвестиційних рішень;

– прибуток виступає джерелом самофінансування підприємства і винагороди власникам капіталу.

Основні задачі аналізу фінансових результатів є оцінка прибутку від основної діяльності і виявлення резервів його росту протягом поточного часу або в перспективі. 

Фінансові результати підприємства характеризуються сумою отриманого прибутку та рівнем рентабельності.

Прибуток підприємства одержують головним чином від реалізації продукції, а також від інших видів діяльності (це передача ОФ в оренду; комерційна діяльність на фондовому та валютному ринках тощо).

Прибуток – це частина чистого доходу, створеного в процесі виробництва і реалізованого в сфері обігу, яку безпосередньо одержує підприємство.

Тільки після продажу продукції чистий доход набуває форми прибутку. Кількісно вона являє собою різницю між виторгом і повною собівартістю реалізованої продукції. Чим більше підприємство реалізує рентабельної продукції, тим більше воно одержує прибутку та тим кращий його фінансовий стан. Тому фінансові результати прибутковості підприємства варто вивчати в тісному зв’язку з виробництвом і реалізацією продукції.
Рентабельність – показник ефективності господарської та фінансової діяльності підприємства, який характеризує прибутковість підприємства.

Показники рентабельності можна поєднати у такі групи:
1. Ті, що характеризують складові рентабельності капіталу
2. Ті, що характеризують складові рентабельності активів
3. Ті, що характеризують інвестиції та рентабельності витрат
4. Ті, що характеризують рентабельність реалізації
Всі ці показники можуть обчислюватися з використанням: прибутку від операційної діяльності, чистого прибутку, прибутку до оподаткування та валового прибутку.
Виділяють такі основні показники рентабельності:
1. Показники рентабельності капіталу, що включають в себе: рентабельність сукупного капіталу та рентабельність власного капіталу.
2. Показники рентабельності активів, що включають в себе: рентабельність активів, необоротних активів, основних засобів, оборотних активів.
3. Показники рентабельності реалізації, що включають в себе: рівень валового прибутку, операційного прибутку та рівень чистого прибутку.
4. Витратні показники рентабельності, що включають в себе: рентабельність операційних витрат, витрати звичайної діяльності.
Показники рентабельності розраховуються як відношення різноманітних показників прибутку до вкладеного капіталу, обсягу продажу, використаних ресурсів, здійснених витрат, тощо.

Для підприємства розрахунок основних коефіцієнтів рентабельності зведемо в табл. 8.1
Таблиця 8.1
Розрахунок коефіцієнтів рентабельності
	Показники, %
	Формула розрахунку

	Рентабельність сукупного капіталу
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	Рентабельність власного капіталу
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	Валова рентабельність продажів
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	Операційна рентабельність продажів
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	Чиста рентабельність продажів
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Показники рентабельності, які можна використовувати для оцінки ефективності різних аспектів діяльності підприємства наведені у таблиці 8.2.
Таблиця 8.2 – Показники рентабельності підприємства
	Показник
	Умовне
позначення
	Формула
для
розрахунку
	Економічний
зміст
	Напрямок
позитивних змін

	Рентабельність активів за прибутком від звичайної діяльності
	Рзв
	Прибуток від

звичайної

діяльності/

Активи
	Скільки прибутку від
звичайної діяльності
припадає на одиницю коштів, інвестованих в активи
	Збільшення

	Рентабельність капіталу (активів) за чистим прибутком
	Ра
	Чистий

прибуток/

Активи
	Скільки припадає чистого прибутку на одиницю інвестованих в активи коштів
	Збільшення

	Рентабельність 

власного капіталу
	Рв.к.
	Чистий

прибуток/

власний капітал
	Скільки припадає чистого прибутку на одиницю власного капіталу
	Збільшення

	Рентабельність

виробничих фондів
	Рв.ф.
	Чистий

прибуток /

Виробничі

фонди
	Скільки припадає чистого прибутку на одиницю вартості виробничих фондів
	Збільшення

	Рентабельність реалізованої продукції за прибутком від реалізації
	Рв
	Прибуток від

реалізації /

Виторг
	Скільки припадає чистого прибутку на одиницю виторгу
	Збільшення

	Рентабельність реалізованої продукції за прибутком від операційної діяльності
	Рр.о.д
	Прибуток від

операційної

діяльності /

Виручка
	Скільки припадає прибутку від операційної діяльності на одиницю виручки
	Збільшення

	Рентабельність реалізованої продукції за чистим прибутком
	Рр.ч.п
	Чистий

прибуток/

Виручка
	Скільки припадає чистого прибутку на одиницю виручки
	Збільшення

	Коефіцієнт

реінвестування
	Кр
	Реінвестований

прибуток/

Чистий

прибуток
	Скільки чистого прибутку капіталізовано; скільки чистого прибутку спрямовано на збільшення власного капіталу
	Збільшення в межах, що не суперечить бажанню акціонерів отримувати підвищені дивіденди

	Коефіцієнт стійкості економічного зростання
	Кс.е.з
	Реінвестований

прибуток/

Власний капітал
	Темп збільшення власного капіталу за рахунок чистого прибутку
	Збільшення


Використана література.
1. Олійничук В.М. Оцінка статей фінансової звітності та її вплив на ухвалення управлінських рішень в процесі їх взаємодії. Облік і фінанси АПК: освітній портал. 
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