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1. Опис навчальної дисципліни 

Найменування показників  

Галузь знань, напрям 

підготовки, освітньо-

кваліфікаційний рівень 

Характеристика навчальної 

дисципліни 

денна форма 

навчання 

заочна форма 

навчання 

Кількість кредитів – 5,0 

Галузь знань 

0306 «Менеджмент і 

адміністрування» 

нормативна  

Модулів – 2 Спеціальність: 

6.030601 

«Менеджмент 

організацій і 

адміністрування» 

Рік підготовки: 

Змістових модулів – 2  
3-й  

Семестр  

Загальна кількість годин – 

150  

5-й  

Лекції 

Тижневих годин для денної 

форми навчання: 

аудиторних – 4 

самостійної роботи 

студента – 3  

Рівень вищої освіти: 

бакалавр 

30 год. - 

Практичні, семінарські 

30 год. - 

Лабораторні 

- - 

Самостійна робота: 

44 год. - 

Вид контролю: 

іспит - 

 

Співвідношення кількості годин аудиторних занять до самостійної роботи 

становить: 

для денної форми навчання – 1 : 0,73 



 

2. Мета та завдання навчальної дисципліни 

 

Мета викладання дисципліни «Управління комерційною діяльністю» - 

набуття майбутніми фахівцями глибоких знань з основ комерційної діяльності та 

формування у них економічного мислення, адекватного ринковим відносинам, 

формування навичок аналізувати реальні економічні процеси і приймати 

обґрунтовані рішення з приводу економічних проблем, пов'язаних з практичною 

діяльністю в області комерції. 

Основним завданням вивчення дисципліни є:  

- пізнання основ комерційної діяльності як науки, її предмету, методів та 

функцій; аналіз закономірностей розвитку ринкової економіки як основи 

функціонування різних сучасних господарських систем;  

- характеристика основних рис та особливостей розвитку комерційної 

діяльності; розкриття закономірностей суспільного відтворення, економічного 

зростання та циклічних коливань в економіці;  

- пізнання сучасних процесів розвитку господарчих зв'язків, економічних 

відносин та шляхів вирішення проблем в області комерції. 

Згідно з вимогами освітньо-професійної програми студенти повинні:  

знати: основні методи комерційної роботи підприємства в умовах 

конкуренції. 

- вміти: досліджувати та аналізувати комерційні можливості підприємства, 

визначати оптимальність комерційної діяльності підприємства. 

 

3. Програма навчальної дисципліни 
 

Змістовий модуль 1 «Концепція комерційної діяльності: принципи та 

суттєвість. Організація управління комерційною діяльністю» 
Тема 1. Закономірності формування організаційних структур управління 

комерційною діяльністю. 

Тема 2. Структура комерційних служб підприємств та їх основні функції. 

Тема 3. Планування матеріального забезпечення підприємства. 

Тема 4. Організація господарських зв’язків та вибір потенціального 

постачальника. 

Тема 5. Комерційна діяльність по збуту продукції промислового 

підприємства. 

Змістовий модуль 2 «Характеристика та організаційні форми комерційно- 

посередньої діяльності. Основні показники ефективного розвитку 

комерційної діяльності» 

Тема 6. Організаційні форми комерційно-посередньої діяльності. 

Тема 7. Основні принципи й зміст стратегічного планування торгівельно- 

посередньої фірми. 

Тема 8. Роль посередників в зовнішньоекономічної діяльності підприємства. 

Тема 9. Лізингові операції як різноманітність орендних відносин. 

Тема 10. Основні показники ефективного розвитку комерційної діяльності 

торгівельно-посереднього підприємства. 



 

4. Структура навчальної дисципліни 

Назви змістових 

модулів і тем 

Кількість годин 

денна форма заочна форма 
усього  у тому числі усього  у тому числі 

л с/п лаб сам. роб. л с/п лаб сам. 

роб. 

      інд. 

зад. 

     інд. 

зад. 

1 2 3 4 5 6  7 8 9 10 11  

Змістовий модуль 1 Концепція комерційної діяльності: принципи та 

суттєвість. Організація управління комерційною діяльністю 
Тема 1. 

Закономірності 

формування 

організаційних 

структур управління 

комерційною 

діяльністю. 

10 3 3  4        

Тема 2. Структура 

комерційних служб 

підприємств та їх 

основні функції. 

56 3 3  4 46       

Тема 3. Планування 

матеріального 

забезпечення 

підприємства. 

10 3 3  4        

Тема 4. Організація 

господарських 

зв’язків та вибір 

потенціального 

постачальника. 

11 3 3  5        

Тема 5. Комерційна 

діяльність по збуту 

продукції 

промислового 

підприємства. 

11 3 3  5        

Разом за змістовим 

модулем 1 

98 15 15  22        

Змістовий модуль 2 Характеристика та організаційні форми комерційно- 

посередньої діяльності. Основні показники ефективного розвитку 

комерційної діяльності 
Тема 6. Організаційні 

форми комерційно-

посередньої 

діяльності. 

10 3 3  4        

Тема 7. Основні 

принципи й зміст 

стратегічного 

планування 

10 3 3  4        



 

торгівельно- 

посередньої фірми. 

Тема 8. Роль 

посередників в 

зовнішньоекономічної 

діяльності 

підприємства. 

10 3 3  4        

Тема 9. Лізингові 

операції як 

різноманітність 

орендних відносин. 

11 3 3  5        

Тема 10. Основні 

показники 

ефективного розвитку 

комерційної 

діяльності 

торгівельно-

посереднього 

підприємства. 

11 3 3  5        

Разом за змістовим 

модулем 2 

52 15 15  22        

Усього годин  150 30 30  44 46       

 

5. Теми лекційних занять 

№ 

з/п 

Назва теми Кількість 

годин д/в 

Кількість 

годин з/в 

1. Закономірності формування організаційних 

структур управління комерційною діяльністю. 

3  

2. Структура комерційних служб підприємств та їх 

основні функції. 

3  

3. Планування матеріального забезпечення 

підприємства. 

3  

4. Організація господарських зв’язків та вибір 

потенціального постачальника. 

3  

5. Комерційна діяльність по збуту продукції 

промислового підприємства. 

3  

6. Організаційні форми комерційно-посередньої 

діяльності. 

3  

7. Основні принципи й зміст стратегічного 

планування торгівельно- посередньої фірми. 

3  

8. Роль посередників в зовнішньоекономічної 

діяльності підприємства. 

3  

9. Лізингові операції як різноманітність орендних 

відносин. 

3  

10. Основні показники ефективного розвитку 

комерційної діяльності торгівельно-посереднього 

підприємства. 

3  



 

 Разом 30  

 

6. Теми практичних занять 

№ 

з/п 

Назва теми Кількість 

годин д/в 

Кількість 

годин з/в 

1. Закономірності формування організаційних 

структур управління комерційною діяльністю. 

3  

2. Структура комерційних служб підприємств та їх 

основні функції. 

3  

3. Планування матеріального забезпечення 

підприємства. 

3  

4. Організація господарських зв’язків та вибір 

потенціального постачальника. 

3  

5. Комерційна діяльність по збуту продукції 

промислового підприємства. 

3  

6. Організаційні форми комерційно-посередньої 

діяльності. 

3  

7. Основні принципи й зміст стратегічного 

планування торгівельно- посередньої фірми. 

3  

8. Роль посередників в зовнішньоекономічної 

діяльності підприємства. 

3  

9. Лізингові операції як різноманітність орендних 

відносин. 

3  

10. Основні показники ефективного розвитку 

комерційної діяльності торгівельно-посереднього 

підприємства. 

3  

 Разом 30  

 

7. Самостійна робота 

№ 

з/п 

Назва теми Кількість 

годин д/в 

Кількість 

годин з/в 

1. Закономірності формування організаційних 

структур управління комерційною діяльністю. 

4  

2. Структура комерційних служб підприємств та їх 

основні функції. 

4  

3. Планування матеріального забезпечення 

підприємства. 

4  

4. Організація господарських зв’язків та вибір 

потенціального постачальника. 

5  

5. Комерційна діяльність по збуту продукції 

промислового підприємства. 

5  

6. Організаційні форми комерційно-посередньої 

діяльності. 

4  



 

7. Основні принципи й зміст стратегічного 

планування торгівельно- посередньої фірми. 

4  

8. Роль посередників в зовнішньоекономічної 

діяльності підприємства. 

4  

9. Лізингові операції як різноманітність орендних 

відносин. 

5  

10. Основні показники ефективного розвитку 

комерційної діяльності торгівельно-посереднього 

підприємства. 

5  

 Разом 44  

 

Індивідуальні завдання 

1. Підготовка тез і участь у студентських конференціях з доповіддю на одну с 

тем курсу. 

2. Написання есе на одну с тем курсу. 

3. Виконання проектно-розрахункового завдання. 

 

8. Методи навчання 

Пояснювально-ілюстративний, репродуктивний, метод проблемного викладу, 

частково-пошуковий, евристичний, дослідницький. 

 

9. Методи контролю 

Систему контролю складають залік, усне опитування (співбесіда), письмові 

контрольні роботи, реферати, електронні презентації. 

За часом педагогічний контроль передбачає поточний, тематичний, 

модульний і підсумковий. 

 
10. Критерії оцінювання та система накопичення балів. 

Розподіл балів, які отримують студенти.  

 

Шкала оцінювання 
Поточне тестування та самостійна робота Залік Сума 

Модульна атестація Модульна атестація 
Інд.завдання 

(за наявності) 

20 100 

Змістовий модуль 1 Змістовий модуль 2 

40 40 

 

Шкала оцінювання: національна та ECTS 

За шкалою 

ECTS 

За шкалою 

   університету 

За національною шкалою 

Екзамен Залік 

A 
90 – 100 

(відмінно) 
5 (відмінно) Зараховано 



 

B 
85 – 89 

(дуже добре) 
4 (добре) 

C 
75 – 84 

(добре) 

D 
70 – 74 

(задовільно)  
3 (задовільно) 

E 
60 – 69 

(достатньо) 

FX 

35 – 59 

(незадовільно – з можливістю 

повторного складання) 
2 (незадовільно) Не зараховано 

F 

1 – 34 

(незадовільно – з обов’язковим 

повторним курсом) 
 

11. Методичне забезпечення 

1. Навчальна програма. 

2. Робоча програма. 

3. Методичні матеріали для забезпечення самостійної роботи. 

4. Контрольні завдання та тести. 

5. Перелік питань до іспиту. 

 

12. Рекомендована література 

 

Основна 

1. Закон України "Конституція України" №254к/96-ВР від 28.06.96. 

www.portal.rada.gov.ua. . 

2. Господарський кодекс України: – К.: Велес, 2004. – 164 с. 

3. Цивільний кодекс України: – К.: Велес, 2004.- 278 с. 

4. Закон України “Про банки і банківську діяльність” від 

07.12.2000.№2121-ІІІ.із  змінами та доповненнями.www.portal.rada.gov.ua. 

5. Закон "Про національну депозитарну систему та особливості 

електронного обігу цінних паперів в Україні " №710/97-ВР від 10.12.97 (зі змінами 

та доповненнями).www.portal.rada.gov.ua. 

6. Закон України "Про господарські товариства" №1576-12 від 19.09.91 (зі 

змінами та доповненнями).www.portal.rada.gov.ua. 

7. Закон України "Про інвестиційну діяльність" №1560-12 від 18.09.91 (зі 

змінами та доповненнями).www.portal.rada.gov.ua. 

8. Закон України "Про цінні папери і фондовий ринок" №3480-ІV від 

23.02.06. www.portal.rada.gov.ua. 

9. Закон "Про банки і банківську діяльність" №2121-ІІІ від 07.12.2000 (зі 

змінами та доповненнями).www.portal.rada.gov.ua. 

10. Закон України “Про ліцензування певних видів господарської 

діяльності” (зі змінами та доповненнями) №1775-3 від 

01.06.2000.www.portal.rada.gov.ua. 



 

11. Закон України “Про патентування деяких видів підприємницької 

діяльності” (зі змінами та доповненнями) №98/96-ВР від 

23.03.96.www.portal.rada.gov.ua. 

12. Закон України “Про державну реєстрацію юридичних осіб та фізичних 

осіб – підприємців” №755-4 від 15.05.03.www.portal.rada.gov.ua. 

13. Агафонова Л. Підготовка бізнес-плану. Практикум 3-тє вид. – К.: 

Знання, 2001. – 160 с. 

14. Альбеков А. У., Согомонян С. А. Экономика коммерческого 

предприятия. Серия «Учебники, учебные пособия». – Ростов н/Д: Феникс, 2002. – 

448 с.  

15. Антонюк Н. А. Словник – довідник підприємця. Ринок: економіка. 
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