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Tiempo disponible
para las 4 tareas.

7 > 3 - leccionar
A continuacion va a leer un texto. Después, debera contestar a las preguntas, 1-6, y se

la respuesta correcta, a), b) o ¢).

“ Comprension de lectura

TAREA 1

COMO HACERSE MILLONARIO

El empresario estadounidense Robert Kiyosaki dice tener el secreto para

que el dinero se multiplique.

Y lo comparte con el mundo en un libro,

Padre rico, padre pobre, Superventas en su pais durante casi seis anos,
donde ha resistido entre los cinco titulos més vendidos. Eso si, sus ense-
hanzas se hallan a medio camino entre la economia y Ia autoayuda.

Andrea Aguilar

KIYOSAKI confiesa que, en su nifiez, su fami-
lia era pobre. El querfa ser rico como sus
compaiieros de clase. Junto a su mejor amigo de-
¢idi6 hacer dinero por su cuenta. La fabricacién
de monedas fundiendo tubos de pasta de denti-
frico, evidentemente, no tuvo éxito. Sin embar-
£0, el padre de su amigo vio en aquella aventura
de la pareja de escolares mucho potencial. Solo
necesitaban una buena educacién, de esa que no
ofrecen las universidades ni las escuelas.

(Cudl es la receta de Kiyosaki? Buscar inver-
siones que reporten beneficios en efectivo. Solo
le interesan los cheques que llegan a su buzén.
«A mi me gustan las cosas tangibles, terrenales.
Yo quiero ver y tocar. Soy duefio de mis nego-
cios». La cuantfa de su fortuna sigue siendo un
misterio. Asegura que oro, petréleo y mercado
inmobiliario son la clave de su éxito.

Para Kiyosaki todo es cuestién de educacién,
pero no de brillantes expedientes académicos. Los
profesores no pueden ensefiar lo que no saben.
«Bill Gates y Henry Ford dejaron la universidad.
El sistema educativo es bueno para la formacién de
una persona, pero no lo es tanto para los negocios».

Una crisis puede ser un buen principio, si eres
joven, para triunfar en las finanzas. El la sufrid,
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«pero tuve tiempo de recuperarme y de apren-
der la leccién». Ahora recuerda aquella época
de pérdidas como algo francamente positivo. Su
consejo para aquellos a quienes les salen mal las
cosas o deben dinero: «Lo tnico que puedo decir
es: "Ten fe, sé consciente de tus capacidades".
Los que salgan adelante: no cometan los mismos
€ITores».

¢Trabajar por cuenta ajena? Segin Kiyosaki,
10 nos hard llegar lejos. Da igual que se trate de
un abogado o de una cajera en un supermercado.
El objetivo fundamental es hacer que el dinero
trabaje para uno. «Hay que arriesgarse e invertir.
Si te dan las cosas hechas no aprendes». Una im-
portante leccién que conviene aprender es la rela-
tiva al binomio socios-negocios. Kiyosaki es ex-
tremadamente cuidadoso al seleccionar a la gente
con la que quiere hacer negocios. ;Qué debe tener
el socio ideal? «Lo primero es ver su historial,

cudntos negocios ha sacado adelante. Luego,

tienes que contratar a un abogado que vigile a
tu abogado». El estd convencido de que todo el
mundo puede hacerse rico. «Lo mds importante
es tu cabeza, es tu principal valor. Si no cambias
tu manera de pensar, siempre serds pobre».

Adaptado de www.elpais.com
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