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1. Опис навчальної дисципліни 
 

Метою дисципліни є формування у студентів системи теоретичних знань та практичних навичок 

у сфері управління міжнародними контрактами, а саме: знання умов, форм, методів і особливостей 

укладання міжнародних контрактів та їх правового регулювання; орієнтації на адаптацію 

зарубіжного досвіду укладання міжнародних контрактів до вітчизняних реалій. 

Предметом вивчення є система організаційно-економічних взаємовідносин суб’єктів 

господарювання в процесі управління міжнародними контрактами. 

Основні завдання навчальної дисципліни «Міжнародні комерційні контракти» є ознайомлення 

студентів з сутністю міжнародних комерційних угод, принципами міжнародних договорів, які 

враховуються при складанні контрактів, та з питаннями спрощення процедур у міжнародній 

комерційній діяльності; відпрацювання практичних навичок та їх використання в процесі 

складання контрактів міжнародної купівлі-продажу сировинних та промислових товарів, 

контрактів при зустрічній торгівлі, торгово-посередницьких операціях, ліцензійних, 

франчайзингових, інжинірингових, лізингових, факторингових послугах та послугах з технічного 

обслуговування виробництва; надання студентам практичних знань щодо сутності документарних 

та недокументарних форм розрахунків, їх переваг та недоліків, а також значення міжнародних 

платіжних систем, їх особливостей та необхідних умов ефективного їх функціонування. 

 

Паспорт навчальної дисципліни 

 

Нормативні показники  денна форма здобуття освіти заочна форма здобуття освіти 

1 2 3 

Статус дисципліни Обов’язкова 

Семестр  2-й 2-й 

Кількість кредитів ECTS  4 

Кількість годин  120 

Лекційні заняття 24 год. 8 год. 

Практичні заняття 12 год. 4 год. 

Самостійна робота 84 год. 108 год. 

Консультації  
особисті – вівторок з 11-25 до 12-45, 5 корпус, ауд. 119; дистанційні – 

Zoom, за попередньою домовленістю 

Вид підсумкового семестрового 

контролю:  
залік 

Посилання на електронний курс 

у СЕЗН ЗНУ (платформа Moodle) 
https://moodle.znu.edu.ua/course/view.php?id=4001 

 

 

 

 

2. Методи досягнення запланованих освітньою програмою компетентностей і 
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результатів навчання 

 
Компетентності/ 

результати навчання 

 

Методи навчання   Форми і методи оцінювання 

1 2 3 

ЗК-08 – Здатність проводити 

дослідження на відповідному 

рівні. 

СК–8 - Здатність оцінювати 

можливі ризики, соціально-

економічні наслідки 

управлінських рішень. 

СК–11 - Здатність планувати і 

розробляти проєкти у сфері 

економіки, здійснювати її 

інформаційне, методичне, 

матеріальне, фінансове та кадрове 

забезпечення. 
СК–13 - Здатність застосовувати 

поглиблені знання, теорії та 

принципи, засоби, інструменти 

реалізації зовнішньоекономічної 

політики в умовах міжнародного 

середовища. 

СК–14 - Здатність ідентифікувати 

особливості функціонування 

міжнародних компаній з 

урахуванням кон’юнктури 

світових ринків, презентувати 

результати, підсумовувати та 

розробляти рекомендації, заходи з 

адаптації змін зовнішнього 

середовища. 

ПРН–4 Розробляти соціально-

економічні проєкти та систему 

комплексних дій щодо їх реалізації 

з урахуванням їх цілей, очікуваних 

соціально-економічних наслідків, 

ризиків, законодавчих, ресурсних 

та інших обмежень. 

ПРН–13 - Оцінювати можливі 

ризики, соціально-економічні 

наслідки управлінських рішень. 

ПРН-15 – Розробляти сценарії і 

стратегії розвитку соціально-

економічних систем. 

ПРН-16 - Здійснювати 

комплексний аналіз економічної 

ефективності міжнародної 

діяльності підприємства, 

формувати фінансові результати 

такої діяльності, здійснювати 

фінансове-економічне 

прогнозування і планування 

міжнародної діяльності на 

підприємстві. 

ПРН–18 - Формувати, 

обґрунтовувати і реалізувати 

ефективні рішення з питань 

Репродуктивні та проблемно-

пошукові методи навчання 

(пояснювально-ілюстративний 

метод, метод проблемного викладу, 

робота з навчальними та 

методичними матеріалами). 

Наочні методи (схеми, моделі, 

алгоритми). 

Навчальні дискусії. 

Відтворювальний метод, 

дослідний метод, методи контролю 

і самоконтролю: усний, 

письмовий. 

Практичні методи (практичні та 

контрольні завдання). 

Контрольні заходи: 

– практичні завдання; 

– теоретичне тестування; 

– залік. 

Контрольні заходи: усне та 

письмове опитування, 

самостійна робота, практичні 

роботи, тестова перевірка, 

ситуаційні завдання, виступи 

студентів.   

Поточний контроль 

проводиться у формі усного 

опитування або письмового 

контролю на практичних 

заняттях, виступів студентів 

при обговоренні питань на 

практичних заняттях, а також у 

формі комп'ютерного  

тестування. 

Підсумковий контроль, 

тобто залікова контрольна 

робота проходить у тестовій 

формі з використанням 

платформи Moodle 20 балів. 

Підсумкове практичне 

завдання – навчально-

дослідницьке завдання 

(проєкт) (до 20 балів). 
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управління міжнародною 

політикою та міжнародною 

економічною діяльністю на рівні 

держави, регіону, об’єднаної 

територіальної громади, 

підприємства-суб’єкта 

міжнародної діяльності, базуючись 

на методах сучасних технологій 

пошуку нових ринків, механізмів 

зовнішньоекономічних зв’язків, 

технологій укладання 

міжнародних контрактів. 

 

3. Зміст навчальної дисципліни 

Змістовий модуль 1. Правові та організаційні засади укладання міжнародних 

контрактів 
Тема 1. Міжнародний комерційний контракт. 

Сутність, поняття управління міжнародними контрактами та основний понятійно-

категоріальний апарат. Передумови та фактори розвитку управління міжнародними контрактами. 

Види міжнародних контрактів. 

Тема 2. Поняття про ф’ючерсні контракти. Опціони, їх відмінність від ф’ючерсних та 

форвардних угод. 

Особливості використання своп-угод. Ф’ючерсні контракти. Види ф’ючерсних контрактів. 

Реальні контракти. Позика. Основні стратегії торгівлі с  ф’ючерсами. 

Тема 3. Міжнародна комерційна операція та етапи її проведення. 

Основні принципи міжнародного комерційного контракту. Міжнародна комерційна операція 

(МКО), суб’єкти міжнародної комерційної операції, об’єкти міжнародної комерційної операції, 

міжнародний комерційний контракт (МКК), свобода МКК. 

 

Змістовий модуль 2. Умови укладання та виконання міжнародних контрактів. 
Тема 4. Структура і зміст міжнародного комерційного контракту. 

Умови контракту, санкції, типовий контракт, базисні умови поставки, гарантії, арбітраж, 

торговий звичай. Структурні елементи міжнародного контракту. Особливості формування 

міжнародного контракту. Послідовність розміщення контрактних умов. 

Тема 5. Класифікація міжнародного комерційного контракту. 

Багатокритеріальна класифікація. Односторонні контракти, обтяжливі контракти, алеаторні 

контракти, формальні контракти, консенсуальні контракти, заперечувані контракти, орендний 

МКК, агентський МКК, МКК факторингу, синаллагматичні контракти, добродійні контракти, 

комутативні контракти, реальні контракти, дійсні контракти, інжинірингові контракти, комісійний 

МКК, страховий МКК, ліцензійний МКК. 

Тема 6. Виконання міжнародного комерційного контракту. 

Процес виконання контракту. Оформлення документації. Способи забезпечення виконання 

зобов’язань за контрактом. Зобов’язання та їх види. Законодавчі принципи виконання зобов’язань.  

Матеріальна і техніко-юридична стадії процесу виконання МКК. 

 

4. Структура навчальної дисципліни 

 
Вид заняття 

/роботи 

Назва теми Кількість 

годин 

Згідно з 

розкладом 

о/д.ф. з.ф.  

1 2 3 4 5 
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Лекція 1 Тема 1. Міжнародний комерційний 

контракт. 

4 1 Тиждень 1-2 

Практичне 

заняття 1 

Тема 1. Міжнародний комерційний 

контракт. 

− Виконання завдання на практичному 

занятті. 

2 0,5 Тиждень 1-2 

Самостійна 

робота 

Тема. Міжнародний комерційний контракт. 

Питання для розгляду та завдання для 

виконання розміщено в СЕЗН ЗНУ 

14 18 Тиждень 1-2 

Лекція 2 Тема 2. Поняття про ф’ючерсні контракти. Опціони, 

їх відмінність від ф’ючерсних та форвардних угод. 

4 1 Тиждень 3-4 

Практичне 

 заняття 2 

Тема 2. Поняття про ф’ючерсні контракти. Опціони, 

їх відмінність від ф’ючерсних та форвардних угод. 

− Виконання завдання на практичному 

занятті. 

2 0,5 Тиждень 3-4 

Самостійна 

робота 

Тема. Поняття про ф’ючерсні контракти. Опціони, їх 

відмінність від ф’ючерсних та форвардних угод. 

Питання для розгляду та завдання для 

виконання розміщено в СЕЗН ЗНУ 

14 18 Тиждень 3-4 

Лекція 3 Тема 3. Міжнародна комерційна операція та етапи її 

проведення. 

4 1 Тиждень 5-6 

Практичне 

заняття 3 

Тема 3. Міжнародна комерційна операція та етапи її 

проведення. 

− Виконання завдання на практичному 

занятті. 

− Контрольна робота (тестування). 

2 0,5 Тиждень 5-6 

Самостійна 

робота 

Тема. Міжнародна комерційна операція та етапи її 

проведення. 

Питання для розгляду та завдання для 

виконання розміщено в СЕЗН ЗНУ 

14 18 Тиждень 5-6 

Лекція 4 Тема 4. Структура і зміст міжнародного 

комерційного контракту. 

4 1 Тиждень 7-8 

Практичне 

заняття 4 

Тема 4. Структура і зміст міжнародного 

комерційного контракту. 

− Виконання завдання на практичному 

занятті. 

− Контрольна робота (тестування). 

2 0,5 Тиждень 7-8 

 

 

 

 

Самостійна 

робота 

Тема. Структура і зміст міжнародного комерційного 

контракту  

Питання для розгляду та завдання для 

виконання розміщено в СЕЗН ЗНУ 

14 18 Тиждень 7-8 

Лекція 5 Тема 5. Класифікація міжнародного комерційного 

контракту. 

4 2 Тиждень 9-10 

Практичне 

заняття 5 

Тема 5. Класифікація міжнародного комерційного 

контракту. 

− Презентація. 

− Контрольна робота (тестування). 

2 1 Тиждень 9-10 

Самостійна 

робота 

Тема. Класифікація міжнародного комерційного 

контракту. 

Питання для розгляду та завдання для 

виконання розміщено в СЕЗН ЗНУ 

14 18 Тиждень 9-10 

Лекція 6 Тема 6. Виконання міжнародного комерційного 

контракту. 

4 2 Тиждень 11 

Практичне 

заняття 6 

Тема 6. Виконання міжнародного комерційного 

контракту. 

− Виконання завдання на практичному 

занятті. 

− Контрольна робота (тестування). 

2 1 Тиждень 11 
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Самостійна 

робота 

Тема. Виконання міжнародного комерційного 

контракту. 

Питання для розгляду та завдання для 

виконання розміщено в СЕЗН ЗНУ 

14 18 Тиждень 11 

Підсумковий 

контроль 

(теоретичний і 

практичний) 

Тестування за змістовими модулями.  

2 тести на платформі Moodle. 

  Тиждень 12 

 

 

 

5. Види і зміст контрольних заходів 
Вид заняття/ 

роботи  

Вид 

контрольного 

заходу 

Зміст контрольного заходу Критерії 

оцінювання 

та термін 

виконання 

Усього балів 

1 2 3 4 5 

Поточний контроль 

Практичне 

заняття 1 

усне експрес-

опитування за 

темою №2, бесіда з 

елементами 

дискусії 

Питання для підготовки: 

теоретичні питання з 

навчального матеріалу за 

темами, що входять до ЗМ 1. 

Теоретичні знання 

студента 

оцінюються в 3 

бали, викладач 

задає три 

теоретичних 

питання 

(правильна 

відповідь на одне 

питання - 1 бал) 

3 

опрацювати тему 

№2 та виконати 

практичне 

завдання 

Вимоги до виконання та 

оформлення: 

Завдання за варіантами 

наведено у СЕЗН Moodle за 

посиланням: 

https://moodle.znu.edu.ua/cour

se/view.php?id=4001 

Практичні 

навички студента 

оцінюються таким 

чином: 

1-2 бали – від 20% 

до 30% задач 

виконані вірно; 

3-4 бали – від 31% 

до 60% задач 

виконані вірно; 

5-6 балів – від 

61% до 85% задач 

виконані вірно або 

з незначними 

помилками; 

7 балів - 

розв’язано  всі 

задачі без 

помилок. 

7 

Практичне 

заняття 2 

усне експрес-
опитування за 
темою №3, бесіда 
з елементами 
дискусії 

Питання для підготовки: 

теоретичні питання з 

навчального матеріалу за 

темами, що входять до ЗМ 1. 

Теоретичні знання 

студента 

оцінюються в 3 

бали, викладач 

задає три 

теоретичних 

питання 

(правильна 

відповідь на одне 

питання - 1 бал) 

3 

Тестування на 
Платформі 
Moodle за ЗМ1 

Тестове завдання 
складається з 7 тестових 
питань. Тестове питання 

Практичні 

навички студента 

7 
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містить 4 відповіді, одна з 
яких є правильною. За 
правильну відповідь на одне 
питання студент отримує 1 
бал. 

 

оцінюються таким 

чином: 

1-2 бали – до 25% 

задач виконані 

вірно; 

3-4 бали – від 26% 

до 60% задач 

виконані вірно; 

5-6 балів – від 

61% до 85% задач 

виконані вірно або 

з незначними 

помилками; 

7 балів - 

розв’язано  всі 

задачі без 

помилок. 

Практичне 

заняття 3 

усне експрес-
опитування за 
темою №4 бесіда 
з елементами 
дискусії 

Питання для підготовки: 

теоретичні питання з 

навчального матеріалу за 

темами, що входять до ЗМ 1. 

Теоретичні знання 

студента 

оцінюються в 3 

бали, викладач 

задає три 

теоретичних 

питання 

(правильна 

відповідь на одне 

питання - 1 бал) 

3 

Тестування на 
Платформі 
Moodle за ЗМ1 

Тестове завдання 
складається з 7 тестових 
питань. Тестове питання 
містить 4 відповіді, одна з 
яких є правильною. За 
правильну відповідь на одне 
питання студент отримує 1 
бал. 

 

Практичні 

навички студента 

оцінюються таким 

чином: 

1-2 бали – до 25% 

задач виконані 

вірно; 

3-4 бали – від 26% 

до 60% задач 

виконані вірно; 

5-6 балів – від 

61% до 85% задач 

виконані вірно або 

з незначними 

помилками; 

7 балів - 

розв’язано  всі 

задачі без 

помилок. 

7 

Практичне 

заняття 4 

усне опитування за 
темою № 6, бесіда 
з елементами 
дискусії 

Питання для підготовки: 

теоретичні питання з 

навчального матеріалу за 

темами, що входять до ЗМ 2. 

Теоретичні знання 

студента 

оцінюються в 3 

бали, викладач 

задає три 

теоретичних 

питання 

(правильна 

відповідь на одне 

питання - 1 бал) 

3 

розрахункова 
робота 

Вимоги до виконання та 

оформлення: 

Завдання за варіантами 

наведено у СЕЗН Moodle за 

посиланням: 

Практичні 

навички студента 

оцінюються таким 

чином: 

1-2 бали – до 25% 

7 
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https://moodle.znu.edu.ua/cour

se/view.php?id=4001 

задач виконані 

вірно; 

3-4 бали – від 26% 

до 60% задач 

виконані вірно; 

5-6 балів – від 

61% до 85% задач 

виконані вірно або 

з незначними 

помилками; 

7 балів - 

розв’язано  всі 

задачі без 

помилок. 

Практичне 

заняття 5 

усне опитування за 
темою №7 , бесіда 
з елементами 
дискусії 

Питання для підготовки: 

теоретичні питання з 

навчального матеріалу за 

темами, що входять до ЗМ 2. 

Теоретичні знання 

студента 

оцінюються в 3 

бали, викладач 

задає три 

теоретичних 

питання 

(правильна 

відповідь на одне 

питання - 1 бал) 

3 

Тестування на 
Платформі 
Moodle за ЗМ3  

Тестове завдання 
складається з 7 тестових 
питань. Тестове питання 
містить 4 відповіді, одна з 
яких є правильною. За 
правильну відповідь на одне 
питання студент отримує 1 
бал. 

 

Практичні 

навички студента 

оцінюються таким 

чином: 

1-2 бали – до 25% 

задач виконані 

вірно; 

3-4 бали – від 26% 

до 60% задач 

виконані вірно; 

5-6 балів – від 

61% до 85% задач 

виконані вірно або 

з незначними 

помилками; 

7 балів - 

розв’язано  всі 

задачі без 

помилок. 

 

 

7 

Практичне 

заняття 6 

усне опитування за 
темою №8, бесіда 
з елементами 
дискусії 

Питання для підготовки: 

теоретичні питання з 

навчального матеріалу за 

темами, що входять до ЗМ 2. 

Теоретичні знання 

студента 

оцінюються в 3 

бали, викладач 

задає три 

теоретичних 

питання 

(правильна 

відповідь на одне 

питання - 1 бал) 

3 

Тестування на 
Платформі 
Moodle за ЗМ3  

Тестове завдання 
складається з 7 тестових 
питань. Тестове питання 
містить 4 відповіді, одна з 
яких є правильною. За 
правильну відповідь на одне 
питання студент отримує 1 
бал. 

Практичні 

навички студента 

оцінюються таким 

чином: 

1-2 бали – до 25% 

задач виконані 

7 
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 вірно; 

3-4 бали – від 26% 

до 60% задач 

виконані вірно; 

5-6 балів – від 

61% до 85% задач 

виконані вірно або 

з незначними 

помилками; 

7 балів - 

розв’язано  всі 

задачі без 

помилок. 

Усього за 

поточний 

контроль  

12   60 

Підсумковий контроль 

Залік Підсумкове 

тестування 

Теоретичні питання для 

підготовки до екзамену 

розміщено у СЕЗН Moodle за 

посиланням: 

https://moodle.znu.edu.ua/cour

se/view.php?id=4001 

залік проходить у тестовій 

формі з використанням 

платформи Moodle. 

Підсумковий тест 

складається із 20 

теоретичних 

тестових питань. 

Правильна 

відповідь 

оцінюється у 1 

бал, тож всього за 

підсумковий тест 

можна отримати 

до 25 балів. 

20 

Навчально-

дослідне завдання 

(проєкт) 

Підсумкове навчально-

дослідне завдання (проєкт) – 

підготовка і презентація 

індивідуального проєкту, 

який потрібно розмістити в 

системі Moodle за тиждень 

до призначеної дати захисту. 

Вимоги до навчально-

дослідного завдання 

(проєкту): обсяг – до 10 

сторінок А4 (не враховуючи 

додатки). Шрифт Times New 

Roman, 14 pt, 1,5 інтервал. 

Презентація і обговорення 

індивідуального проєкту 

відбуватиметься на 

двох останніх заняттях. 

Презентації мають бути 

підготовлені в Power Point 

форматі, до 15 слайдів. 

Критерії 

оцінювання 

навчально-

дослідного 

завдання 

(проєкту): 

1) завдання 

виконано у 

повному обсязі, 

без стилістичних, 

орфографічних і 

граматичних 

помилок у 

науковому стилі із 

використанням 

професійної 

термінології, 

презентація 

відповідає змісту 

проєкту, логічно 

ілюструє його – 

15-20 балів; 

2) завдання 

виконано 

частково, з 

лексичними, 

орфографічними і 

граматичними 

помилками, 

презентація не 

відображає зміст 

проєкту в повному 

20 обсязі, частково 

20 

https://moodle.znu.edu.ua/course/view.php?id=4001
https://moodle.znu.edu.ua/course/view.php?id=4001
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ілюструє його – 

8 -14 балів; 

3) завдання 

виконано з 

великою кількістю 

помилок, 

словниковий запас 

одноманітний, 

презентація або не 

відповідає змісту 

проєкту, або 

взагалі відсутня – 

0-7 балів. 

Усього за  

підсумковий 

контроль 

3   40 

За наявності сертифікату (свідоцтва, програми тощо) про проходження онлайн-курсу, тренінгу, 

вебінару, курсу підвищення кваліфікації та ін. з тематики (однієї з тем, змістового модуля) навчальної 

дисципліни залежно від кількості прослуханих годин (здобутих кредитів) здобувачу може бути 

нараховано до 35 балів. Дотичність тематики, відповідність досягнутих результатів навчання та 

кількість додаткових балів визначається викладачем. Документи, що підтверджують участь здобувача 

у відповідних заходах, мають бути подані викладачу до початку сесії. 

 

Шкала оцінювання ЗНУ: національна та ECTS 

 
За шкалою 

ECTS 
За шкалою університету За національною шкалою 

Екзамен Залік 
A 90 – 100 (відмінно) 5 (відмінно) 

Зараховано 
B 85 – 89 (дуже добре) 

4 (добре) 
C 75 – 84 (добре) 
D 70 – 74 (задовільно)  

3 (задовільно) 
E 60 – 69 (достатньо) 

FX 
35 – 59 (незадовільно – з можливістю 

повторного складання) 
2 (незадовільно) Не зараховано 

F 
1 – 34 (незадовільно – з обов’язковим 

повторним курсом) 

 

 

6.   Основні навчальні ресурси  

 

Рекомендована література 

 
1. Береславська О. І.Міжнародні розрахунки та валютні операції : навч. посіб. Ірпінь : 

Університет ДФС України, 2019. 368 с.  

2. Войціховський, А. В. Міжнародне право : підручник; МВС України, Харків. нац. ун-

т внутр. справ. Харків, 2020. 544 с.  

3. Гаряєва Г. М. Міжнародні розрахунки та правові норми застосовувані у 

міжнародному приватному праві Вісник Національного технічного університету "ХПІ". 

Економічні науки Bulletin of the National Technical University "KhPI". Economic sciences : зб. наук. 

пр. – Харків : НТУ "ХПІ", 2019. № 24. С. 148-151  

4. Гребельник О. Основи зовнішньоекономічної діяльності : підручник . 5-те вид., 

перероб. та допов. ; Університет ДФС України. Ірпінь : 2019. 410 с.  

5. Дем’янюк О. Б., Сохацький О.Ю. Методичні вказівки до виконання Комплексного 
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індивідуального практичного завдання з навчальної дисципліни «Міжнародні контракти». 

Тернопіль: ЗУНУ, 2020. 22 с.  

6. Дем’янюк О. Б. Конспект лекцій з дисципліни «Міжнародні контракти». Тернопіль: 

ЗУНУ, 2022. 124 с.  

7. Дем’янюк О. Б., Сохацький О.Ю. Методичні вказівки до проведення практичних 

занять з навчальної дисципліни «Міжнародні контракти». Тернопіль: ЗУНУ, 2020. 28 с.  

8. Чорній В. В., Мельникова В. А., Ченуша О. С. Управління міжнародними 

контрактами: навчально-методичний комплекс з дисципліни Навчальний посібник Київ: КПІ ім. 

Ігоря Сікорського, 2021. 64 с.  

9. ЦІРАТ Г.А. Міжнародний комерційний арбітраж : навч. посіб. К.: Алерта, 2019. 410 с. 

 

 

Інформаційні ресурси 
1. Торгово-промислова палата України. URL: http://www.ucci.org.ua.  

2. The World Trade Organization. URL: www.wto.org.  

3.  The International Energy Agency URL: http://www.iea.org.  

4. The World Coal Association . URL: http://www.worldcoal.org.  

5. Organization of the Petroleum Exporting Countries. URL: http://www.opec.org.  

6. International Grains Council . URL: http://www.igc.int.  

 

7. Регуляції і політики курсу 

 
Відвідування занять. Регуляція пропусків. 

Завдання мають бути виконанні перед заняттями. 

Пропуски можливі лише з поважної причини. Відпрацювання пропущених занять має бути 

регулярним за домовленістю з викладачем у години консультацій. Накопичення відпрацювань 

неприпустиме! За умови систематичних пропусків може бути застосована процедура повторного 

вивчення дисципліни (див. посилання на Положення у додатку до силабусу). 

 

Політика академічної доброчесності 

Кожний студент зобов’язаний дотримуватися принципів академічної доброчесності. Письмові 

завдання з використанням часткових або повнотекстових запозичень з інших робіт без зазначення 

авторства – це плагіат. Використання будь-якої інформації (текст, фото, ілюстрації тощо) мають 

бути правильно процитовані з посиланням на автора! Якщо ви не впевнені, що таке плагіат, 

фабрикація, фальсифікація, порадьтеся з викладачем. До студентів, у роботах яких буде виявлено 

списування, плагіат чи інші прояви недоброчесної поведінки можуть бути застосовані різні 

дисциплінарні заходи (див. посилання на Кодекс академічної доброчесності ЗНУ в додатку до 

силабусу). 

 

Використання комп’ютерів/телефонів на занятті 

Будь ласка, вимкніть на беззвучний режим свої мобільні телефони та не користуйтеся ними під час 

занять. Мобільні телефони відволікають викладача та ваших колег. Під час занять заборонено 

надсилання текстових повідомлень, прослуховування музики, перевірка електронної пошти, 

соціальних мереж тощо. Електронні пристрої можна використовувати лише за умови виробничої 

необхідності в них (за погодженням з викладачем). 

 

Комунікація 

Очікується, що студенти перевірятимуть свою електронну пошту і сторінку дисципліни в Moodle 

та реагуватимуть своєчасно. Всі робочі оголошення можуть надсилатися через старосту, на 

електронну на пошту та розміщуватимуться в Moodle. Будь ласка, перевіряйте повідомлення 

вчасно. Ел. пошта має бути підписана справжнім ім’ям і прізвищем. Адреси типу 
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user123@gmail.com не приймаються! 

 

Визнання результатів неформальної/інформальної освіти 

Право на визнання результатів навчання у неформальній та/або інформальній освіті поширюється 

на здобувачів вищої освіти усіх рівнів вищої освіти Університету. 

https://sites.znu.edu.ua/navchalnyj_viddil/normatyvna_basa/polozhennya_znu_pro_poryadok_viznanny

a_rezul__tat__v_navchannya.pdf 

Визнання результатів навчання у неформальній та/або інформальній освіти дозволяється 

здобувачам ступеня вищої освіти магістр для дисципліни «Міжнародні комерційні контракти» 

протягом попереднього семестру навчання. 

Для визнання результатів навчання набутих у неформальній освіті здобувач вищої освіти 

звертається із заявою на ім’я проректора з науково-педагогічної та навчальної роботи Університету, 

з проханням про визнання результатів навчання на освітніх платформах, наприклад Prometheus, 

Coursera та ін. 

 

ДОДАТКОВА ІНФОРМАЦІЯ 

ГРАФІК ОСВІТНЬОГО ПРОЦЕСУ 2024-2025 н. р. доступний за адресою: 

https://tinyurl.com/yckze4jd. 

 

НАВЧАЛЬНИЙ ПРОЦЕС ТА ЗАБЕЗПЕЧЕННЯ ЯКОСТІ ОСВІТИ. Перевірка набутих 

студентами знань, навичок та вмінь (атестації, заліки, іспити та інші форми контролю) є 

невід’ємною складовою системи забезпечення якості освіти і проводиться відповідно до 

Положення про організацію та методику проведення поточного та підсумкового семестрового 

контролю навчання студентів ЗНУ: https://tinyurl.com/y9tve4lk. 

 

ПОВТОРНЕ ВИВЧЕННЯ ДИСЦИПЛІН, ВІДРАХУВАННЯ. Наявність академічної 

заборгованості до 6 навчальних дисциплін (в тому числі проходження практики чи виконання 

курсової роботи) за результатами однієї екзаменаційної сесії є підставою для надання студенту 

права на повторне вивчення зазначених навчальних дисциплін. Порядок повторного вивчення 

визначається Положенням про порядок повторного вивчення навчальних дисциплін та повторного 

навчання у ЗНУ: https://tinyurl.com/y9pkmmp5. Підстави та процедури відрахування студентів, у 

тому числі за невиконання навчального плану, регламентуються Положенням про порядок 

переведення, відрахування та поновлення студентів у ЗНУ: https://tinyurl.com/ycds57la. 

 

ВИРІШЕННЯ КОНФЛІКТІВ. Порядок і процедури врегулювання конфліктів, пов’язаних із 

корупційними діями, зіткненням інтересів, різними формами дискримінації, сексуальними 

домаганнями, міжособистісними стосунками та іншими ситуаціями, що можуть виникнути під час 

навчання, регламентуються Положенням про порядок і процедури вирішення конфліктних 

ситуацій у ЗНУ: https://tinyurl.com/57wha734. Конфліктні ситуації, що виникають у сфері 

стипендіального забезпечення здобувачів вищої освіти, вирішуються стипендіальними комісіями 

факультетів, коледжів та університету в межах їх повноважень, відповідно до: Положення про 

порядок призначення і виплати академічних стипендій у ЗНУ: https://tinyurl.com/yd6bq6p9; 

Положення про призначення та виплату соціальних стипендій у ЗНУ: https://tinyurl.com/y9r5dpwh.  

 

ПСИХОЛОГІЧНА ДОПОМОГА. Телефон довіри практичного психолога Марті Ірини 

Вадимівни (061) 228-15-84, (099) 253-78-73 (щоденно з 9 до 21).  

 

УПОВНОВАЖЕНА ОСОБА З ПИТАНЬ ЗАПОБІГАННЯ ТА ВИЯВЛЕННЯ КОРУПЦІЇ 
Запорізького національного університету: Банах Віктор Аркадійович 

Електронна адреса: v_banakh@znu.edu.ua 

Гаряча лінія: тел.  (061) 227-12-76, факс 227-12-88 

https://tinyurl.com/yckze4jd
https://tinyurl.com/y9tve4lk
https://tinyurl.com/y9pkmmp5
https://tinyurl.com/ycds57la
https://tinyurl.com/57wha734
https://tinyurl.com/yd6bq6p9
https://tinyurl.com/y9r5dpwh
mailto:v_banakh@znu.edu.ua


ЗАПОРІЗЬКИЙ НАЦІОНАЛЬНИЙ УНІВЕРСИТЕТ 
Силабус навчальної дисципліни 

МІЖНАРОДНІ КОМЕРЦІЙНІ КОНТРАКТИ 
 

 

 РІВНІ МОЖЛИВОСТІ ТА ІНКЛЮЗИВНЕ ОСВІТНЄ СЕРЕДОВИЩЕ. Центральні входи усіх 

навчальних корпусів ЗНУ обладнані пандусами для забезпечення доступу осіб з інвалідністю та 

інших маломобільних груп населення. Допомога для здійснення входу у разі потреби надається 

черговими охоронцями навчальних корпусів. Якщо вам потрібна спеціалізована допомога, будь 

ласка, зателефонуйте (061) 228-75-11 (начальник охорони).  Порядок супроводу (надання 

допомоги) осіб з інвалідністю та інших маломобільних груп населення у ЗНУ: 

https://tinyurl.com/ydhcsagx.  

 

РЕСУРСИ ДЛЯ НАВЧАННЯ 

НАУКОВА БІБЛІОТЕКА: http://library.znu.edu.ua. Графік роботи абонементів: понеділок-

п`ятниця з 08.00 до 16.00; вихідні дні: субота і неділя. 

СИСТЕМА ЕЛЕКТРОННОГО ЗАБЕЗПЕЧЕННЯ НАВЧАННЯ (MOODLE): 

https://moodle.znu.edu.ua 

Якщо забули пароль/логін, направте листа з темою «Забув пароль/логін» за адресою: 

moodle.znu@znu.edu.ua. 

У листі вкажіть: прізвище, ім'я, по-батькові українською мовою; шифр групи; електронну адресу. 

Якщо ви вказували електронну адресу в профілі системи Moodle ЗНУ, то використовуйте 

посилання для відновлення паролю https://moodle.znu.edu.ua/mod/page/view.php?id=133015. 

ЦЕНТР ІНТЕНСИВНОГО ВИВЧЕННЯ ІНОЗЕМНИХ МОВ: http://sites.znu.edu.ua/child-

advance/ 

ЦЕНТР НІМЕЦЬКОЇ МОВИ, ПАРТНЕР ГЕТЕ-ІНСТИТУТУ: 

https://www.znu.edu.ua/ukr/edu/ocznu/nim 

ШКОЛА КОНФУЦІЯ (ВИВЧЕННЯ КИТАЙСЬКОЇ МОВИ): http://sites.znu.edu.ua/confucius 

 

https://tinyurl.com/ydhcsagx
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