Тема 10. Статистика результатів фінансово-господарської діяльності підприємств.

План лекції: 
1. Фінансові результати господарської діяльності, їх статистичні завдання. Необхідність та значення оцінки фінансового стану (результатів діяльності) підприємства. 
2. Показники оцінки та аналізу фінансово-господарської діяльності підприємств. 
1. Фінансові результати господарської діяльності, їх статистичні завдання. Необхідність та значення оцінки фінансового стану (результатів діяльності) підприємства. 
Фінансові результати господарської діяльності характеризують процеси утворення, розподілу та використання капіталу всередині самих підприємств (організацій), між підприємствами, з банками, з державними бюджетними і позабюджетними фондами. При цьому найбільш важливими показниками є дохід, прибуток і рентабельність. 
До завдань статистики фінансових результатів господарської діяльності належать: 
- визначення показників фінансового стану господарської діяльності; 
- обчислення показників доходів, прибутку та рентабельності; 
- вивчення структури прибутку та факторів його формування; 
- характеристика дебіторської та кредиторської заборгованості; 
- оцінка фінансової стійкості та платоспроможності підприємств тощо. 
Фінансовий стан (результати діяльності) підприємства - це комплексне поняття, що є результатом взаємодії всіх елементів системи фінансових відносин підприємства, визначається сукупністю виробничо-господарських факторів і характеризується системою показників, що відбивають наявність, розміщення і використання фінансових ресурсів. 
Фінансовий стан підприємства необхідно систематично і всебічно оцінювати з використанням різних методів, прийомів і методик. 
Основними завданнями аналізу фінансового стану є: 
- дослідження рентабельності і фінансової стійкості підприємства; 
- дослідження ефективності використання майна (капіталу) підприємства, забезпечення підприємства власними оборотними коштами; 
- об'єктивна оцінка динаміки і стану ліквідності, платоспроможності і фінансової стійкості підприємства; 
- оцінка становища суб'єкта господарювання на фінансовому ринку і кількісна оцінка його конкурентоспроможності; 
- аналіз ділової активності підприємства і його становища на ринку цінних паперів; 
- визначення ефективності використання фінансових ресурсів. 
Аналіз фінансового стану - це частина загального аналізу господарської діяльності підприємства, який складається з двох взаємозв'язаних розділів: фінансового та управлінського аналізу. 
Розподіл аналізу на фінансовий та управлінський зумовлений розподілом системи бухгалтерського обліку, яка склалася на практиці, на фінансовий та управлінський облік. Обидва види аналізу взаємозв'язані, мають спільну інформаційну базу (рис. 1.1.). 
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Особливостями зовнішнього фінансового аналізу є: 
- орієнтація аналізу на публічну, зовнішню звітність підприємства; множинність об'єктів-користувачів; 
- різноманітність цілей і інтересів суб'єктів аналізу; 
- максимальна відкритість результатів аналізу для користувачів. 
Основним змістом зовнішнього фінансового аналізу, який здійснюється партнерами підприємства, контролюючими органами на основі даних публічної фінансової звітності, є: 
- аналіз абсолютних показників прибутку; 
- аналіз показників рентабельності; 
- аналіз фінансового стану, фінансової стійкості, стабільності підприємства, його платоспроможності та ліквідності балансу; 
- аналіз ефективності використання залученого капіталу; 
- економічна діагностика фінансового стану підприємства.
На відміну від внутрішнього, відповідні складові зовнішнього аналізу більш формалізовані та менш деталізовані. Різниця у змісті зовнішнього і внутрішнього аналізу пов'язана з різницею інформаційного забезпечення і завдань, що їх вирішують обидва ці види аналізу. 
Основним змістом внутрішнього (традиційного) аналізу фінансового стану підприємства є: 
- аналіз майна (капіталу) підприємства; 
- аналіз фінансової стійкості та стабільності підприємства; 
- оцінка ділової активності підприємства; 
- аналіз динаміки прибутку та рентабельності підприємства і факторів, що на них впливають; 
- аналіз кредитоспроможності підприємства; 
- оцінка використання майна та вкладеного капіталу; 
- аналіз власних фінансових ресурсів; 
- аналіз ліквідності та платоспроможності підприємства; 
- аналіз самоокупності підприємства. 
Цей аналіз здійснюється аналітиками підприємства і ґрунтується на широкій інформаційній базі, включаючи й оперативні дані. 
Традиційна практика аналізу фінансового стану підприємства опрацювала певні прийоми й методи його здійснення. 
Можна назвати шість основних прийомів аналізу: 
1) горизонтальний (часовий) аналіз - порівняння кожної позиції звітності з попереднім періодом; 
2) вертикальний (структурний) аналіз - визначення структури фінансових показників з оцінкою впливу різних факторів на кінцевий результат; 
3) трендовий аналіз - порівняння кожної позиції звітності з рядом попередніх періодів і визначення тренда, тобто основної тенденції динаміки показників, очищеної від впливу індивідуальних особливостей окремих періодів; 
4) аналіз відносних показників (коефіцієнтів) - розрахунок відносин між окремими позиціями звіту або позиціями різних форм звітності, визначення взаємозв'язку показників; 
5) порівняльний аналіз - внутрішньогосподарський аналіз зведених показників звітності за окремими показниками самого підприємства і його дочірніх підприємств (філій), а також міжгосподарський аналіз показників даної фірми в порівнянні з показниками конкурентів чи зі середньогалузевими і середніми показниками; 
6) факторний аналіз - визначення впливу окремих факторів (причин) на результативний показник детермінованих (розділених у часі) чи стохастичних (не мають визначеного порядку) прийомів дослідження. 
При цьому факторний аналіз може бути як прямим (власний аналіз), коли результативний показник розділяють на окремі складові, так і зворотним (синтез), коли його окремі елементи поєднують у загальний результативний показник. 
Предметом фінансового аналізу підприємства є його фінансові ресурси, їхнє формування і використання. 
Інформаційною базою для оцінювання фінансового стану підприємства є дані: 
- балансу (форма № 1); 
- звіту про фінансові результати (форма № 2); 
- звіту про рух грошових коштів (форма № 3); 
- звіту про власний капітал (форма № 4); 
- дані статистичної звітності та оперативні дані. 
З погляду фінансового аналізу є три основні вимоги до бухгалтерської звітності. 
Вона повинна уможливлювати: 
- оцінку динаміки та перспектив одержання прибутку підприємством; 
- оцінку наявних у підприємства фінансових ресурсів та ефективності їх використання; 
- прийняття обґрунтованих управлінських рішень у сфері фінансів для здійснення інвестиційної політики. 
Загальні вимоги до фінансової звітності викладено в положенні (стандарті) бухгалтерського обліку 1 (далі - П(С)БО 1), затвердженому наказом Міністерства фінансів України від 31.03.99р. №87. Дане положення визначає: мету фінансових звітів; їх склад; звітний період; якісні характеристики та принципи, якими слід керуватися під час складання фінансових звітів; вимоги до розкриття інформації у фінансових звітах. 
Для прийняття економічних рішень користувачам фінансових звітів необхідна інформація про фінансовий стан, результати діяльності та зміни у фінансовому стані підприємства. Зазначені інформаційні потреби обумовили склад фінансової звітності. За П(С)БО 1, до неї належать: баланс; звіт про фінансові результати; звіт про рух грошових коштів; звіт про власний капітал; примітки до звітів. 
Новий склад звітності відповідає вимогам Міжнародних стандартів бухгалтерського обліку. 
Компоненти фінансової звітності відображають різні аспекти господарських операцій і подій за звітний період, відповідну інформацію попереднього звітного періоду, розкриття облікової політики та її змін, що робить можливим ретроспективний аналіз діяльності підприємства. 
Такі компоненти фінансової звітності, як баланс, звіт про фінансові результати, звіт про власний капітал та звіт про рух грошових коштів, складаються зі статей, які об'єднуються у відповідні розділи. 
2. Показники оцінки та аналізу фінансово-господарської діяльності підприємств. 
Здатність підприємства своєчасно погашати свої боргові зобов'язання характеризує його фінансовий стан. 
Під фінансовим станом підприємства розуміють рівень його забезпеченості відповідним обсягом фінансових ресурсів, необхідних для здійснення ефективної господарської діяльності та своєчасного здійснення грошових розрахунків за своїми зобов'язаннями. 
Метою оцінки фінансового стану виступає пошук резервів збільшення його прибутковості, рентабельності і платоспроможності. 
Стійкий фінансовий стан будь-якого підприємства формується в процесі його взаємовідносин із постачальниками, покупцями, акціонерами, банками та іншими юридичними і фізичними особами. З іншого боку, безпосередньо від підприємства залежить міра його економічної привабливості для всіх цих юридичних осіб, що завжди мають можливість вибору між багатьма підприємствами, спроможними задовольнити той самий економічний інтерес. Від фінансового стану підприємства залежить його економічна перспектива. 
Фінансовий стан підприємства на мікрорівні можна характеризувати багатьма показниками. В науковій літературі наводяться формули та характеристики більше вісімдесяти показників. 
Ця система містить групи показників: 
1. Показники оцінки майнового стану; 
2. Відносні показники прибутковості; 
3. Показники ліквідності та платоспроможності; 
4. Показники фінансової стійкості та стабільності; 
5. Показники ділової активності. 
Всі показники фінансового стану підприємства перебувають у взаємозв'язку та взаємозумовленості. Для оцінки реального фінансового стану підприємства необхідно обрати комплекс показників з урахуванням впливу різних факторів на відповідні показники. Залежно від мети та завдань аналізу в кожному конкретному випадку вибирають оптимальний саме для цього випадку комплекс показників та напрямки аналізу фінансового стану підприємства. 
Коротке пояснення показників, які використовуються в процесі оцінювання фінансово-господарської діяльності підприємства (таблиця 2.1):
	Оцінка майнового стану
	Формула розрахунку
	Нормальне значення
	Звіт-на фор-ма, №
	Номери рядка (р), граф (г), форм (ф)

	1
	2
	3
	4
	5

	1. Оцінка стану динаміки економічного потенціалу підприємства

	Сума господарських засобів, що знаходяться в розпорядженні підприємства
	Підсумок балансу-нетто
	
	1
	р330

	Частка активної частини основних засобів
	Вартість активної частини ОЗ

Вартість основних засобів
	 
	 

3
	р114 + р200г1

р020г6

	Коефіцієнт зносу основних засобів
	Знос ОЗ

Балансова вартість ОЗ
	Бажано, щоб у динаміці зростав
	 

1
	р011г4

р012г4

	Коефіцієнт оновлення ОЗ
	Балансова вартість ОЗ, що поступили за період

Балансова вартість ОЗ на кінець періоду
	 

£0,2 — 0,3
	 

3
	 

р020г4

р020г6

	Коефіцієнт вибуття ОЗ
	Балансова вартість ОЗ, що поступили за період

Балансова вартість ОЗ на початок періоду
	 
	 

3
	 

р020г4

р020г1

	2. Оцінка ліквідності

	Величина власних оборотиних засобів (функціонуючий капітал)
	а) Власний капітал + довгострокові зобов’язання - основні засоби і вкладення;

б) Поточні активи - поточні зобов’язання
	Бажано, щоб у динаміці зростав
	 

1
	а) р495 +р530 - р070 - р485 - р490

б) р150 + р320 - р750

	Маневреність оборотних засобів
	Грошові засоби

Функціонуючий капітал
	 

³ 0,1
	 

1
	р260 + р270 + р280 + р290

(2.1)

	Коефіцієнт покриття (загальний)
	Поточні активи

Поточні зобов’язання
	 

³ 1 — 2
	 

1
	р150 + р320

р750

	Коефіцієнт швидкої ліквідності
	Грошові засоби, розрахунки та інші активи

Поточні зобов’язання
	 

³ 0,1
	 

1
	р320

р750

	Коефіцієнт абсолютної ліквідності (платоспроможності)
	Грошові засоби

Поточні зобов’язання
	 

³0,2 — 0,5
	 

1
	р260 + р270 +р280 +р290

р750

	Частка оборотних засобів в активах
	Поточні активи

Всього господарських засобів
	Залежить від галузі виробництва

Бажано, щоб в динаміці зростав.
	1
	р150 +р320

р330

	Частка виробничих запасів в поточних активах
	 

Запаси і затрати

Поточні активи
	Залежить від галузі виробництва.
	 

1
	 

р150

р150 + р320

	Частка власних оборотних засобів в покритті запасів
	Власні оборотні засоби

Запаси і затрати
	 

³ 0,6 — 0,8
	 

1
	 (2.1)

р150

	Коефіцієнт покриття запасів
	Нормальні джерела

формування запасів

Запаси і затрати
	 

³ 1
	 

1
	р495 + р500 + р510 + р600 + р610 + р630 + р650 +р660 - р070

р150

	3. Оцінка фінансової стійкості підприємства

	Коефіцієнт концентрації власного капіталу
	Власний капітал

Всього господарських засобів
	 

³0,5
	 

1
	р495

р330

	Коефіцієнт фінансової залежності
	Всього господарських засобів

Власний капітал
	 

£ 0,5
	 

1
	р330

р495

	Коефіцієнт маневреності власного капіталу
	Власні оборотні засоби

Власний капітал
	Добре коли в динаміці росте. Оптимальний 0,5
	1
	 

	Коефіцієнт концентрації залученого капіталу
	Залучений капітал

Всього господарських засобів
	 

£0,5
	1
	р530 +р750

р330

	Коефіцієнт структури довгострокових вкладень
	Довгострокові зобов’язання

Основні засоби та інші позаоборотні активи
	В динаміці по-винен наближатися до 1
	1
	 

р530

р070

	Коефіцієнт довгострокового залучення позикових коштів
	Довгострокові зобов'язання

Довгострокові зобов'язання + Власний капітал
	В динаміці повинен змешуватись
	1
	 

р530

р530 +р495

	Коефіцієнт структури залученого капіталу
	Довгострокові зобов'язання

Залучений капітал
	 
	1
	р530

р530 +р750

	Коефіцієнт співвідношення залучених і власних засобів
	 

Залучений капітал

Власний капітал
	 

£1
	1
	 

р530+р750

р495

	4. Оцінка ділової активності

	Виручка від реалізації
	 
	 
	2
	р010 г3

	Балансовий прибуток
	 
	 
	2
	р100 г3

	Продуктивність праці
	Виручка від реалізації

Середньосписочна чисельність працюючих
	 
	2

3
	 

р010 ф2

р310 г3 ф3

	Фондовіддача
	Виручка від реалізації

Середня вартість основних засобів
	 
	2

1
	р010 ф2

р012 (г3+г4):2 ф1

	Оборотність засобів у розрахунках (в оборотах)
	Виручка від реалізації

Середня дебіторська заборгованість
	Добре коли в динаміці зростає
	2.1
	 

(4.1)

р160+... +р240

	Оборотність коштів у розрахунках (в днях)
	360 днів

Показник 4.5
	Добре коли зменшується
	 
	 

	Оборотність коштів у розрахунках (в оборотах)
	Витрати на виробництво продукції

Середні виробничі запаси
	Добре коли в динаміці зростає
	2

1
	р040 ф2

р150 ф1

	Оборотність виробничих запасів (в днях)
	360 днів

Показник 4.7
	Добре коли зменшується
	 
	 

	Оборотність кредиторської заборгованості (в днях)
	Середня кредиторська заборгованість * 360днів

Витрати на виробництво продукції 
	 
	1

2
	 

р750 ф1

р040ф2

	Тривалість операційного циклу
	Показник 4.6 + показник 4.8
	 
	 
	 

	Тривалість фінансового циклу
	Показник 4.10 - показник 4. 9
	 
	 
	 

	Коефіцієнт погашення дебіторської заборгованості
	Середня дебіторська заборгованість

Виручка від реалізації
	Добре коли в динаміці зменшується
	1

2
	 

	Оборотність власного капіталу (в оборотах)
	Виручка від реалізації

Середня величина власного капіталу
	Добре коли в динаміці зростає
	2

1
	р010 ф2

р495 ф1

	Оборотність основного капіталу
	Виручка від реалізації

Підсумок балансу-нетто
	 
	2

1
	р010 ф2

р330 ф1

	Коефіцієнт стійкості економічного зростання
	Чистий прибуток - дивіденди, виплачені акціонерам

Власний капітал
	 
	 
	В розрахунках використовується дані бухгалтерського обліку

	5. Оцінка рентабельності

	Чистий прибуток
	Балансовий прибуток - платежі до бюджету
	 
	2
	р090 - р200

	Рентабельність продукції
	Прибуток (результат) від реалізації
	Добре коли в динаміці зростає
	2
	р050

р010

	Рентабельність основної діяльності
	Прибуток від реалізації

Затрати на виробництво продукції
	 
	2
	р050

р040

	Рентабельність основного капіталу
	Чистий прибуток

Підсумок балансу-нетто
	 
	2

1
	 (5.1)

р330ф1 

	Рентабельність власного капіталу
	Чистий прибуток

Середня величина власного капіталу
	 
	2

1
	 (5.1)

р495 ф1

	Період окупності власного капіталу
	Середня величина власного капіталу
	Добре коли в динаміці зменшується
	1

2
	р495ф1

(5.1)


1. Показники оцінки майнового стану: 
1.1. Сума господарських коштів у розпорядженні підприємства. Цей показник дає загальну вартісну оцінку активів, які перебувають на балансі підприємства. Зростання цього показника свідчить про збільшення майнового потенціалу підприємства. 
1.2. Питома вага активної частини основних засобів. Згідно з нормативними документами під активною частиною основних засобів розуміють машини, устаткування і транспортні засоби. Зростання цього показника в динаміці - позитивна тенденція. 
1.3. Коефіцієнт зносу основних засобів. Показник характеризує частку зношених основних засобів у загальній їх вартості. Використовується в аналізі для характеристики стану основних засобів. Доповненням цього показника є коефіцієнт придатності, який характеризує частку незношених основних засобів. 
1.4. Коефіцієнт оновлення основних засобів. Показує, яку частину наявних на кінець звітного періоду основних засобів становлять нові основні засоби. 
1.5. Коефіцієнт вибуття основних засобів. Показує, яка частина основних засобів, з котрими підприємство почало діяльність у звітному періоді, вибула з причини зносу та з інших причин. 
2. Відносні показники прибутковості. 
Прибутковість підприємства характеризується абсолютними й відносними показниками. Абсолютний показник прибутковості - це сума прибутку або доходів. Відносний показник прибутковості - рівень рентабельності. 
Велике значення має аналіз структури доходів підприємства та оцінка узгодженості прибутку з показниками рентабельності, а також з формуючими прибуток чинниками. 
♦ Прибуток - це економічна категорія, яка комплексно відображає господарюючу діяльність підприємства у формі грошових нагромаджень. 
Прибуток, який характеризує кінцеві результати торгівельно-виробничого процесу, є ключовим показником фінансового стану підприємства. В фінансовій статистиці підприємств (організацій) розраховують наступні показники прибутку: балансовий прибуток, прибуток від реалізації продукції (робіт, послуг), валовий та чистий прибуток. 
Балансовий прибуток включає фінансові результати від реалізації продукції (робіт, послуг), основних засобів та іншого майна суб'єктів підприємницької діяльності і доходи за мінусом збитків від позареалізаційних операцій. 
Прибуток від реалізації продукції розраховується як різниця між виторгом з її продажу (за вирахуванням ПДВ, акцизів тощо) і затратами на виробництво та реалізацію, які включаються в собівартість продукції. Виторг з реалізації продукції (виконання робіт, послуг) при розрахунках готівковими грошима визначається при їх надходженні в касу, при безготівкових видатках - за надходженням грошових коштів на рахунки в установи банків або пред'явлення замовнику (покупцю) розрахункових документів на оплату. 
Обсяг прибутку від реалізації майна підприємств, включаючи основі засоби, визначається як різниця між виторгом з реалізації цього майна (за мінусом ПДВ та інших податків) і залишковою вартістю по балансу, яка скорегована на коефіцієнт інфляції для основних засобів. В деяких випадках для визначення відновленої вартості використовуються спеціальні коефіцієнти, які відповідають індексу інфляції опублікованому органами державної статистики. 
Позареалізаційні доходи включають: 
- Дивіденди та доходи за акціями та іншими цінними паперами, які належать підприємству (організації). 
- Надходження від здачі майна в оренду. 
- Доходи від ділової участі в діяльності інших підприємств, які знаходяться на території України та за її кордонами. 
- Доходи за операціями в іноземній валюті. 
- Прибуток від операцій минулих років, яка виявлена у звітному році. 
- Пені, штрафи та інші види санкцій за порушення господарських і зобов'язань та умов, які присуджені боржнику або визнані ним. 
- Інші доходи, які не пов'язані з виробництвом та реалізацією товарів та послуг. 
До позареалізаційних видатків (збитків) відносяться: 
- збитки від утримання об'єктів та потужностей, які тимчасово не використовують. 
- вартісний збиток від зниження ціни готової продукції та виробничих запасів. 
- некомпенсовані затрати, пов'язані з ліквідацією наслідків стихійних лих, або затрати для їх відвернення. 
- арбітражні та судові сплати. 
- економічні санкції, включаючи санкції за не виконання зобов'язань постачання. 
- негативні курсові різниці за операціями з іноземною валютою. 
♦ Валовий прибуток у складі позареалізаційних доходів та збитків, враховує сплачені штрафи та пеню (за виключенням суми штрафів та пені, які перераховані в бюджет та позабюджетні фонди). 
♦ Чистий прибуток являє собою різницю між: балансовим прибутком і сумою обов’язкових платежів. 
Поряд з абсолютними показниками обсягів прибутку у фінансовій статистиці широко використовується відносні показники - показники рентабельності. 
Ці показники дають найбільш узагальнену оцінку ефективності господарської діяльності, синтезують різні якісні та кількісні показники - зростання обсягів виробництва та продуктивності, зниження собівартості та інші. 
Традиційно загальна рентабельність розраховується як відношення балансового прибутку до вартості капіталу. Вартість капіталу обчислюється на основі середньорічної вартості основних виробничих засобів, нематеріальних активів і матеріальних оборотних засобів. 
Для оцінки рентабельності підприємства доцільно використовувати систему взаємозв'язаних показників рентабельності: 
> показники, розраховані на базі поточних витрат (вартості продажу); 
> відносні показники прибутковості, які характеризують використання капіталу (активів) підприємства. 
2.1. Показники рентабельності, розраховані на базі поточних витрат: 
2.1.1. Рівень рентабельності продукції підприємств, пов'язаних із виробництвом продукції, визначається як відношення прибутку від реалізації продукції до її собівартості, знайдене у відсотках. Показник рентабельності реалізованої продукції відображає ефективність поточних витрат на відміну від загальної рентабельності, яка характеризує ефективність авансованого капіталу. 
2.1.2. Рівень рентабельності продукції для підприємств торгівлі визначається як відсоткове відношення прибутку від реалізації товарів до товарообороту. 
2.1.3. Рівень рентабельності операційної діяльності обчислюють як співвідношення фінансового результату від операційної діяльності до витрат на операційну діяльність. 
2.2. Відносні показники прибутковості, які характеризують використання капіталу (активів) підприємства. 
Показники рентабельності капіталу розраховуються як відношення прибутку до коштів, вкладених у підприємство засновниками, акціонерами та інвесторами. 
2.2.1. Рентабельність усього капіталу підприємства характеризує прибутковість усього потенціалу підприємства. Цей показник для детальнішої оцінки може обчислюватись у різних модифікаціях: в чисельнику формули можуть використовуватись різні показники прибутку: валового, чистого і т. ін. 
2.2.2. Рентабельність власного капіталу характеризує ефективність використання власного капіталу підприємства. 
2.2.3. Рентабельність змінного капіталу характеризує ефективність використання змінного капіталу підприємства. 
2.2.4. Коефіцієнт віддачі інвестицій характеризує ефективність віддачі тільки частини капіталу - довгострокових інвестицій і капіталізованого прибутку підприємства. Фінансова стійкість підприємства зменшується, коли відсоткова ставка на позикові кошти перевищує величину цього коефіцієнта. 
2.2.5. Коефіцієнт віддачі акціонерного капіталу характеризує ефективність віддачі коштів, вкладених у підприємство акціонерами. Цей показник відіграє важливу роль у комплексній оцінці фінансового стану підприємства, особливо в акціонерних товариствах. 
За ринкових відносин існує персоніфікований інтерес власників підприємства, керівництва, колективів підприємств та інших зацікавлених осіб до фактично досягнутого рівня рентабельності, що суттєво впливає на результативність господарської діяльності. Зокрема, на підприємствах недержавних форм власності для акціонерів та засновників найважливіше значення має рентабельність їх пайових і статутних внесків у складі загальних інвестицій. 
3. Показники ліквідності та платоспроможності: 
3.1. Величина власного капіталу (функціонуючий капітал). Характеризує ту частину власного капіталу підприємства, яка є джерелом покриття поточних активів підприємства (тобто активів, які мають період обороту менше ніж один рік). Цей розрахунковий показник залежить як від структури активів, так і від структури джерел коштів. Показник має особливо важливе значення для підприємств. Зростання цього показника в динаміці - позитивна тенденція. Основним і постійним джерелом збільшення власних оборотних коштів є прибуток. Не можна ототожнювати поняття "оборотні кошти" та "власні оборотні кошти". Перший показник характеризує активи підприємства (II та III розділи активу балансу). Другий - джерела коштів, тобто частину власного капіталу підприємства, яка розглядається як джерело покриття поточних активів. 
3.2. Маневреність грошових коштів. Зростання цього показника в динаміці - позитивна тенденція. 
3.3. Коефіцієнт покриття загальний. Характеризує співвідношення оборотних активів і поточних зобов'язань. Для нормального функціонування підприємства цей показник має бути більшим за одиницю. Зростання його - позитивна тенденція. Орієнтовне значення показника підприємство встановлює самостійно. Воно залежатиме від щоденної потреби підприємства у вільних грошових ресурсах. 
3.4. Коефіцієнт поточної ліквідності. Аналогічний коефіцієнту покриття, але обчислюється за вужчим колом поточних активів (з розрахунку виключають найменш ліквідну їх частину - виробничі запаси). Кошти, які можна отримати у разі вимушеної реалізації виробничих запасів, можуть бути суттєво меншими за витрати на їх придбання. 
Орієнтовне (найнижче) значення цього показника - 1. Проте, ця оцінка досить умовна. 
Коефіцієнт поточної ліквідності визначається для прогнозування платоспроможності підприємства (організації). Зниження значення коефіцієнту ліквідності означає, що навіть за умови своєчасного проведення розрахунків з дебіторами, платоспроможність підприємства погіршилась. 
3.5. Коефіцієнт абсолютної ліквідності (платоспроможності) є найбільш жорстким критерієм ліквідності підприємства і показує, яку частину короткострокових зобов'язань можна за необхідності погасити негайно. 
При коефіцієнті абсолютної ліквідності рівному 1, суб'єкт підприємницької діяльності є некредитоспроможним та його наявні грошові кошти недостатні для покриття короткострокової заборгованості. 
При коефіцієнті абсолютної ліквідності від 1 до 1,5, кредитоспроможність підприємства обмежена. 
При коефіцієнті абсолютної ліквідності більшому 1,5 кредитоспроможність достатня. Рекомендована нижня межа цього показника - 0,2. 
3.6. Частка власних оборотних коштів у покритті запасів. Це вартість запасів, яка покривається власними оборотними коштами. 
Має велике значення для підприємств торгівлі. Рекомендована нижня межа цього показника - 50%. 
3.7. Коефіцієнт покриття запасів. Розраховується як співвідношення величини стабільних джерел покриття запасів і суми запасів. Якщо значення цього показника є меншим за одиницю, то поточний фінансовий стан підприємства вважають недостатньо стійким. 
Також можна розрахувати показники, які характеризують співвідношення між усіма активами і оборотними активами, частку запасів у оборотних активах та інші показники, які додатково характеризують ліквідність і платоспроможність підприємства. 
4. Показники оцінки фінансової стійкості та стабільності. 
Одна з найважливіших характеристик фінансового стану підприємства - забезпечення стабільності його діяльності в майбутньому, що пов'язано із загальною фінансовою структурою підприємства, його залежністю від кредиторів та інвесторів. Під фінансовою стійкістю підприємства розуміється здатність суб'єкту підприємницької діяльності своєчасно з власних коштів покривати затрати, які вкладені в основний та оборотний капітал, нематеріальні активи, і розраховуватися за своїми зобов'язаннями, тобто, бути платоспроможним. 
Для оцінки зміни стійкості стану господарюючого суб'єкту застосовуються показники: 
4.1. Коефіцієнт автономії показує ступінь незалежності фінансового стану підприємства від залучених джерел. Показник обчислюється як співвідношення власних коштів і суми всіх джерел фінансових ресурсів. Зростання коефіцієнту автономії свідчить про зменшення фінансових труднощів у майбутньому та збільшення власних резервів для погашення фінансових зобов'язань під¬приємства. Практичний досвід показує, що, якщо коефіцієнт автономії не менше 0,6, тоді підприємство спроможне всі платежі провести за рахунок власних коштів. 
4.2. Коефіцієнт співвідношення власних та залучених коштів. 
Показник використовується для визначення можливостей підприємства щодо залучення в господарський оборот чужих джерел (залучені кошти). Зростання цього показника в динаміці свідчить про посилення залежності підприємства від кредиторів і про зниження його фінансової стійкості. 
Оптимальне значення коефіцієнту стійкості рівне 1. Якщо коефіцієнт більший 1, то власних коштів недостатньо для покриття чужих коштів. 
4.3. Коефіцієнт довгострокових вкладень показує, яку частину основних коштів та інших позаоборотних активів профінансовано зовнішніми інвесторами, тобто яка частина належить їм, а не власникам підприємства. 
4.4. Коефіцієнт маневреності власних коштів показує, яка частина власних коштів використовується для фінансування поточної діяльності, тобто яку вкладено в оборотні кошти, а яку капіталізовано. Коефіцієнт маневреності відображає можливість маневрування власними коштами у мобільній формі. Зростання коефіцієнту маневреності в динаміці характеризує фінансовий стан суб'єкту господарювання з позитивної сторони. 
4.5. Коефіцієнт концентрації власного капіталу характеризує частку власності самого підприємства у загальній сумі коштів, інвестованих у його діяльність. Чим вищий цей коефіцієнт, тим більш фінансово стійким і незалежним від кредиторів є під¬приємство. Доповненням до цього показника є коефіцієнт концентрації залученого (позикового капіталу). Сума обох коефіцієнтів дорівнює 1 (або 100%). 
4.6. Коефіцієнт фінансової залежності є оберненим до коефіцієнту концентрації власного капіталу. Коли значення коефіцієнту фінансової залежності наближається до 1 (чи 100%), це означає, що власники повністю фінансують своє підприємство. 
4.7. Коефіцієнт довгострокового залучення позикових коштів характеризує структуру капіталу. Зростання цього показника - негативна тенденція, яка означає, що підприємство починає все сильніше залежати від зовнішніх інвесторів. 
5. Показники ділової активності. 
Ділова активність підприємства у фінансовому відношенні вимірюється передусім за допомогою показників оборотності. 
5.1. Коефіцієнт загальної оборотності капіталу - це від¬ношення виторгу від реалізації продукції до загального капіталу підприємства. Збільшення загальної оборотності капіталу може відбуватися за рахунок як обігу майна підприємства, так і за рахунок відносного зменшення капіталу в досліджуваному періоді, а також за рахунок росту цін через інфляцію. 
5.2. Коефіцієнт оборотності оборотних коштів характеризує швидкість руху оборотних коштів підприємств та організацій в процесі відтворення. Оборотність оборотних коштів вираховується як в загальному за їх сумою, так і за окремими елементами (матеріальні запаси, незавершене виробництво, видатки майбутніх періодів, готова продукція). Це дозволяє виявити, на якій стадії кругообігу оборотних коштів виникає прискорення або зменшення загальної оборотності. 
5.3. Коефіцієнт оборотності дебіторської заборгованості являє собою відношення виторгу від реалізації до середньої за період дебіторської заборгованості. Зниження коефіцієнту оборотності дебіторської заборгованості означає погіршення стану розрахунків з покупцями. 
5.4. Коефіцієнт середнього строку обороту (середнього періоду погашення) дебіторської заборгованості являє собою відношення календарних днів періоду до виторгу за період. Скорочення часу погашення дебіторської заборгованості відображає позитивні тенденції у фінансовому стані підприємства (організації). 
5.5. Коефіцієнт оборотності дебіторської заборгованості являє собою відношення виторгу від реалізації до середньої за період кредиторської заборгованості. Збільшення коефіцієнту оборотності кредиторської заборгованості веде до пришвидшення динаміки погашення заборгованості суб'єктом підприємницької діяльності. 
5.6. Коефіцієнт середнього строку обороту (середнього періоду погашення) кредиторської заборгованості являє собою відношення календарних днів періоду до виторгу за квартал. Збільшення показника середнього строку обороту кредиторської заборгованості означає уповільнення погашення заборгованості підприємством. 
До характеристики фінансового стану підприємства відноситься дотримання умов валютної самооплатності. Позитивне сальдо надходжень та видатків валюти означає, що є потенційні можливості збільшити обсяг валютного фонду. Валютну стійкість відображає коефіцієнт валютної самооплатності, який розраховується як відношення величини надходжень іноземної валюти до витраченої суми. 
Комплексний аналіз на основі системи показників фінансової статистики підприємств (організацій) дозволяє суб'єктам підприємницької діяльності, по-перше, всесторонньо характеризувати стан та потребу в грошових коштах, а по-друге, прогнозувати фінансову стратегію в умовах ринкової економіки. 
Показниками та чинниками стійкого фінансового стану підприємства можуть бути: стійка платоспроможність, ефективне використання капіталу, своєчасна організація розрахунків, наявність стабільних фінансових ресурсів. 
Показники та чинники незадовільного фінансового стану: неефективне розміщення коштів, брак власних оборотних коштів, наявність стійкої заборгованості за платежами, негативні тенденції у виробництві. 
Питання для закріплення знань: 
1. Що характеризують результати господарської діяльності? 
2. Які завдання статистики фінансових результатів господарської діяльності? 
3. Назвіть особливості зовнішнього фінансового аналізу. 
4. Що є інформаційною базою для оцінки фінансового стану підприємства? 
5. Які групи показників використовують для оцінки фінансового стану підприємства? 
6. Які показники відносять до показників оцінки майнового стану? 
7. Які показники відносять до відносних показників прибутковості? 
8. Які показники відносять до показників ліквідності та платоспроможності? 
9. Які показники відносять до показників фінансової стійкості та стабільності? 
10. Які показники відносять до показників ділової активності? 
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