СТАТИСТИКА ЕКОНОМІЧНОЇ ЕФЕКТИВНОСТІ
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12.1 Сутність і значення доходів

Рівень і динаміка доходів країни залежать від:

· ефективності суспільного виробництва тому, що тільки ефективна економіка може забезпечити розширене виробництво і сформувати високі індивідуальні доходи;

· правильного розподілу доходів для стимулювання розвитку виробництва та зростання національного багатства.

Джерела інформації про доходи:

· статистична звітність, яка дозволяє визначити обсяги та напрями розподілу доходів;

· податкова звітність;

· фінансова звітність.

У процесі виробництва кожний із факторів виробництва приносить дохід. Земля – ренту; капітал – прибуток або відсоток; праця – матеріальну винагороду; підприємницькі здібності – підприємницький дохід. Величина доходу кожного фактора дорівнює граничному вкладу кожного з них в одержаний фірмою дохід після реалізації продукції чи послуг. Це справедливий розподіл. Але розподіл самих ресурсів нерівномірний, тому і розподіл доходів нерівний, і державна політика доходів спрямована на нівелювання таких розбіжностей у доходах.

Економічний механізм розподілу доходів у ринковій системі визначається ціною ресурсів. Вона залежить від попит у та пропозиції на фактори виробництва, що є похідними від споживчого попиту, тому що і земля, і праця, і капітал, і підприємницькі здібності необхідні для виробництва предметів споживання.

12.2 Види доходів

Інституційні одиниці, які займаються підприємницькою діяльністю, визначають доходи відповідно до ПСБУ 315 “Дохід”. Обсяг доходу визначається під час збільшення активу чи зменшення зобов’язання, що зумовлює зміну власного капіталу.

Визнані доходи класифікуються в бухгалтерському обліку за такими групами:

· дохід (виручка) від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг);

· інші операційні доходи;

· інші доходи.

Дохід від реалізації продукції – це загальний дохід без врахування наданих знижок, повернення проданих товарів та непрямих податків (ПДВ, акциз).

Інші операційні доходи відображають дохід від операційної оренди активів, дохід від операційних курсових різниць, відшкодування раніше списаних активів, а також інші витрати, що виникли в результаті іншої операційної діяльності.

Фінансові доходи – доходи у вигляді дивідендів, процентів та інших доходів, отриманих від фінансових інвестицій.

Інші – доходи від реалізації фінансових інвестицій, необоротних активів і майнових комплексів, від операційних курсових різниць та інші доходи, які не виникають у процесі звичайної діяльності, але не пов’язані з операційною діяльністю підприємства.

Чистий доход (виручка) від реалізації продукції – це різниця між доходом від реалізації продукції та відповідними податками, зборами, знижками.

Валовий прибуток – різниця між чистим доходом від реалізації продукції і собівартістю реалізації продукції.

Прибуток від операційної діяльності – алгебраїчна сума валового прибутку (збитку) та іншого операційного доходу за мінусом адміністративних витрат, витрат на збут та інших операційних витрат.

Прибуток від звичайної діяльності до оподаткування – це сума прибутку від операційної діяльності, фінансових та інших доходів (прибутків), фінансових витрат (збитків).

Прибуток від звичайної діяльності – різниця між прибутком від звичайної діяльності до оподаткування та сумою податків на прибутки.

Чистий прибуток (збиток) – це сума прибутку (збитку) від звичайної діяльності, надзвичайного прибутку, надзвичайного збитку та податків з надзвичайного прибутку.

В економічній теорії розрізняють такі види прибутків:

· бухгалтерський;

· нормальний;

· економічний.

Бухгалтерський прибуток – це різниця між доходами (виручкою) від реалізації продукції та фактичними затратами на їх виробництво та реалізацію.
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 - сукупний дохід;

ТС – сукупні витрати.

Нормальний прибуток – це сума мінімальних потенційних доходів або витрати втрачених можливостей.
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де і – середня прибутковість;

К – інвестиційний капітал.

Нормальний прибуток – це винагорода підприємця за виконання ним підприємницьких функцій.

Економічний прибуток – це чистий прибуток, який залишається після вирахування з загальних доходів загальних витрат (явних і неявних).
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Його величина свідчить про те, наскільки бухгалтерський прибуток більший за нормальний прибуток.

Залежно від сфери діяльності прибуток поділяється на:

– промисловий;

– торговий;

– позичковий відсоток.

Промисловий прибуток одержується в сфері виробництва і характеризує фінансовий результат на функціонуючий капітал.

Торговий прибуток відображає фінансовий результат діяльності торгової фірми і становить частину прибутку, яку виробник віддає продавцю своїх товарів.

Позичковий відсоток – це частина прибутку, яку підприємець виплачує кредитору за тимчасове користування його грошовим капіталом.

Прибуток, вироблений власним основним капіталом, присвоюється власником капіталу.

Нормальний прибуток на позичений основний капітал присвоюється власником цього капіталу, а економічний прибуток – керівництвом фірми, яка позичила цей капітал.

Особливий різновид доходів – підприємницький дохід. Це частина прибутку, що залишається в розпорядженні підприємства після сплати відсотків за позичений капітал.

При визначенні ставки відсотків враховують суму кредиту, строк його надання, платоспроможність підприємства, ступінь ризику і т. ін. Розрізняють номінальну (без поправок на інфляцію) та реальну ставки відсотка.

Відповідно до економічних функцій і джерел формування доходів сектори економіки згідно з СНР розподіляють на такі групи:

· не фінансові корпорації (інституційні одиниці, що займаються виробництвом товарів та ринкових не фінансових послуг, а основний їх дохід – виручка від реалізації);

· фінансові корпорації (здійснюють фінансові операції на комерційній основі, включаючи страхування, а доходи – це надходження від кредитно-депозитних операцій, відсотків, страхових внесків;

· органи державного управління (надають неринкові послуги для колективного споживання та перерозподілу національного доходу і багатства, а доходи – це податки з інституційних одиниць);

· домашні господарства (це споживачі та підприємці, які виробляють товари та послуги, а доходи – це оплата праці, трансферти з інших секторів, доходи від власності, доходи від реалізації товарів та послуг);

· некомерційні організації, які обслуговують домашні господарства у вигляді надання неринкових послуг, а доходи – за рахунок благодійних та добровільних внесків, доходів від власності.

12.3 Статистика доходів сектору не фінансових корпорацій

Цей сектор охоплює за методологією СНР підприємства усіх галузей і форм власності, які виробляють товари і послуги для реалізації на ринку.

Їх первинні доходи формує валовий прибуток, що складається з прибутку та обсягів споживання основного капіталу.

Прибуток включає не лише прибуток від реалізації продукції, а й прибуток, що є елементом готової, але не реалізованої продукції.

Споживання основного капіталу складається з амортизаційних відрахувань та витрат на капітальний ремонт.

Валовий прибуток нефінансових корпорацій визначається окремо за його елементами і незалежно від валових прибутків інших секторів економіки.

Підприємства, що займаються виробничою діяльністю, отримують доходи від власності – на землю, капітал або майно (рента земельна, дивіденди за акціями, відсотки за вкладами у приріст майна підприємства та за ощадними вкладами, доходи від облігацій).

12.4 Статистика доходів сектору фінансових корпорацій

Сектор фінансових корпорацій охоплює інституційні одиниці, які займаються фінансовим посередництвом або допоміжною фінансовою діяльністю (це організації, що здійснюють банківську, страхову діяльність, або займаються недержавним пенсійним забезпеченням).

До цих організацій належать:

– банки, довірчі товариства. Вони запозичають кошти на свої власні рахунки під певні зобов’язання, потім надають їх у вигляді кредитів іншим інституційним одиницям. Вони є посередниками між кредиторами і позичальниками;

– страхові організації. Забезпечують фінансовий захист інституційних одиниць від певного ризику чи непередбачених обставин. З володарів полісів вони збирають кошти з метою їх фінансування в фінансові чи інші активи, утримують їх як технічні резерви на випадок подій, указаних у полісі. Кошти, зібрані з володарів полісів, врешті повертаються до них, але від інвестування цих коштів можуть бути одержані значні суми доходів від власності;

– позабюджетні фонди, в т. ч. благодійні, недержавні пенсійні фонди.

Валовий прибуток фінансових корпорацій як первинний дохід формується із таких компонентів:

– прибуток, що виникає як результат реалізації специфічних послуг сектору за касове обслуговування підприємств, проведення операцій з коштами клієнтів. Його обсяги залежать від:

а) кількості клієнтів банку, їх ділової активності;

б) розвитку безготівкового обслуговування (включаючи картки);

в) загального економічного розвитку;

г) швидкості грошового обігу;

– споживання основного капіталу, обсяги якого розраховані на основі базового показника, ймовірних його змін через зміну середньої норми амортизаційних відрахувань і введення в дію основних фондів.

12.5 Статистика доходів сектору державного управління та некомерційних організацій, що обслуговують домашні господарства

Цей сектор включає органи державного управління центрального, регіонального та місцевого рівнів, які здійснюють законодавчу та виконавчу владу, збирають податки і фінансують державні витрати. Сюди входять також і некомерційні бюджетні організації, що виробляють і надають:

- безкоштовні або пільгові неринкові послуги населенню індивідуального характеру у сфері освіти, охорони здоров’я, культури та спорту, відпочинку, соціального забезпечення;

- послуги колективного характеру у галузі державного управління, підтримання порядку та безпеки, оборони, науки, дорожнього та лісового господарства, сільськогосподарського обслуговування.

До цього ж сектору належать фонди соціального страхування, Державного Пенсійного Фонду та інші позабюджетні фонди, які утворюються з обов’язкових внесків.

Первинні доходи цього сектору включають:

– валовий прибуток, який відповідає величині споживання основного капіталу лісових, сільськогосподарських та інших дослідних організацій і станцій, що не належать до сектору не фінансових корпорацій;

– непрямі податки на виробництво та імпорт, що включають податки на продукти (серед яких вирішальну роль відіграють ПДВ, акцизний збір, імпортні та експортні мита, надбавки до цін), а також інші податки, пов’язані з виробництвом (платежі підприємств та організацій у держбюджет та позабюджетні фонди у зв’язку з використанням ресурсів – це місцеві податки та збори, плата за патенти, внески до фонду розвитку дорожнього господарства та інші позабюджетні фонди);

– субсидії на продукти і виробництво, які включають відшкодування із держбюджету в порядку державного регулювання цін на сільськогосподарську та іншу продукцію; для покриття поточних збитків підприємств, поліпшення їх фінансового становища шляхом поповнення оборотних коштів або компенсації окремих витрат.

Валовий прибуток держави розраховується як залишок після виключення з ВВП фонду оплати праці і чистих податків.

Валовий прибуток за сектором державне управління визначається з урахуванням:

а) обсягу споживання основного капіталу;

б) зміни середньої ставки амортизаційних відрахувань для бюджетних установ;

в) зміни обсягів основних фондів бюджетних установ, яка визначається на підставі даних про бюджетні та інвестиційні витрати в бюджетну сферу.

Сектор некомерційних організацій, що обслуговують домашні господарства, охоплює інституційні одиниці, які створені окремими групами домашніх господарств для забезпечення їх політичних, релігійних, професійних інтересів, надання соціально-культурних послуг.

Ресурси цих організацій складаються в основному із добровільних внесків, а діяльність, не пов’язана з отриманням прибутку, є безприбутковою.

12.6 Статистика доходів сектору домашніх господарств

Цей сектор займає значну частку при розподілі суспільних доходів і відіграє важливу роль в економіці країни. Він охоплює діяльність сукупності сімей та одинаків зі споживання продукції і послуг та виробництва, яке економічно та юридично неможливо відокремити від домашнього господарства (виробництво продукції особистого підсобного сільського господарства та її переробка, спорудження індивідуальних житлових будинків, надання платних послуг, заготівля продуктів лісу, мисливства, рибальства, виготовлення ремісничих виробів).

До складу первинних доходів домашніх господарств входять:

– оплата праці найманих працівників з нарахуваннями на зарплату;

– доходи від власного підсобного господарства та індивідуальної діяльності.

Оплата праці включає всі грошові виплати а також вартість безплатних та пільгових натуральних видач особам, що працюють за наймом, як винагорода за працю.

Оплата праці складається з трьох компонентів:

– заробітна плата (нарахована до утримання різних відрахувань і податків), добові за час відряджень, культурно-освітні витрати підприємств в інтересах працівника;

– умовно-обчислені внески на соціальне страхування (допомоги з соцзабезпечення, виплачені безпосередньо підприємствами і організаціями своїм працівникам та іншим особам, які мають на це право);

– фактичні внески на соціальне страхування (відрахування підприємств і організацій у фонди соціального страхування, зайнятості та пенсійне забезпечення.

Доходи від підсобного господарства визначаються на основі залежності цього показника від рівня оплати праці на одного зайнятого, розвитку індивідуального підприємництва, рівня безробіття.

Доходи від індивідуальної діяльності розраховують з урахуванням тенденцій зростання індивідуальних та сімейних форм виробництва, розширення сфери приватних послуг, розвитку відповідних галузей економіки.

12.7 Особливості визначення доходів від тіньової економіки

Важливою проблемою розподілу суспільних доходів є визначення обсягів тіньової економіки (ТЕ), за масштабами якої Україна займає одне з перших місць серед країн Європи. Причини: неврегульованість економіки, недосконалість правової бази, розширення приватного сектору, недостатність належного контролю, недосконалість обліку, низький рівень життя значної частини населення.

Методологічним центром вивчення ТЕ є міжнародна організація праці (МОП).

ТЕ визначається як діяльність з виробництва, використання та обміну заборонених законодавством товарів та послуг або дозволена, але навмисно прихована діяльність з метою несплати податків. Сюди ще відноситься прихована економічна діяльність, пов’язана з незаконним перерозподілом доходів та активів.

Межі ТЕ визначити за допомогою традиційних методів збору і обробки статистичних даних важко. Кожний метод придатний для окремої сфери ТЕ. Тому використовуються альтернативні оцінки для одержання відносно ймовірних даних.

У цілому до ТЕ слід віднести всю економічну діяльність, яка не включена до складу ВВП країни.

Тіньовою економікою охоплені зареєстровані і незареєстровані економічні одиниці, які отримують невраховані доходи від виробництва товарів і послуг, з різниці цін на товари і послуги, приховані доходи від перерозподілу товарів і послуг, крадіжки виробів підприємств та протизаконне виробництво алкогольних напоїв та інших товарів.

Згідно з методологією СНР ТЕ розподіляється на такі групи:

· прихована діяльність;

· неформальна діяльність;

· нелегальна діяльність.

Однак межі тієї чи іншої групи визначити важко. Тому більшість країн не включають обсяги незаконного виробництва продукції до офіційної оцінки ВВП через відсутність достовірної інформації.

Оцінка доходів, одержаних від ТЕ, проводиться на основі:

· обстеження домашніх господарств та змішаних обстежень домашніх господарств та некорпоративних підприємств;

· спеціальних опитувань домашніх господарств про подарунки, чайові, купівлю товарів на неорганізованих ринках і т. ін.

При опитуванні можна отримати більш-менш достовірну інформацію про витрати домашніх господарств чи окремих осіб. Її, як правило, не приховують. Водночас опитувані укривають доходи (витрати більші за доходи). Ця розбіжність використовується статистикою як достовірний індикатор доходів ТЕ за умови відсутності заощаджень (використовується в Англії та США).
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   Контрольні запитання

1. На конкретних прикладах поясніть, чим різняться ефект і ефективність.
2. У чому полягає відмінність між ресурсами та поточними витратами?
3. Перелічіть складові ресурсів та витрат.
4. Висвітліть спільне і різницю між ефективністю ресурсів та витрат. 
5. Схарактеризуйте частинні показники ефективності по суті, за методами розрахунку та інтерпретацією.
6. У чому по суті, а також щодо методів розрахунку й інтерпретації полягає різниця між показниками абсолютної та відносної економії ресурсів і витрат? 
7. Якими методами здійснюється факторний аналіз ефективності? 
8. Як розраховується вплив, що його чинить на динаміку ефекту зміна ефективності та витрат?
9. Як розраховується вплив, що його чинить на динаміку ефективності зміна ефекту та витрат?
10. Які результати аналізу, виконаного на основі виробничої функції, дають підстави для таких висновків:
