Тема 2. Міжнародні контракти та особливості обліку і аналізу договірних прав і договірних зобов’язань. 
1. Поняття та функції зовнішньоекономічного контракту. 
2. Порядок укладання та виконання договорів. 
3. Зміст та структура зовнішньоекономічного контракту. 
4. Порядок реєстрації зовнішньоекономічного контракту. 
Тести 
Визначте, правильні (П) чи неправильні (Н) такі твердження
1. Поняття і функції зовнішньоекономічного контракту. 
Договір – це комплексне поняття, що включає в себе і угоду про виникнення договірного зобов’язання, і форму, яку воно приймає і саме договірне зобов’язання, аж до моменту його зникнення. У відповідності до Закону України про ЗЕД зовнішньоекономічний договір (контракт)- це матеріально оформлена угода двох або більше суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності та їх іноземних контрагентів, спрямоване на встановлення, зміну або припинення взаємних прав і обов’язків у зовнішньоекономічній діяльності. 
Сутність договору проявляється через його функції, які він виконує в суспільстві. В юридичній літературі виділяють наступні функції: 
1) ініціативна, так як договір є актом прояву ініціативи та узгодженої волі сторін;

2) програмно-координаційна – договір як програма поведінки сторін щодо здійснення господарських відносин і засіб узгодження, координації їх дій відповідно до економічних інтересів; 

3) інформаційна – договір завдяки формальній визначеності його умов включає в себе інформацію про правове становище сторін у договорі, яка необхідна сторонам (юридичним органам, третім особам); 

4) гарантійна, завдяки договору включаються в дію такі правові гарантії як неустойка, застава тощо; 

5) правозахисна – договір є правовою формою відносин в межах якої забезпечується примусове виконання зобов’язань сторін шляхом використання майнових санкцій. 

Нормативно-правові акти, що регулюють питання форми, порядку укладання і виконання зовнішньоекономічних договорів України: 

Закон України „Про зовнішньоекономічну діяльність” 

Закон України „про порядок здійснення розрахунків в іноземній валюті” 

Закон України „Про операції з давальницькою сировиною у зовнішньоекономічній діяльності” 

Закон України „Про регулювання товарообмінних (бартерних) операцій в сфері зовнішньоекономічної діяльності”. 

Права та обов’язки сторін зовнішньоекомічної угоди визначаються правом країни її укладання, якщо сторони не погодили інше. Місце укладання угоди визначається законами України. Права та обов’язки сторін зовнішньоекономічних договорів визначаються правом країни, обраної сторонами при укладанні договору або в результаті подальшого погодження. За відсутності цього погодження застосовується право країни, де заснована, має місце проживання або основне місце діяльності сторона, яка є: 
Сторона Договір 

продавець Купівлі-продажу 

наймодавець Майнового найму 

ліцензіар Ліцензійний договір про використання виключних або аналогічних прав

охоронець Зберігання 

комітент (консигнант) Комісії (консигнації) 

довіритель Договір доручення 

перевізник Перевезення 

експедитор Транспортно-експедиторного обслуговування 

страхувачем Страхування 

кредитором Кредитування 

дарувальником Дарування 

поручителем Поруки 

заставником застави 

До зовнішньоекономічних договорів про виробниче співробітництво, спеціалізацію і кооперування, виконання будівельно-монтажних робіт застосовується право країни, де здійснюється така діяльність або де створюються передбачені договором результати (якщо немає інших погоджень між сторонами). До зовнішньоекономічного договору про створення спільного підприємства застосовується право країни, на території якого спільне підприємство створюється і офіційно реєструється.
2. Порядок укладання та виконання договорів. 
Порядок укладання та виконання договорів купівлі-продажу регулюється Конвенцією Організації Об’єднаних націй про договори міжнародної купівлі- продажу товарів від 11.04.1980 р. (Віденська конвенція). В Україні вона набула чинності з 01.02.1991 р. Згідно цієї конвенції існує дві основні стадії укладання договору: 
1) пропозиція укласти договір – оферта; 

2) прийняття пропозиції – акцепт; 

Оферта (offertus лат. – запропонований) –пропозиція щодо укладання договору, що містить його істотні умови. Вона має задовольняти двом вимогам: 1) містити в собі всі істотні пункти майбутнього договору; 2)бути адресованою конкретній особі або невизначеному колу осіб за умови можливої індивідуалізації одного декількох з них, бажаючих прийняти пропозицію (публічна оферта). 
Під акцептом розуміють згоду адресата дану у встановленій строк, укласти договір на умовах запропонованих оферентом (особою, що виступає з офертою). За змістом акцепт повинен відповідати умовам, що сформульовані в пропозиції укласти договір. Відповідь на оферту, яка має служити акцептом, але містить доповнення, обмеження або інші зміни є відхиленням оферти та представляє зустрічну оферту. 
Відлік строку для акцепту, встановленого оферентом в телеграмі чи листі розпочинається з моменту подання телеграми для відправлення, або з дати, зазначеної в листі. Відлік строку для акцепту, встановленого оферентом за допомогою телефону, факсу чи інших засобів моментального зв’язку, розпочинається з моменту одержання оферти її адресатом. 
Договір вважається укладеним, якщо дві сторони (експортер і імпортер) дійшли згоди в торговій угоді за всіма її істотними умовами. Місцем укладанням договору за законодавством більшості країн вважається місце одержання акцепту, але в країнах «загального права» діє так звана «теорія поштової скриньки», згідно з якою місцем укладання договору вважається та країна, з якої відправлено акцепт. 
Під виконанням договору розуміють здійснення кредитором прав та виконання боржником зобов’язань, що виникли із укладеної угоди. Головним принципом, що лежить в основі виконання договору є принципи належного виконання зобов’язань. Виконання договору повинно бути чітким та точним. При відхиленні від умов договору інша сторона має право подати позов про збитки внаслідок порушення договору, а в окремих випадках може вважати договір припиненим. 
3. Зміст та структура зовнішньоекономічного контракту. 
Зміст договору складають умови, за якими досягнута угода. Форма зовнішньоекономічних договорів (контрактів), які укладаються суб’єктами ЗЕД, затверджена наказом Міністерства економіки та з питань європейської інтеграції України від 06.09.2001 р. № 201. Цей наказ визначає умови, які мають бути передбачені в договорі, якщо сторони такого договору не погодилися про інше щодо виконання умов договору і така домовленість не позбавляє договір предмета, об’єкта, мети та інших істотних умов, без погодження яких сторонами договір може вважатися не укладений, або його може бути визнано недійсним згідно законодавства України. Крім зазначених обов’язкових умов контракти можуть містити і додаткові умови, що не суперечать чинному законодавству. 
Основні розділи зовнішньоекономічного контракту: 
1. Назва, номер договору (контракту), дата та місце його укладення. 
2. Преамбула. У преамбулі зазначається повне найменування сторін – учасників зовнішньоекономічної операції, під якими вони офіційно зареєстровані, із зазначенням країни, скорочене визначення сторін, особа від якої укладається зовнішньоекономічний договір та найменування документів, якими керуються контрагенти при укладанні договору. 
3. Предмет договору. У цьому розділі визначається, який товар (роботи, послуги) один з контрагентів зобов’язаний поставити іншому із зазначенням точного найменування, марки, сорту або кінцевого результату роботи, що виконується. Якщо необхідна більш детальна характеристика предмету договору або номенклатура товарів, робіт і послуг велика, то все це зазначається у додатку (специфікації), який має бути невід’ємною частиною договору. 
4. Кількість та якість товару (обсяги виконання робіт, надання послуг). У цьому розділі зазначається одиниця виміру товару, його загальна кількість та якісні характеристики. 
5. Строк і дата поставки. Строк поставки – це момент, коли продавець зобов’язаний передати товар у власність покупцю чи за його дорученням особі, що діє від його імені. В договорі це фіксується наступним чином: визначенням календарного дня поставки, визначенням періоду, протягом якого має бути здійснена поставка; застосуванням прийнятих у торгівлі термінів, таких як «негайна поставка», «без затримки» тощо; без зазначення точного строку: «після збирання врожаю», «протягом літа» тощо. Дата поставки – це дата передачі товару у розпорядження покупця. Нею може вважатись: дата підпису транспортно- експедиційної фірми, що прийняла товар для перевезення, дата складання акту здачі-приймання тощо. 
6. Базисні умови поставки товарів. У цьому розділі зазначається вид транспорту та базисні умови поставки відповідно до Міжнародних правил інтерпретації комерційних термінів, які визначають обов’язки контрагентів щодо поставки товарів і встановлюють момент переходу ризиків від однієї сторони до іншої. Уніфікація цих правил здійснено у збірці правил трактування міжнародних термінів «Інкотермс». У редакції їх 2000 року основні терміни (їх 13) об’єднані у 4 групи: 1) Е – коли покупець отримує товар на складі продавця; 2) F – коли продавець зобов’язаний у пункт, що призначений покупцем для перевезення; 3) С – коли продавець зобов’язаний доставити вантаж але не несе ризику випадкової втрати чи пошкодження товару після завантаження його на судно; 4) D – коли продавець несе всі витрати і ризики з доставки товару до місця призначення; 
7. Ціна та загальна вартість договору. У цьому розділі зазначається ціна одиниці виміру товару та загальна вартість виконаних робіт (наданих послуг), що поставляються згідно з договором, крім випадків, коли ціна розраховується за формулою. Якщо поставляються товари різного асортименту, то ціна вказується окремо за одиницю товару кожного сорту, марки, а окремим пунктом договору зазначається його загальна вартість. У цьому розділі контракту визначаються: одиниця виміру за яку встановлюється ціна; базис ціни; валюта ціни; спосіб фіксації ціни; рівень ціни. 
8. Умови платежів. Цей розділ визначає валюту платежу, строк платежу, спосіб платежу, форми розрахунків, валютні застереження та гарантії виконання сторонами взаємних платіжних зобов’язань Залежно від обраних сторонами умов платежу в тексті договору (контракту) зазначаються: умови банківського переказу до та/або після відвантаження товару або умови документарного акредитива або інкасо, визначені відповідно до постанови КМУ і НБУ «Про типові платіжні умови зовнішньоекономічних договорів (контрактів) і типові форми захисних застережень до зовнішньоекономічних договорів (контрактів), які передбачають розрахунки в іноземній валюті.»; умови за гарантією, якщо вона є, або коли вона необхідна (вид гарантії: на вимогу, умовна), умови та термін дії гарантії. 
9. Умови приймання-завання товару (робіт, послуг). У цьому розділі визначаються строки та місце фактичної передачі товару, перелік товаросупровідних документів. Фіксується порядок здачі-приймання; вид здачі- приймання (попередня, остаточна); спосіб перевірки кількості товару; спосіб приймання товару за якістю; метод визначення кількості та якості товару; ким здійснюється здача-приймання. 
10. Упаковка та маркування. Цей розділ містить відомості про упаковку товару (ящики, мішки, контейнери тощо), нанесене на неї відповідне маркування, місце призначення, спеціальні умови складування і транспортування тощо. Також цей розділ містить відомості про вид і характер упаковки, її якість, розміри, спосіб платежу за упаковку, маркування. 
11.Форс-мажорні обставини. Цей розділ містить відомості про те, за яких випадків умови договору (контракту) можуть бути не виконані сторонами. Форс- мажор буває довгостроковий (заборона експорту, імпорту, війна, блокада, валютні обмеження) і короткостроковий (пожежі, повені, замерзання проток тощо).Сторони зобов’язані інформувати про ці обставини і надавати відповідні документи. 
12.Санкції і рекламації. Цей розділ визначає порядок застосування штрафних санкцій, відшкодування збитків та пред’явлення рекламацій у зв’язку з невиконанням або неналежним виконанням одним із контрагентів своїх зобов’язань. 
13.Урегулювання спорів у судовому порядку. Визначаються умови та порядок вирішення спорів у судовому порядку щодо тлумачення, невиконання та/або неналежного виконання договору (контракту) з визначенням назви суду (країни експортера, країни імпортера або іншої країни), а також погоджений сторонами вибір матеріального і процесуального права. 
14. Місцезнаходження, поштові та платіжні реквізити. 

15.Доповнення і додатки до контракту. 
4. Порядок реєстрації зовнішньоекономічного контракту. 
Переважно, зовнішньоекономічні контракти, укладені підприємством, не потребують реєстрації в органах державної влади. 
Однак, для окремих видів зовнішньоекономічних договорів така реєстрація є обов’язковою. Згідно з чинним законодавством потребують обов’язкової реєстрації зовнішньоекономічні договори, предметом яких є: 
j. товари, відносини з реекспорту яких регулюються чинним законодавством України та міжнародними договорами України; 

k. товари, походженням з України, щодо яких міжнародними договорами України передбачено добровільні обмеження експорту з метою запобігання демпінгу; 

l. товари, походженням з України, щодо яких здійснюються антидемпінгові процедури; 

m. товари, походженням з України, імпорт яких до інших держав квотується, ліцензується відповідно до законодавства цих держав або нормативних актів економічних угрупувань, митних союзів; 

n. товари, походженням з України, експорт яких здійснюється у рамках бартерних (товарообмінних) операцій чи операцій із зустрічною торгівлею. 

Перелік цих товарів визначається Міністерством економіки України і документи на реєстрацію контрактів подаються до даного міністерства. Необхідно подати наступні документи: 
o. заява в довільній формі на офіційному бланку суб’єкта зовнішньоекономічної діяльності – заявника за підписом його керівника; 

p. інформаційна картка зовнішньоекономічного контракту установленої форми; 

q. оригінал зовнішньоекономічного договору з усіма чинними на дату подання додатками та його копія, завірена в установленому порядку керівником суб’єкта зовнішньоекономічної діяльності; 

r. копія свідоцтва про державну реєстрацію; 

s. копія витягу з торговельного, банківського чи судового реєстру або реєстраційного посвідчення місцевого органу влади іноземної держави про реєстрацію іноземного суб’єкта господарської діяльності, завірена керівником суб’єкта зовнішньоекономічної діяльності України (подається тільки в разі попередньої поставки товару); 

t. документ про оплату послуг за реєстрацію зовнішньоекономічного договору (контракту); 

u. лист-погодження Міністерства промислової політики України (у разі експорту металобрухту). 

Документом, що підтверджує реєстрацію зовнішньоекономічного договору є картка реєстрації-обліку зовнішньоекономічного договору, строк дії якої – 12 місяців з дати її оформлення або термін здійснення у цей строк митного оформлення товарів, що експортуються у повному обсязі, передбаченому контрактом. 
Тести 2. Міжнародні контракти та особливості обліку договірних прав і договірних зобов’язань. 

Питання 1 Зовнішньоекономічний договір виконує функції: 

1) еквівалентності обміну; 

2) юридичної рівності і недискримінації; 

100 3) програмно-координаційного договору. 

Питання 2 Пропозиція про укладання договору, що містить його істотні умови – це: 
1) акцепт; 

100 2) оферта; 

3) тендер; 

4) форс-мажор. 
Питання 3 Згода адресанта, дана у встановлений строк, укласти договір на умовах, запропонованих оферентом, це: 
100 1) акцепт; 
2) оферта; 
3) контракт; 
4) тендер. 
Питання 4 Рахунок, призначений для узагальнення інформації про наявність та рух зобов’язань по укладених контрактах: 
1) 02; 
100 2) 03; 
3) 04; 
4) 05. 
Питання 5 В розділі „Умови приймання-передачі товарів” визначається: 

1) ціна одиниці товару; 
2) спосіб платежу; 

100 3) місце фактичної передачі товару; 

4) форс-мажорні обставини. 
Визначте, правильні (П) чи неправильні (Н) такі твердження:
1. Світова валютна система базується на функції світових грошей.
2. Світова валютна система функціонує на базі національних валютних систем.
3. Стан валюти держави не залежить від стану її економіки.
4. Коли ціна гривні в доларах знижується, кажуть, що долар знецінився стосовно гривні.
5.  При падінні курсу національної валюти стосовно валют інших країн у виграші виявляються імпортери.
6.  Політика дисконтної ставки центрального банку є мето​дом прямого регулювання валютного курсу.
7.  Валютні інтервенції на зовнішніх валютних ринках є мето​дом непрямого регулювання валютного курсу.
8.  Продаж Центральним банком національної валюти на зов​нішніх валютних ринках сприяє підвищенню обмінного курсу.
9.  Система гнучких валютних курсів може впливати на внут​рішню економіку, призвести до скорочення зовнішньої торгівлі й обсягу інвестицій за рубежем.
10.  З 1971 р. у світовій економіці діє система фіксованих ва​лютних курсів.
11.  Ревальвація здійснюється як законодавче підвищення ва​лютного курсу.
12.  Девальвація за своїми економічними наслідками невигід​на, тому що вона призводить до зменшення виторгу в національ​ній валюті.
13.  Для Світового банку пріоритетними є зміни, що стосу​ються безпосередньо виробництва і не торкаються бюджетної сфери.
14.  При взаємодії зі Світовим банком країна втрачає кон​троль над своїм виробництвом.
