
Лекцiя 3
Державне регулювання свiтових цiн
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1. Основнi методи державного втручання у свiтове
цiноутворення

Державне втручання у свiтовi цiни здiйснюється за допомогою законодав-
чих, адмiнiстративних i бюджетно-фiнансових заходiв i являє собою особли-
вий рiд протекцiонiзму. Пiд протекцiонiзмом розумiється державна полiтика
захисту внутрiшнього ринку вiд iноземної конкуренцiї шляхом використання
тарифних i нетарифних iнструментiв торгiвлi на свiтовому ринку. З погля-
ду сфери прояву i механiзму впливу на процес цiноутворення, економiсти-
мiжнародники видiляють кiлька форм державного регулювання свiтових цiн:

∙ безпосередню участь держави у сферi виробництва та обiгу;

∙ вплив на ринкову рiвновагу;

∙ використання антимонопольних законiв, полiтики доходiв, кредитно-
грошової системи i бюджетiв.

Iнструментарiй державного втручання у свiтове цiноутворення — це прямi
i непрямi методи.

До прямих методiв вiдноситься централiзоване адмiнiстративне встанов-
лення цiн на окремi товари та послуги. Широко використовується в таких
країнах, як Францiя, Бельгiя, Нiдерланди, Росiя, Україна, Казахстан та iн.

Характерною його особливiстю є те, що пряме втручання у свiтове цiно-
утворення (рис. 1) здiйснюється, головним чином, в галузi громадського ко-
ристування чи iнших галузях, що мають стратегiчний характер для окремих
країн (енергетика, транспорт, зв’язок, водопостачання i т. п.).
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Рис. 1. Наслiдки прямого державного втручання у свiтове цiноутворення

Держава може впливати прямо на цiни за допомогою законодавчих актiв
або використовувати рiзноманiтнi тарифнi та нетарифнi методи. Низхiдна кри-
ва попиту 𝐷 i пропозицiї 𝑆 характеризує ринкову рiвновагу до використання
методу державного втручання в цiноутворення. У цих умовах за цiною 𝑃 бу-
де реалiзовано 𝑄3 товарiв. Пiдвищення державою експортної цiни з 𝑃1 до 𝑃2

тягне за собою зниження обсягу ринку з 𝑄2 до 𝑄1. За даною цiною спожива-
чi будуть купувати менше товарiв, а виробники не будуть виробляти бiльше,
оскiльки рiзницю в цiнах поглинуть податки. Якщо знижується цiна на то-
вари, то збiльшується обсяг ринку. Дане зниження цiни можливе за умови
використання непрямих методiв державного втручання у свiтовi цiни.

Непрямi методи державного впливу на свiтовi цiни представляють собою
регулювання сукупного попиту за допомогою тарифiв i мит, податкової по-
лiтики, кредитiв, рiзного роду квот i субсидiй, державних замовлень i заку-
пiвель, надання допомоги пiдприємствам-експортерам i країнам, що здобува-
ється товари та послуги країн-експортерiв. Розкриваючи сутнiсть непрямих
методiв, необхiдно вiдзначити, що держава не прямо впливає на свiтовi цiни,
а лише на тi фактори, якi значною мiрою впливають на них.

Державне втручання в цiноутворення на свiтовому ринку тiсно пов’язане
з розвитком мiжнародної торгiвлi i реалiзується на основi поєднання прямих i
непрямих методiв регулювання цiн. Спiввiдношення даних методiв по країнах
i в часi рiзноманiтне. Бiльш глибокий аналiз дозволяє видiлити деякi загальнi
закономiрностi даного втручання:

∙ по-перше, воно може бути одностороннiм, коли способи державного ре-
гулювання цiн використовуються в односторонньому порядку без узго-
дження i консультацiй з її торговими партнерами;
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∙ по-друге, — двостороннiм, коли заходи торговельної полiтики узгоджу-
ються мiж країнами;

∙ по-третє, — багатостороннiм, коли торгова полiтика узгоджується i регу-
люється багатостороннiми угодами на свiтовому чи регiональному рин-
ках за участю мiжнародних та регiональних органiзацiй та спiлок.

Табл. 1. Основнi непрямi методи державного впливу на свiтовi цiни

Тарифнi методи
митнi збори, тарифнi квоти

Нетарифнi методи
Кiлькiснi квотування, лiцензування, «До-

бровiльнi обмеження»
Прихованi державнi закупiвлi, вимоги про

змiст мiсцевих компонентiв, стан-
дартiв, субсидiї

Фiнансовi кредитування, демпiнг, допомога

Непрямi методи державного впливу на свiтовi цiни подiляються на тарифнi
й нетарифнi, їх класифiкацiя представлена в Таб. 1.

2. Мита i їх роль у свiтовому цiноутвореннi

Найбiльш поширеним методом державного впливу на цiни є тариф, або
мито, що представляє собою державний податок на товари, що перетинають
кордони країн. Якщо мито стягується вивозить країною, то вона називається
вивiзним митом. Якщо країною, через яку товари провозяться, — транзитним
митом. Якщо країною що ввозить — ввiзним митом. Остання вважається най-
поширенiшою у свiтовiй практицi.

З метою створення цiнової переваги, а значить i пiдвищення конкуренто-
спроможностi товарiв нацiонального виробництва, держави широко викори-
стовують ввiзне мито або, так звану, iмпортне мито, яке є засобом пiдвищення
цiн на iмпортнi товари.

Мито виступає як акцизний податок на iмпортнi товари. Вона вводиться
з метою отримання доходiв або створення цiнових умов для конкурентоспро-
можностi нацiональних товарiв. Умова призначення мита зумовило їх подiл
на:

∙ фiскальнi — використовуються державою на товари, якi не виробляються
в країнi;
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∙ протекцiонiстськi — призначенi для захисту нацiональних товаровиро-
бникiв та стимулювання внутрiшнього виробництва товарiв, якi обкла-
даються даним видом мит.

Оскiльки мита включаються до цiни товарiв i послуг та перекладаються на
споживача, їх застосування вiдiграє важливу роль у свiтовому цiноутвореннi
(рис. 2).
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Рис. 2. Вплив захисної полiтики на цiни

Наприклад, країна ввела мито на iмпортне взуття, але виробництво вiтчи-
зняної продукцiї має достатньо широку базу в самiй країнi. До чого призведе
дана мiра? По-перше, iз зростанням мита вiд 𝑃 до 𝑃1 зросте цiна, по-друге,
введення мита дозволить нацiональним пiдприємствам збiльшити обсяг ви-
робництва i розширити асортимент взуття, оскiльки цiна на iмпортне взуття
зросте. Iмпортери в даному випадку нiчого не виграють. Їх виробництво за
новою свiтовою цiною знизиться вiд 𝑎𝑑 до 𝑏𝑐.

Ставка мита може встановлюватися як грошовий податок в розрахунку на
одиницю товару i у виглядi вiдсотка. На основi цього мита дiлять на:

∙ специфiчнi — встановлюються на одиницю товару;

∙ вартiснi (одволорнi) — величина податку визначається у виглядi вiдсотка
вiд вартостi продукцiї.

В даний час країни широко використовують змiшане мито — грошовий
податок на одиницю товару i вiдсоток вiд вартостi всiєї продукцiї.

Диференцiацiя митних зборiв залежить вiд багатьох факторiв. Великий
вплив на їх величину надає ступiнь обробки товару. Бiльш високими митами
обкладаються трудомiсткi готовi вироби, оскiльки сильна iноземна конкурен-
цiя на ринку цих товарiв може призвести до закриття вiтчизняних пiдприємств
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i пiдвищити загальний рiвень безробiття в країнi. Наприклад, у США мито на
бавовну ставе 1,1%, на бавовнянi тканини — 8,7%, а на одяг — 22,7%. У краї-
нах ЄС шкiряну сировину i бавовна ввозяться безмитно, тодi як взуття, ткани-
ни i телевiзори обкладаються митом у 20–22%. Дифференцiацiя мит залежить
вiд рiвня розвитку країни: чим вiн нижчий, тим вище ставки мит.

3. Використання державою нетарифних методiв впливу на
свiтовi цiни

До нетарифних методiв впливу держави на свiтовi цiни вiдносяться:

∙ квотування;

∙ лiцензування;

∙ «добровiльне обмеження»;

∙ державнi замовлення i закупiвлi;

∙ вимоги про змiст мiсцевих компонентiв;

∙ стандарти;

∙ субсидiї;

∙ кредитування;

∙ демпiнг;

∙ рiзного вида допомога.

Цi методи можна роздiлити на три групи: кiлькiснi, прихованi, фiнансовi.
Уряди багатьох країн широко використовують їх в торговельнiй полiтицi, тим
самим не прямо, а опосередковано впливаючи на цiноутворення. Перевага
нетарифних методiв полягає в наступному:

∙ по-перше, вони вважаються бiльш прийнятними в торговельнiй полiтицi,
оскiльки не є додатковим податковим тягарем для населення;

∙ по-друге, їх використання може швидше привести до шуканої мети;

∙ по-третє, цi методи майже не регулюються мiжнародними угодами.

До кiлькiсних нетарифних методiв вiдноситься квотування —рiзновид за-
ходiв з регулювання дiяльностi на свiтовому ринку, що вводяться державами
та мiжнародними органiзацiями щодо обмеження виробництва, експорту та
iмпорту товарiв. Застосовується з метою збалансування поставок i платiжних
балансiв для досягнення еластичностi попиту i пропозицiї на внутрiшньому
ринку. Реалiзується при використаннi квоти.
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Квота — кiлькiсна нетарифна мiра обмеження експорту та iмпорту това-
ру в протекцiонiстських цiлях певною кiлькiстю або сумою на обумовлений
промiжок часу. За напрямками дiї квоти дiляться на iмпортнi та експортнi.

Iмпортна квота — нетарифний кiлькiсний спосiб обмеження ввезення пев-
них товарiв або послуг в країну. Найчастiше встановлюється з цiнових мiрку-
вань, iнодi величина квоти визначається полiтичною ситуацiєю. Взаємозв’язок
iмпортної квоти i цiни на товар наведен на рис. 3.
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Рис. 3. Взаємозв’язок iмпортної квоти i цiни на товар

Припустимо, що внутрiшня пропозицiя товару в країнi становить 𝑆, а
попит 𝐷. Пропозицiя аналогiчного товару з-за кордону необмежено i дорiвнює
𝑃𝑤 за свiтовою цiною 𝑃1. У цiй ситуацiї внутрiшнє виробництво товару, при
цiнi 𝑃1, складе 𝑄1 споживання 𝑄4, iмпорт товару 𝑄4 − 𝑄1. Країна вирiшує
обмежити iмпорт товару ввiвши iмпортну квоту у розмiрi 𝑄2. В результатi
скорочення зовнiшнього пропозицiї внутрiшнi цiни на товар пiднiмаються до
𝑃2, внутрiшнiй попит скоротиться до 𝑄3, iмпорт зменшиться до розмiру квоти
𝑄3.

Таким чином, введення квот на пряму пов’язане з пiдвищенням цiн, ско-
роченням попиту i стимулюванням нацiонального виробництва товарiв.

Захищаючи мiсцевих виробникiв, держава визначає споживчу цiну на вве-
зену продукцiю на рiвнi цiни бiльш дорогого продукту вiтчизняного виробни-
цтва. Iмпортну квоту використовують майже всi країни свiту.

Експортнi квоти країни використовують у вiдповiдностi з мiжнародними
стабiлiзацiйними вiдносинами, що встановлюють частку кожної країни в за-
гальному експортi певного товару, або для запобiгання вивозу товарiв, дефi-
цитних на внутрiшньому ринку. Часто квоти застосовуються для забезпечення
вiтчизняних виробникiв достатнiми товарними запасами за нижчою цiною,
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для попередження виснаження природних ресурсiв, а також з метою пiдвище-
ння цiн на експорт шляхом обмеження поставок на зарубiжнi ринки.

Крiм вищеназваних квот, специфiчним типом квотування є ембарго, яке
повнiстю забороняє торгiвлю. Найчастiше його використовують у полiтичних
цiлях для тиску на країни. Особливо часто застосовують ембарго США, Англiя
та iншi розвиненi країни.

Ембарго для країни має важкi економiчнi та соцiальнi наслiдки. Разом з
тим, воно, за принципом бумеранга, вiдбивається на країнi, яка його викори-
стовувала.

Важливим методом втручання в свiтове цiноутворення є лiцензування. Лi-
цензування це дозвiл на здiйснення торгових операцiй. Вимога лiцензування
торгiвлi може не тiльки обмежити iмпорт або експорт шляхом прямої вiдмови,
але також привести до погiршення торгiвлi у зв’язку з додатковими витратами,
затримками i невизначенiстю.

Одна з форм кiлькiсного обмеження iмпорту в країну є «добровiльне»
обмеження експорту, яке являє собою зобов’язання одного з партнерiв по
торгiвлi обмежити або не розширювати обсяг експорту, прийнятого в рамках
мiжурядової або неофiцiйної угоди про встановлення квот на експорт товарiв.
Прикладом «добровiльного» обмеження експорту можуть служити взаємини
США, Японiї та Європейського Союзу. Так, Японiя «добровiльно» обмежує
свiй експорт автомобiлiв у США, телевiзорiв — у Великобританiю, Бельгiю,
Нiдерланди i Люксембург.

Ембарго, лiцензування, «добровiльне» обмеження експорту є кiлькiсним
iнструментарiєм нетарифних методiв державного втручання в економiку i, так
само як квоти, iстотно впливають на свiтовi цiни.

4. Прихованi форми державного впливу на свiтовi цiни

Державний протекцiонiзм у свiтовому цiноутвореннi широко використову-
ється в прихованих його формах. За оцiнками деяких економiстiв, у свiтовiй
практицi спостерiгається кiлька сотень видiв прихованих форм впливу уря-
дiв на цiни, за допомогою яких країни можуть в односторонньому порядку
обмежувати iмпорт або експорт. Серед них особливе мiсце займають державнi
закупiвлi i замовлення, стандартизацiя продукцiї, адмiнiстративнi зволiкання,
внутрiшнi збори i податки, вимоги про змiст мiсцевих компонентiв i т. п.

Аналiз полiтики державних замовлень i закупiвель свiдчить про те, що
однiєю з найважливiшою закономiрностей прихованого протекцiонiзму є по-
рушення узгоджених принципiв мiжнародної торгiвлi.

Державнi закупiвлi являють собою вимоги вiд державних органiв i пiд-
приємств купувати товари тiльки у нацiональних фiрм. Вiддаючи перевагу
власним виробникам при закупiвлi товарiв, уряду широко використовують цi-
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новий механiзм. Наприклад, дозволяється купувати iмпортну продукцiю тiль-
ки в тому випадку, якщо цiна на неї буде вище, нiж на аналогiчнi товари
вiтчизняного виробництва.

У свiтовiй практицi можна зустрiти безлiч законодавчих актiв, за якими на
окремi продукти встановлюється мiнiмальний вiдсоток вартостi, яка повинна
мати вiтчизняне походження, щоб цей продукт мiг би реалiзуватися всереди-
нi країни. Вимоги про змiст мiсцевих компонентiв найчастiше використову-
ються країнами, що розвиваються i припускають нарощування вiтчизняного
виробництва цих товарiв.

До прихованiй формi протекцiонiзму у свiтовому цiноутвореннi також вiд-
носяться технологiчнi бар’єри, якi перешкоджають iмпорту товарiв (вимоги
про нацiональнi стандарти, про отримання сертифiкатiв якостi iмпортної про-
дукцiї, про специфiчну упаковку i маркування товарiв, про дотримання певних
санiтарно-гiгiєнiчних норм, вимог про захист мiсцевого товаровиробника i т.
п.). Для того щоб блокувати збут товарiв iноземного виробництва та забезпе-
чити можливiсть продажу вiтчизняної продукцiї, уряди країн встановлюють
стандарти за класифiкацiєю, маркуванням, проведенням випробувань iмпорт-
них товарiв .

Застосування нетарифних обмежень повинно здiйснюватися вiдповiдно до
норм i принципiв СОТ:

∙ при кiлькiсних обмеженнях iмпорту та експорту (квотування i лiцензу-
вання);

∙ при використаннi технологiчних бар’єрiв (стандарти, сертифiкати якостi
товарiв, вимоги до упаковки, маркування та iн.);

∙ при здiйсненнi платежiв (iмпортнi депозити, ковзаючi збори, пiльги для
окремих галузей, пiдприємств та iн.);

∙ за участю держави у зовнiшньоторговельних операцiях (субсидування
експорту, держiмпорт, держторгiвлю);

∙ при розширеннi внутрiшнiх можливостей пiдприємств по оновленню
основних виробничих фондiв (iндексацiя амортизацiї, змiна можливих
норм амортизацiї основних засобiв, надання пiдприємствам-експортерам
вiдстрочок зi сплати податку на додану вартiсть пiд час введення обла-
днання на перiод проектного термiну монтажу та введення в експлуата-
цiю).
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5. Фiнансовi iнструментарiї державного втручання в
цiноутворення

Фiнансовими методами впливу урядiв країн на цiноутворення є субсидiї,
кредитування, демпiнг, фiнансова допомога.

У сучасних умовах, з метою стимулювання експорту та обмеження iмпорту
на окремi товари i послуги, багато країн широко практикують субсидування.

Субсидiя це допомога у грошовiй або натуральнiй формi, що представля-
ється державою за рахунок бюджету вiтчизняним фiрмам i пiдприємствам, а
також iноземним державам i фiрмам з метою пiдтримки нацiональних виро-
бникiв на свiтовому ринку.

Субсидування є однiєю з найважливiших форм державного втручання в
цiноутворення. Реалiзуючи свої товари за нижчою цiною, нiж на внутрiшньо-
му ринку, експортери несуть величезнi збитки i не отримують прибутку. З
метою пiдтримки їх конкурентоспроможностi країни за рахунок державно-
го та мiсцевого бюджетiв здiйснюють пряме субсидування. Багато урядiв не
обмежуються тiльки спецiальними субсидiями, а використовують i iншi ме-
тоди. Оскiльки пряме субсидування експорту заборонено правилами Свiтової
органiзацiї торгiвлi, положеннями обмежувальної дiлової практики (ОДП) та
iншими мiжнародними органiзацiями, а його застосування занадто очевидно
для конкурентiв, держава вдається до таких форм компенсацiї збиткiв експор-
терiв, як уявлення вiтчизняним виробникам набору рiзного виду послуг:

∙ безкоштовна iнформацiя про ринки i цiнах;

∙ органiзацiя торговельних виставок;

∙ проведення ярмаркiв;

∙ встановлення контактiв мiж представниками дiлових кiл разних країн i
мiсцевими виробниками.

Непряме субсидування експортерiв здiйснюється банками:

∙ надання пiльг по сплатi податкiв;

∙ пiльговi умови страхування;

∙ позики за ставкою нижче ринкової;

∙ повернення ринкових мит i т. п.

Характерним прикладом державної пiдтримки цiн на рiзнi товари та по-
слуги можуть служити країни Європейського спiвтовариства. Ще за часiв за-
родження цiєї регiональної органiзацiї склалася цiла система фiнансової ста-
бiлiзацiї цiн на сiльськогосподарську продукцiю її учасникiв:
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∙ iнтервенцiя, вiдповiдно до якої ЄС встановлює мiнiмальну цiну на сiль-
госппродукцiю i закуповує її за цiєю цiною, якщо ринкова цiна є ниж-
чою;

∙ експортнi компенсацiї, виступаючi як субсидiї на експорт продукцiї за
межi ЄС;

∙ квоти, строгий контроль за обсягами продукцiї, виробленої кожним уча-
сником ЄС.

Деякi економiсти вважають, що якби не було системи державної пiдтримки
цiн на європейському ринку, то цiни, якi iснують на вiльному ринку, пере-
вищили б їх у кiлька разiв. Економiчно бiльш кращим методом обмеження
iмпорту є внутрiшнє, а не експортне субсидування, яке здiйснюється за до-
помогою нацiональних банкiв. Фiнансуючи вiтчизняних виробникiв, товари
яких реалiзуються на внутрiшньому ринку, держава тим самим надає їм бiльш
сприятливi умови в цiновiй конкуренцiї по вiдношенню до фiрм-iмпортерiв.
Отримавши субсидiю, мiсцевi товаровиробники мають можливiсть реалiзу-
вати бiльше своєї продукцiї i розширити частку ринку. Про взаємозв’язок
внутрiшнiх субсидiй i цiн на нацiональному ринку можна судити за даними
рис. 4.

P

P

P

P

P

Q

Рис. 4. Взаємозв’язок внутрiшнiх субсидiй i цiн на нацiональному ринку

де 𝑃1 — внутрiшня цiна до початку торгiвлi (150 ум. Од.);
𝑃2 — внутрiшня цiна при наданнi субсидiї (125 ум. од.);
𝑃3 — свiтова цiна (100 ум. Од.);
𝑃4 — демпiнгова цiна (85 ум. Од.);
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D — попит;
𝑆1, 𝑆2, 𝑆3, 𝑆4, — функцiї пропозицi.
Уявiмо, що внутрiшня цiна 𝑃1 до початку торгiвлi та до надання субсидiї

склала 150 умовних грошових одиниць. Пiсля початку торгiвлi при свiтовiй цi-
нi 𝑃3 в 100 умовних грошових одиниць країна виробляє 20 одиниць товару i 40
одиниць товару iмпортує. Внутрiшнє споживання складає всього 60 одиниць.
Отримавши субсидiю в 50 умовних грошових одиниць, вiтчизнянi виробники
можуть знизити свою цiну на рiвень субсидiї i збiльшити виробництво з рiвня
𝑆4 до рiвня 𝑆2.

В умовах науково-технiчної революцiї субсидування активно використо-
вується для фiнансування фундаментальних наукових дослiджень, досвiдче-
них конструкторських робiт, впровадження у виробництво досягнень науково-
технiчного прогресу, для пiдготовки кадрiв i т. п.

Експортне субсидування — являє собою бюджетнi виплати нацiональним
експортерам, що дозволяє продавати товар iноземним покупцям за нижчою
цiною, нiж на внутрiшньому ринку.

Таким чином, субсидування являє собою найбiльш завуальовану форму
цiнової конкуренцiї на свiтовому ринку. Це вiдноситься в рiвнiй мiрi як до
виробникiв товарiв для внутрiшнього ринку, так i до експортерiв, оскiльки
їм держава надає спецiальнi бюджетнi виплати. На субсидування розвиненi
країни витрачають величезнi кошти. Про це говорять такi данi: в 90-х роках
внутрiшнi субсидiї в США на молоко склали приблизно 60% вiд продажної
цiни, в Європейському Союзi — 50%, в Японiї — 80%, а на цукор — вiдповiдно,
75%, 75% i 70%.

Система фiнансових розрахункiв мiж країнами у виглядi «плаваючих кур-
сiв» створила новi можливостi для застосування валютного демпiнгу. «Плава-
ючi курси» мають прямий зв’язок з рiвнем цiн, так як цiна на товари постiйно
«плаває» з курсами валют.

У свiтовiй економiцi з експортним субсидуванням тiсно пов’язане експорт-
не кредитування або мiжнародний кредит.

Мiжнародний кредит це нетарифний метод зовнiшньоекономiчної полiти-
ки, яка передбачає фiнансове стимулювання державою розвитку експортної
дiяльностi.

Експортне кредитування робить досить сильний вплив на свiтовi цiни. Во-
но здiйснюється шляхом надання валютних i товарних ресурсiв iноземним
позичальникам на умовах повернення, термiновостi i сплати вiдсоткiв, пере-
важно у виглядi позик.

Залежно вiд того, хто безпосередньо кредитує iноземного покупця, екс-
портне кредитування може бути фiрмовим або банкiвським. У багатьох ви-
падках експортне кредитування виступає як урядових кредитiв або кредитiв
урядових органiв.
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Необхiдно вiдзначити, що фiрмовi i банкiвськi приватнi експортнi кредити
мають державнi гарантiї вiд рiзного виду ризикiв в рамках систем їх стра-
хування. За даними Мiжнародного валютного фонду, експортне кредитування
сконцентровано на невеликiй групi країн. Приблизно 63% всiх експортних
кредитiв у свiтовiй економiцi отримують лише десять країн, серед них Ро-
сiя, Китай, Бразилiя, Мексика та iн. Особливiстю експортного кредитування
в свiтi є їх пов’язаний характер, тобто кредити обумовленi закупiвлею певної
продукцiї в країнi, що надала кредит. Наприклад, кредити, отриманi Росiєю вiд
США i Канади, були в основному пов’язанi iз закупiвлею зерна в цих країнах.

У свiтовiй практицi широко використовується пiльгове кредитування екс-
порту. Особливо часто воно застосовується урядами Японiї, Францiї та Вели-
кобританiї.

Крiм субсидiй держава застосовує i iншi форми пiдтримки експорту (на-
приклад, iноземна допомога). Ця форма втручання в цiноутворення має осо-
бливе значення для отримання контрактiв на реалiзацiю проектiв по створен-
ню залiзниць, електростанцiй, телекомунiкацiй. Деякi економiсти стверджу-
ють, що 1/3 товарiв виробничого призначення, що реалiзуються на свiтовому
ринку, фiнансується за допомогою «допомоги».

Однiєю з форм фiнансових методiв втручання у свiтове цiноутворення є
демпiнг.

Демпiнг це експорт товарiв за цiнами, якi значно нижчi за цiни країни-
експортера, за умови, що такого виду продаж завдасть сильного шкоди вiдпо-
вiднiй галузi в країнi їмпортеру.

Здiйснюється демпiнг за рахунок окремих фiрм, а також державних субси-
дiй експортерам.

Демпiнг виступає в наступних формах:

∙ спорадичний демпiнг — продаж зайвих товарних запасiв на зовнiшнiх
ринках за заниженими цiнами. Причиною є наявнiсть зайвих товарiв,
якi не можуть бути реалiзованi на внутрiшньому ринку. Фiрма стоїть
перед дилемою: або знищити товар i розоритися, або продати його на
зовнiшньому ринку за низькою цiною;

∙ навмисний демпiнг — тимчасове зниження експортної цiни з метою ви-
тiснення конкурента з ринку i подальшого встановлення монопольної
цiни. Цiни в даному випадку будуть нижче витрат виробництва i собi-
вартостi виробництва товарiв;

∙ зворотний демпiнг — завищення цiн на експортну продукцiю в порiвнян-
нi з цiнами продажу її на внутрiшньому ринку. На практицi зворотний
демпiнг зустрiчається дуже рiдко;
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∙ взаємний демпiнг — зустрiчна торгiвля двох країн одними i тими ж то-
варами за заниженими цiнами.

Умови здiйснення демпiнгу:

∙ по-перше, вiдмiнностi в еластичностi попиту на товар в рiзних країнах
— попит на нацiональному ринку повинен бути менш еластичним, нiж
попит на даний товар за кордоном;

∙ по-друге, кон’юнктура ринку i конкуренцiя — недосконала конкуренцiя
дозволяє виробниковi встановлювати i диктувати цiни;

∙ по-третє, сегментування ринку — здатнiсть вiдгородити високi внутрiшнi
цiни вiд зовнiшнього ринку.

Демпiнг використовується, насамперед, з метою придушення ринку та йо-
го захоплення, вiн прямо пов’язаний iз цiнами на товари i послугами. Засто-
совуючи демпiнг, фiрми спочатку несуть величезнi матерiальнi та фiнансовi
збитки, а надалi отримують надприбутки. Початковi втрати фiрм, якi засто-
сували на свiтовому ринку демпiнг, компенсуються, як правило, за рахунок
завищення цiн на iншi товари або на тi ж товари на iнших ринках, у тому
числi i на внутрiшньому ринку країни-кспортера. Якщо демпiнг застосовують
державнi пiдприємства, то їх втрати покриваються субсидуванням експортних
поставок з коштiв державного бюджету.

Економiчний змiст взаємозв’язку експортного субсидування i цiн наочно
представлено на рис. 5.
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Рис. 5. Взаємозв’язок експортних субсидiй, компенсацiйних мит i цiн

де 𝑃1 — цiна пiсля надання субсидiї;
𝑃2 — вiльна цiна.
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В умовах вiльної торгiвлi ринковий попит дорiвнює рiвноважнiй цiнi 𝑃2.
У точцi А досягається максимум переваг вiд зовнiшньої торгiвлi для всього
свiтового господарства. Експортне субсидування опускає криву пропозицiї до
точки С, що дозволяє збiльшити iмпорт i знизити цiну до 𝑃1.

З метою зменшення витрат, пов’язаних iз застосуванням демпiнгу на свiто-
вому ринку, країни, в якi реалiзований товар за демпiнговими цiнами, згiдно
з правилами Всесвiтньої торгової палати, мають право обкладати його спе-
цiальним антидемпiнговим iмпортним митом, що дорiвнює рiзницi мiж вну-
трiшньою цiною на ринку країни-експортера i цiною, по якiй даний товар
експортується.

Незважаючи на те що використання демпiнгових цiн на свiтовому ринку
заборонено СОТ та iншими мiжнародними та регiональними органiзацiями,
багато країн застосовують його i в даний час. Так, з початку 80-х рокiв кожнi
п’ять рокiв тiльки проти американських корпорацiй висувається понад 100
звинувачень у демпiнгу. За цей же термiн США порушили понад 350 претен-
зiй до iнших країн, а країни ЄС — 280. Стратегiя демпiнгу характерна для
продажу енергоносiїв, автомобiлiв, деревини, верстатiв. Уряди країн, в тор-
гiвлi з якими застосовуються демпiнговi цiни, обмежують продаж дешевих
iмпортних товарiв, що пiдривають розвиток виробництва нацiональних това-
рiв. У боротьбi з демпiнговими цiнами вони також широко використовують
рiзного виду мита, а iнодi застосовують ембарго.

На сучасному етапi розвитку свiтової економiки особливо важливого зна-
чення набуває проблема використання валютного демпiнгу. Як зазначалося ви-
ще, товарний демпiнг в основному здiйснюється за рахунок прибуткiв, отри-
муваних на внутрiшньому ринку, i державних субсидiй. Передумовою ва-
лютного демпiнгу служить зниження курсу валюти країни-експортера, тому
вiн безпосередньо пов’язаний з необхiднiстю державного втручання у вигля-
дi урядового рiшення про девальвацiю валюти, яка дає можливiсть фiрмам
знижувати свої експортнi цiни у валютi країни-покупця.

Таким чином, суперечка про те, чи повинна держава втручатися в економi-
ку i забезпечувати економiчне зростання, переконливо дозволив свiтова фiнан-
сова криза. Вже немає сумнiву, що всi рiшення, якi приймають уряди країн по
податках, тарифами, субсидiям, вiдсотковими ставками за кредитами, по ва-
лютних курсах, а також з питань освiти, охорони здоров’я, пiдготовки кадрiв
i т. п. напряму або побiчно характеризують державний вплив на економiчнi
процеси як усерединi країни, так i на свiтовому ринку.


