Письмове завдання (1 сторінка):
Пояснити, яку роль відіграє продаж у маркетинговій системі підприємства та як він впливає на клієнтський досвід.
📌 Завдання 2 (на вибір)
Навести приклад компанії, де продаж є ключовою конкурентною перевагою.
або
[bookmark: _GoBack]Описати один етап клієнтського шляху, де роль продажу є вирішальною.
