ЧТО ТАКОЕ ЭЛЕКТРОННАЯ КОММЕРЦИЯ?..
Очень многие сейчас пытаются заниматься электронной коммерцией. Я говорю «пытаются», потому что каких-либо положительных результатов у этой толпы новоявленных интернет-коммерсантов явно не наблюдается. Очень многие, вступившие на путь интернет-предпринимательства, потратив массу времени и денег, разочаровавшись и разуверившись в самой возможности заработка через Интернет, навсегда оставляют этот, без сомнения, высокодоходный бизнес. 

    И стоит ли тому удивляться, если подавляющее большинство таких неудачников не могут даже внятно ответить на вопрос, что же такое ЭЛЕКТРОННАЯ КОММЕРЦИЯ?.. Именно поэтому, прежде чем приступать к практическим действиям, я настоятельно рекомендую всем новичкам хотя бы бегло изучить теорию и вникнуть в саму суть данного вопроса. 

    Помимо доморощенных интернет-коммерсантов, сегодня в Сети развелось и множество так называемых «интернет-гуру», зачастую выросших все из тех же манимейкеров-неудачников и очень желающих «учить» других тому, как можно заработать в Интернете. Одни «учителя» предлагают Вам сухую и весьма невнятную теорию, пересказывая статьи популярных западных авторов, другие дают набор сугубо практических советов, как правило совершенно несистематизированных, отрывочных и малопригодных для реального использования. 

    Мы попытаемся избежать этих крайностей, гармонично связав теорию с практикой, изложив материал последовательно и дав вам самое необходимое как в практическом плане, так и в отношении теории. 

    И следуя логике, начинать следует именно с рассмотрения теоретических вопросов. В настоящее время по Сети бродит множество самых разнообразных терминов: электронная коммерция, интернет-коммерция, электронный бизнес, киберсантинг, манимейкерство, кибер-коммерция и т.д. и т.п. Отсеяв все вторичное и бессмысленное, давайте обратимся к базовым, основополагающим определениям. 

 
2. Электронная коммерция – понятие более узкое. Как верно заметил Джек Шо, «электронная коммерция, это использование сети Интернет в качестве информационного канала для организации бизнес-процессов». Традиционная схема обмена «деньги-товар» заменяется здесь на новую схему «информация-информация». 

    Таким образом, предприятия и частные лица, занятые в электронной коммерции, соединяются при помощи Интернета в единую инфраструктуру, именуемую электронным бизнесом. Надеюсь, это Вам уже понятно. Такова общепринятая терминология. Однако мы пойдем дальше и сузим еще более ту область, в которой нам предстоит непосредственно работать и зарабатывать деньги. 

    В самом деле, магазин «Ozon», продающий через Интернет бумажные книги, занят электронной коммерцией. Крупная строительная компания, продающая через Интернет новые дома и квартиры, так же занята в электронной коммерции. Но ведь нас-то с вами это не касается! Мы собираемся продавать в Сети исключительно цифровые, то есть, информационные продукты. Вот тут-то и рождается такое понятие как КИБЕРСАНТИНГ (или кибер-коммерция). 
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    3. Киберсантинг (кибер-коммерция) – это часть электронной коммерции, которая занимается продажей в Сети исключительно цифровых (информационных) продуктов. Киберсанты – люди, занимающиеся киберсантингом, не имеют дела с продажей каких-либо материальных продуктов. Все, чем они торгуют, это чистая информация, будь то электронные книги, компьютерные программы или бизнес-пакеты (комбинация того и другого). 

    Этого слова Вы не найдете ни в одном словаре. О существовании этого слова не подозревает ни один филолог. В этом слове заключены тайна, магия и деньги… Оно возникло от слияния двух близких и в то же время различающихся терминов (киберденьги + коммерция = кибер-коммерция). От обычного коммерсанта киберсант отличается тем, что зарабатывает деньги исключительно в Интернете. А от рядовых манимейкеров – тем, что действительно зарабатывает! 

    Причем зарабатывает прилично. Зарабатывает, не прибегая к таким общераспространенным заблуждениям как кликанье баннеров, чтение рекламных писем, работа на спонсоров, участие в финансовых пирамидах и т.п. 

	  

     Киберсанты – новая категория интернет-предпринимателей, которые появились в Рунете совсем недавно и за которыми будущее электронной коммерции…
 



 ОТКУДА БЕРУТСЯ ЗАРАБОТКИ в ИНТЕРНЕТЕ?..
    Если подходить к делу с практической точки зрения, то здесь можно выделить ряд основных компонентов, без которых стать киберсантом и начать свой собственный бизнес в Сети просто невозможно. 

  [image: image2.png]


  Во-первых, это ПСИХОЛОГИЯ. Настоящий киберсант должен четко представлять себе, чем он намерен заниматься, каких результатов желает достичь и какие методы должен для этого использовать. Необходимы железная самодисциплина и умение точно планировать свое рабочее время. Причем не только планировать, но и строго выполнять запланированное! 
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  Во-вторых, это ФИНАНСЫ. Ничто в этом мире, а тем более в Интернете, не дается даром! Даже самый далекий от коммерции человек знает – для того, чтобы начать зарабатывать деньги, сначала необходимо вложить (инвестировать) в дело некоторую денежную сумму. С этой прописной истиной знакомы все – от крупных предпринимателей, до мальчишек, торгующих в трамваях газетами. И Интернет здесь не является исключением. Если Вы хотите ЗАРАБАТЫВАТЬ в Сети приличные деньги, то должны быть готовы в начале понести определенные материальные затраты. И чем скорее Вы примете эту простую истину, тем быстрее начнете продвигаться к успеху и благосостоянию. 
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  В-третьих, это специальный ИНСТРУМЕНТАРИЙ. Под инструментарием будем понимать не только набор специализированных компьютерных программ (хотя они и имеют едва ли не первостепенное значение). Инструментарий, это так же набор определенных методов и приемов, благодаря которым Вы сможете выполнять свою работу с наименьшими затратами и максимальной отдачей, а так же станете двигаться к своей цели по прямой, твердым уверенным шагом, а не петляя как подстреленный заяц. 

    Однако самое важное качество удачливого киберсанта, то, без чего в электронной коммерции вообще нечего делать, это умение подойти к делу творчески, умение думать своей собственной головой, а не слепо полагаться на чужие советы и рекомендации (или «готовые схемы бизнеса»). Как говорит Терри Дин: «Если вы не способны мыслить самостоятельно, в Сети вам делать нечего. Вы никогда ничего не заработаете». В самую точку! Лучше, по-моему, и не скажешь! 

    Словом – надо подходить к делу творчески, с энтузиазмом. Такого пособия, слепо следуя которому можно было бы добиться успеха – НЕТ И НИКОГДА НЕ БУДЕТ ни в одной сфере деятельности! Любое пособие это только подсказка, это то, что задает направление и служит помощью. Все же основное, для достижения реальных результатов, человек должен делать сам. 

    Нужно постоянно экспериментировать, изобретать новые рекламные, маркетинговые и психологические ходы и трюки. Нужно воспринимать это как игру! Именно так я сам поступаю. Для меня весь мой электронный бизнес (…пардон, электронная коммерция!..), это нечто вроде компьютерной игры-стратегии. Я должен ВЫИГРАТЬ во что бы то ни стало. И деньги здесь не главное, деньги на втором месте. Главное – победа в игре. Именно это и приносит мне такие потрясающие результаты. Именно такой подход к делу… 

    Помните, как у Гоголя, в «Мертвых Душах»: «…тот, кто желает разбогатеть быстро – никогда не разбогатеет. А тот, кто хочет разбогатеть когда-нибудь, разбогатеет быстро!..». 

    За точность цитаты не ручаюсь, но смысл именно такой. Здесь главное выдержать и не сдаться в самом начале. А если во главу угла ставить исключительно деньги, выдержать будет крайне сложно. Вершины, как уже не раз было сказано, достигает не тот, кто не падает. Падают и оступаются все. Вершины достигает тот, кто оступившись – находит в себе силы подняться и продолжить восхождение…

Вот мы и подошли вплотную к самому главному. К вопросу, который задают себе практически все новички, решившие заняться заработками в Интернете – откуда же будут браться деньги? Чем таким особенным можно и нужно заниматься в Сети, чтобы это приносило вожделенные баксики?
    О том, чем Вам заниматься НЕ стоит и что никогда НЕ позволит стать Вам финансово независимым, мы уже говорили ранее. В этой главе давайте рассмотрим те направления инфо-бизнеса, которые являются наиболее привлекательными для Вас и наиболее перспективными в плане извлечения Вами прибыли. 

    В данной главе мы рассмотрим примеры именно из информационного бизнеса, и не будем затрагивать такие темы как FOREX, инвестиции и т.д. и т.п. Все это весьма интересно, конечно же, но всё это – уже отдельная песня. Нас сейчас интересует именно инфо-бизнес. А в инфо-бизнесе можно выделить три основных направления извлечения прибыли:
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1. Распространение и перепродажа инфо-продуктов других разработчиков (через приобретение лицензии на перепродажу, либо по партнерской программе);
  [image: image6.png]


2. Создание и продажа Ваших собственных инфо-продуктов;
  [image: image7.png]


3. Создание своего собственного СЕРВИСА информационных услуг.

    Это те самые три слона, на которых и держится любой информационный бизнес. Вы можете заниматься чем-то одним и практически не затрагивать две оставшиеся возможности для заработка. Можете заниматься двумя или тремя сразу. Но как бы там ни было, все три направления очень тесно взаимосвязаны, постоянно пересекаются между собой и потому, Вам в любом случае необходимо легко и свободно ориентироваться во всех трех направлениях. Даже если в Вашей деятельности и будет доминировать только что-то одно.

    На практике становление интернет-бизнесмена, проходящее в несколько этапов и занимающее несколько лет, превращение его из начинающего интернет-предпринимателя в информационного олигарха, почти в точности совпадает с тремя упомянутыми выше стадиями. Сначала человек начинает работать, подписав под себя кучу партнерок, затем он решает создавать и продавать собственные инфо-товары, и наконец – он создает огромный информационный сервис! На этом НАИВЫСШЕМ этапе все три компонента бизнес-структуры гармонично сливаются в одну, что и позволяет извлекать поистине фантастические прибыли!!! 

    Однако не забывайте, что строить дом начинают именно с фундамента, а не с крыши. И Вам, как новичку инфо-бизнеса, предстоит пройти ПОСЛЕДОВАТЕЛЬНО и ПОСТЕПЕННО все три этапа. Разумеется, если Вы того захотите сами, а не остановитесь на первой или второй стадии. Очень часто случается и такое, причем зарабатывают люди и на этом весьма прилично! Но не будем бежать впереди паровоза и рассмотрим все три направления последовательно, одно за другим. Начав с того, с чего Вам, как новичку, и следует НАЧИНАТЬ, и постепенно переходя к сферам, требующим всё большего мастерства, нежели оно имеется у начинающего интернет-предпринимателя...
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   1. Партнерские программы. – При грамотном подходе данное направление Вашей коммерческой деятельности сможет приносить Вам от нескольких десятков долларов в месяц до нескольких сотен и даже тысяч! Но это именно при ГРАМОТНОМ подходе. А грамотный подход предполагает умение выбирать из огромного числа предложений только самые перспективные и многообещающие.

    Выбрать хорошую «партнерку» и своевременно зарегистрироваться в ней, а затем в выгодном свете позиционировать ее на своем собственном сайте, это все равно, что купить по бросовой цене на первичном рынке ценных бумаг акции динамично развивающейся компании. По сути дела вы перехватываете у автора нового продукта, в чью «партнерку» подписались, более или менее существенный кусок его прямых заработков. 

    Человек вкалывал несколько месяцев, создавая свой новый продукт, подготавливал почву для его выхода, разрабатывал рекламные тексты и слоганы, Вы же берете все это в готовом виде, просто располагаете у себя на сайте и имеете с каждой осуществленной через вас продажи до 30-50% (в зависимости от условий партнерской программы). Причем заметьте – весь «геморрой» по доставке товара клиенту, обслуживанию его, все ответы на вопросы, обязательства и гарантии – все это ложится на плечи автора и Вас СОВЕРШЕННО НЕ КАСАЕТСЯ.

    Возражения типа «зачем мне рекламировать чужой товар и получать за это копейки, когда продавая свой собственный продукт я заработал бы в несколько раз больше?!.» или «в половине случаев организатор «партнерки» меня просто кинет, либо не засчитав привлеченных мною клиентов, либо не выплатив комиссионных» – в данном случае неуместны, так как партнерские программы Вы будете выбирать (сначала – с нашей помощью, а затем и самостоятельно) только самые надежные и перспективные, а собственного товара на данном этапе у Вас вообще нет. Подробнее мы поговорим об этом в одной из практических глав нашего пособия…
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   2. Создание вашего собственного товара. - По личному опыту знаю, что для новичка создание своего цифрового товара кажется чем-то невероятно трудным и непосильным. Я сам когда-то так думал, однако смею Вас заверить, что на деле все оказалось гораздо проще. Получится и у Вас, можете в этом не сомневаться! 

    Однако данная тема – не для бесплатного бизнес курса и на первом этапе становления Вас как интернет-предпринимателя, создавать собственный товар Вам не придется. Незачем распыляться, всему свое время. И для тех, кто решит заняться электронной коммерцией серьезно, кто осилит свой первый этап, заработок на «партнерках», в нашем платном элитарном курсе мы научим Вас всем тонкостям и секретам создания собственного инфо-товара. 
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   3. Свой собственный сервис. – Бизнес, это прежде всего СИСТЕМА, которая работает на Вас, независимо от того, присутствуете ли Вы лично в данный момент в Вашем бизнесе или уехали отдохнуть в Грецию. Если Вы вынуждены постоянно присутствовать в Вашем «бизнесе», если не в состоянии ни на миг отлучиться, если все что Вы делаете, Вы делаете самостоятельно и не можете данную работу доверить никому другому – Вы не владеете БИЗНЕСОМ! У Вас всего лишь есть свое личное дело, но это не БИЗНЕС!!!

    Когда Вы сами создаете свои сайты, так как «никто лучше Вас этого сделать не в состоянии», когда Вы вынуждены сами отвечать на письма Ваших клиентов, ибо «нет никого, кому можно было бы доверить это ответственное дело», когда Вы самостоятельно «ваяете» свои инфо-товары, пишете рекламные тексты, занимаетесь раскруткой и продвижением своих проектов, лично бегаете на почту отправлять бандероли и т.д. и т.п. – Вы не владеете бизнесом, не владеете СИСТЕМОЙ. Вы сами ЯВЛЯЕТЕСЬ этой системой, этим бизнесом. Являетесь, а не ВЛАДЕЕТЕ!!!

    Согласен, для подавляющего большинства из нас начинать приходится именно с этого, так как свободных денег на то, чтобы сразу же построить свой БИЗНЕС у нас просто нет. На первом этапе мы вынуждены все делать сами, вынуждены собственными руками писать свои сайты и заниматься раскруткой. Но кто сказал, что это должно длиться вечно?!.

    Два-три года – достаточный срок для того, чтобы подняться до уровня средней ежемесячной прибыли в 1500$-5000$. А обладая такой доходностью Вы вполне можете начать перевод Вашей коммерческой деятельности в русло настоящего, серьезного БИЗНЕСА!!! 

    Владелец такого БИЗНЕСА может спокойно уйти «в отпуск» хоть на месяц, хоть на три, хоть на год именно в силу того, что ВЛАДЕЕТ системой, а не является ею. Он владеет СИСТЕМОЙ, а не работой. Отходя от дел лично, владелец бизнеса все равно продолжает получать деньги, генерируемые его бизнесом именно потому, что является его владельцем!..

    Многие начинающие киберсанты и даже вполне успешные интернет-предприниматели не понимают этой простой, но в то же время необычайно важной истины. Они намерены вкалывать, вкалывать и вкалывать! До изнеможения, до обмороков, так как им кажется, что в противном случае бизнес их рухнет, а конкуренты вытеснят их с рынка. 

    Они создают все новые и новые инфо-товары, они мечтают создать самый крутой, самый совершенный и самый популярный кибер-товар, так как им кажется, что именно в этом будет заключаться их успех и именно от этого зависит их благосостояние. Тогда как на самом деле важно не вкалывать с утра до вечера и не стремиться создать супер-продукт. Важно построить свою БИЗНЕС-СИСТЕМУ. Ту самую, которая будет функционировать на «автопилоте», в которой будут РАБОТАТЬ другие люди, а Вы этой СИСТЕМОЙ будете владеть, получая от этого деньги.

    Всему этому, мы так же научим Вас в платном элитарном курсе, который Вы сможете приобрести сразу же, после освоения азов электронной коммерции, изложенных в ЭТОЙ книге, как только заработаете Вашу первую сотню долларов. Пока же просто имейте в виду, что создание и продажа своих инфо-продуктов, а в последствии – организация собственной БИЗНЕС-СИСТЕМЫ, это те самые ВЫСОКОДОХОДНЫЕ источники поступления к Вам денег из сети Интернет, которые сделают Вас богатым и обеспечат Вам необходимым капиталом для того, чтобы заняться инвестированием…

НАЧАЛЬНЫЕ ИНВЕСТИЦИИ В ВАШ БИЗНЕС
 

    Можно ли начать свой собственный бизнес «с нуля»?.. 

    Это вопрос, который мучает начинающих интернет-предпринимателей больше всего. Что и говорить, среднестатистический интернет-юзер огромными деньгами не обременен. Он и на доступ в интернет, зачастую наскребает нужную сумму с большим трудом. А потому, так хочется верить в сказку о том, что зарабатывать в Сети можно совершенно ничего не вкладывая, начав именно «с нуля», ни больше не меньше!..

    Но давайте, для начала, разберемся, что вообще может означать это заманчивое словосочетание – «с нуля». Если обычный (офлайновый) бизнесмен начинает новое дело и сумма инвестиций в новый проект оказывается в районе одной или нескольких сотен тысяч рублей, он вполне может сказать, что начал «с нуля», так как обычно начальные вложения в серьезный офлайновый бизнес бывают намного больше – от одного, до нескольких миллионов рублей или даже миллионов долларов!

    Когда я начинал в реале свой первый «реальный» бизнес (скромненький бизнес по закупке и продаже запорной арматуры), решив оформиться частным предпринимателем без образования юридического лица, мои начальные инвестиции составили около десяти тысяч рублей. И я вполне справедливо полагал, что начинаю «с нуля», так как на самом деле требовалась сумма, в несколько раз превышающая ту, с которой я начал.

    Даже когда простой человек устраивается на обычную работу (по найму), он вынужден нести некоторые расходы – прохождение медкомиссии (а сейчас это удовольствие платное), фотографии для отдела кадров, бухгалтерии и на пропуск, траты на проезд в общественном транспорте (или на бензин, если у него имеется личный автомобиль) при прохождении той же медкомиссии и оформлении на работу. Как ни крути, даже в этом случае придется «вложить в дело» некоторую сумму. А если учесть еще и тот факт, что прежде чем устраиваться на работу Вы где-то обучались своей профессии, расходы на учебу тоже вполне можно считать начальными инвестициями в Ваше будущее «дело»…

    Таким образом, фраза «начать с нуля» вовсе не означает, что Вы сможете начать более или менее серьезное дело, не вложив в него предварительно вообще ни копейки! Все в мире относительно и речь может идти лишь о вложении меньшей суммы денег, чем это обычно требуется, но уж никак не о полном отсутствии каких-либо инвестиций. Коли уж Вы решили стать бизнесменом, Вам в любом случае придется тратить (инвестировать) Ваши время, деньги и силы для того, чтобы зарабатывать на несколько порядков больше, чем Вы потратили (инвестировали)…

    Ничто в этом мире не дается даром! За все нужно платить. Закон сохранения гласит – из ничего ничего не возникнет! Единственное, что можно получить «на халяву», это – халява. Даже самый далекий от коммерции человек знает – для того, чтобы начать зарабатывать деньги, сначала необходимо вложить в дело некоторую денежную сумму. С этой прописной истиной знакомы все – от крупных предпринимателей, до мальчишек, торгующих в трамваях и метро газетами! 
 

	  

Желающие срубить "на халяву" 1.000.000$, тратят десятки долларов в месяц на Интернет. Эти десятки долларов в месяц, за год складываются в сотни. Сотни долларов, выкинутых на ветер!
Стремящиеся работать и зарабатывать, вложив в дело всего 100$, 200$, 500$… уже через несколько недель, в худшем случае - месяцев смогут извлекать сотни и тысячи долларов чистой прибыли!!! 
 





    Инвестиции в интернет-бизнес НАМНОГО меньше инвестиций в аналогичный бизнес, создаваемый в реале. Это факт! Если Вы решили продавать книги через обычный книжный магазин, Вам придется внести весьма существенную сумму за аренду помещения, изрядно потратиться на приобретение необходимого оборудования, зарплату продавцам, взятки чиновникам и т.д. и т.п. 

    Если Вы станете продавать ТЕ ЖЕ САМЫЕ книги через Интернет, достаточно будет оплатить хостинг, доменное имя и работу веб-дизайнера, создающего для Вас динамический сайт-магазин. Расходы, как Вы сами понимаете, на несколько порядков ниже, а результат может быть не только не хуже, но даже и лучше! (Рекламные расходы пока не рассматриваем ни в том, ни в другом случае, это отдельная песня. Но траты на рекламу в Сети так же намного ниже, чем на рекламу в реале).
 

*   *   *
 

    Итак, инвестиции в Ваш интернет-бизнес неизбежны и необходимы. Они НАМНОГО меньше, чем вынуждены инвестировать в аналогичных ситуациях обычные бизнесмены, но без них – никуда! Надеюсь, вы это уже поняли. 

    Естественно, основными инвестициями в Ваш инфо-бизнес будут Ваши знания, идеи, Ваш труд и Ваше время. Однако обойтись полностью без ФИНАНСОВЫХ вложений, увы, не получится. Разумеется, если Вы хотите создать не что попало, а именно прибыльный интернет-бизнес.

    Условно Ваши финансовые расходы можно разделить на две большие категории. 
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  Во-первых, это расходы НЕИЗБЕЖНЫЕ (или расходы первого уровня) – то, без чего обойтись практически невозможно. 

  [image: image12.png]


  Во-вторых, это расходы ЖЕЛАТЕЛЬНЫЕ (или расходы второго уровня) – то, на чем можно сэкономить, но только в ущерб своему времени, труду, эффективности и общей производительности всей Вашей бизнес-системы.

    Начнем с расходов первого уровня. Вам придется потратиться на качественный платный хостинг и доменное имя второго уровня. Это основа! Естественно, можно попытаться «сэкономить» на этом и расположить сайт на халявном хостинге, с доменом третьего уровня (типа http://vasiapupkin.narod.ru), вот только подобного рода «экономия» может оказаться фатальной для всего Вашего дела и бизнес Ваш может умереть, даже не родившись. Почему? Судите сами…

    Сайт, расположенный на «халявном» хостинге, с доменом наподобие того, что указан выше, вызывает у потенциальных покупателей недоверие и резкое отторжение. Люди рассуждают просто – «…Если у тебя не хватило денег даже на нормальный хостинг, какой ты, к черту, бизнесмен и как я могу тебе верить? Скорее всего ты просто обманщик или ничего не смыслящий в своем деле дилетант!..»

    Сайт, расположенный на «халявном» хостинге не является Вашей собственностью. Помимо навязанных сервисом бесплатного хостинга обязательных баннеров и попапов, Ваш сайт может быть удален в любой момент, без объяснения причин и без принятия каких-либо претензий. Только подумайте – Вы потратили недели или месяцы на раскрутку сайта и вот, когда сайт наконец проиндексирован поисковыми роботами, когда на него потек целевой трафик, администрация хостинга просто берет и… удаляет его! 

    Обидно? Досадно?! Еще бы!.. 

    Придется все начинать на новом месте с самого начала. А если «новым местом» окажется всего лишь другой «халявный» хостинг, результат может оказаться тем же. Вместо бизнеса – бесконечные переезды с хостинга на хостинг, вместо заработков – постоянная головная боль и нервы, вместо растущей репутации – насмешки конкурентов и недоверие со стороны клиентов…

    Качество услуг, предоставляемых бесплатными хостингами оставляет желать лучшего. Перебои с доступом к самому сайту – обычное дело. Кроме того, как правило, там нет ряда весьма существенных и необходимых для бизнеса функций типа поддержки CGI-BIN, Perl, PHP, mySQL, SSI и т.д. Нет парольной защиты каталогов, автоответчиков, переадресации, поддоменов и многого другого… 

    Да что там говорить, если многие бесплатные хостинги даже запрещают выкладывать у себя архивы или накладывают жесткие ограничения на размер этих архивов! Словом, размещая Ваш бизнес-сайт на «халявной» площадке, Вы изначально позиционируете себя как «торговка семечками на привокзальном рынке», а не как «преуспевающий бизнесмен с шикарным магазином в самом фешенебельном районе города». 

    А потому – профессиональный платный хостинг с доменом второго уровня необходимы Вам в первую очередь и жалеть на это деньги, все равно что собственными руками губить свой бизнес на корню. 

    Так же, к неизбежным расходам первого уровня можно отнести оплату доступа в Интернет. Те денежки, что Вы платите своему интернет-провайдеру за право пользоваться Интернетом. Но это, я думаю, и так всем понятно…
     Помимо неизбежных, как уже было отмечено выше, существуют и расходы второго уровня, не являющиеся обязательными, но описываемые простой формулой – чем больше вкладываешь денег, тем меньше затратишь личного труда и времени. И если с неизбежными расходами все легко и просто (ясно, что если проигнорировать их, то просто не создашь своего бизнеса – ВООБЩЕ), то определить, что из расходов второго уровня Вам действительно необходимо, а на чем Вы вполне можете сэкономить без ущерба для себя и своего бизнеса, не так-то просто. Здесь требуется индивидуальный подход.

    Попробую пояснить на конкретных примерах…

 [image: image13.png]


 Вы можете самостоятельно делать Ваш сайт, потратив на это определенное время и силы, а можете просто заказать его стороннему разработчику и заплатив n-ую сумму, получить качественное готовое к использованию изделие.
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 Вы можете самостоятельно оптимизировать html-код страничек сайта под поисковые системы, а можете заказать это дело профессионалам и заплатив денежку, наслаждаться готовыми результатами. 
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 Тоже касается и регистрации нового сайта в каталогах и поисковиках. Кто-то делает это лично, вручную или при помощи определенного программного обеспечения, а кто-то заказывает регистрацию специальным сервисам.
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 Можно не вкладывать в рекламную кампанию ни цента, пытаясь все сделать самостоятельно, а можно заказать рекламу тому или иному агентству. 
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 Можно давать платные рекламные блоки в чужих электронных рассылках, а можно писать интересные статьи со скрытой рекламой и предлагать эти ИНТЕРЕСНЫЕ статьи в чужие рассылки на бесплатной основе.
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 Кто-то предпочитает купить лицензионное ПО, работающее без сбоев и получать от разработчиков своевременные обновления и мощную техническую поддержку, а кто-то решает ограничиться найденными в Сети «на халяву» программами с «кряками» или генераторами серийных номеров, использовать устаревшее ПО и возможно даже мучаться от сбоев и разного рода «глюков»…

    Вариантов здесь множество и каждый определяет для себя индивидуально – что из расходов второго уровня он готов понести, а от чего сможет отказаться, компенсировав это личным трудом, либо определенными неудобствами или сложностями в работе. Но как бы там ни было, отказаться от расходов второго уровня ПОЛНОСТЬЮ и построить при этом высокодоходный и эффективный интернет-бизнес практически невозможно!

    Естественно, мы со своей стороны постараемся научить Вас в этой книге всему, что только возможно, чтобы свести Ваши расходы к минимуму! Но минимум, вовсе не означает полного отказа от инвестирования в развитие Вашего бизнеса. Очень часто именно за счет вложения денег в расходы второго уровня и становится возможным создать прибыльный бизнес в КРАТЧАЙШИЕ сроки, с минимальными затратами времени и сил! Задумайтесь об этом…
 


    Напоминаю, что речь сейчас идет именно о НАЧАЛЬНЫХ инвестициях. То есть о тех деньгах, которые Вам предстоит вложить в дело на первом этапе становления Вашего бизнеса, еще ДО получения первых устойчивых прибылей. В дальнейшем, когда Ваш бизнес начнет приносить доход, Вы сможете совершенно безболезненно реинвестировать в него часть прибыли – для его подержания и развития.

    Более трех лет назад, впервые решив заняться продажами цифровых товаров через Интернет и сделав свой первый коммерческий сайт, я как и большинство новичков, решил, что глупо вкладывать деньги в такое сомнительное предприятие – а вдруг продажи не пойдут, у меня ничего не получится и я попросту выкину деньги на ветер?..

    Свой сайт я выложил на бесплатном хостинге by.ru, вручную зарегистрировал его в нескольких самых известных поисковиках и каталогах, вручную же начал размещать рекламные объявления на специальных электронных досках и форумах… Я очень много работал, но совершенно не инвестировал деньги в свой бизнес! Прошло более двух месяцев с момента опубликования сайта в Сети, а заработать мне удалось за все это время не более сотни долларов. Вера моя в то, что продавая инфо-товары через Интернет можно зарабатывать нормальные деньги пошатнулась, энтузиазм стал пропадать... 

    Большинство новичков именно на этом этапе разочарованно разводят руками, восклицают что-нибудь типа – «Ну вот, как я и предполагал, все это обман и надувательство! Заработать в Сети невозможно!..», и навсегда оставляют мир электронной коммерции в твердой уверенности, что их одурачили. 

    Наверное, то же самое произошло бы и со мной, не обладай я природным упорством и хорошо развитой интуицией. А интуиция мне подсказывала, что зарабатывать в Интернете можно! Что дело не в ком-то другом, а именно ВО МНЕ. Лыжи-то в порядке, просто лето на улице. И если все хорошенько проанализировать, найти ошибку и исправить ее…

    Опуская подробности, скажу лишь, что стоило мне перенести сайт на платный хостинг, обзавестись доменом второго уровня в зоне *.com, купить нужные мне для ведения бизнеса программы и потратиться на рекламу, как продажи с моего сайта пошли вдруг бешеными темпами и буквально за пару недель мне удалось заработать втрое больше, чем я заработал за два предыдущих месяца! Для меня это было отличным уроком. И больше я никогда не экономил на своем бизнесе, а вложенные в дело деньги всегда возвращались обратно, умноженными десятикратно, а то и двадцати, тридцатикратно!

    Вам, читателям нашего базового бизнес-курса, нет необходимости совершать те же самые ошибки, которые совершили мы и которые неизбежно совершают более 90% новичков электронной коммерции. Будьте благоразумными, мыслите стратегически и возьмите сразу же быка за рога! Начальные инвестиции в ВАШ СОБСТВЕННЫЙ БИЗНЕС – это не расходы, это именно ИНВЕСТИЦИИ!!! И они действительно неизбежны, если Вы хотите получать прибыль, а не созерцать на своем сайте счетчики посещений с нулями и не вздыхать над пустым WM-кипером.

    Вот примерный набросок расходов, которые я бы назвал стратегически обоснованными и в высшей степени оправданными, то есть – необходимыми: 

	  

    1. Расходы на покупку платного хостинга и домена второго уровня. Можно произвести пробную оплату за 3-6 месяцев вперед, это обойдется вам примерно в 25-50$ (в зависимости от выбранного хостинг-провайдера и тарифного плана). А можно произвести оплату сразу за год! Суммарно это будет стоить дешевле (если считать оплату помесячно), а кроме того – как минимум в течение года Вы ТОЧНО не бросите начатое дело и значит шансы ваши на успех будут равняться 99,9%, так как новички разочаровываются и сдаются именно в течение первых месяцев работы, столкнувшись с первыми трудностями. 

    2. Расходы на раскрутку и рекламу. Здесь сумма может быть ограничена только вашим финансовым положением, так как мало денег на рекламу не бывает и вложенные в рекламу средства неизбежно возвращаются обратно к Вам, при этом еще и многократно приумноженными. Если Вы сможете выделить на рекламу и раскрутку 30-50$, уже хорошо! Если 100$ и более – просто отлично!!! Быстрый старт и хорошие прибыли Вам гарантированы!
    3. Расходы на покупку лицензионного софта по бизнесу, различных скриптов, оплату услуг web-дизайнеров, программистов, оптимизаторов и прочих специалистов, способных сделать Ваш бизнес-сайт профессиональным и посещаемым. Эта статья расходов не является обязательной, а потому сумму инвестиций определите Вы сами. Замечу лишь, что вложенные во все перечисленное выше деньги, как и в случае с рекламой, возвратятся к Вам быстро и в несколько раз приумноженными.
 



 

    Ну и последнее, о чем хотелось бы сказать в этой главе – не нужно скупиться на приобретение новых обучающих материалов, бизнес-курсов и аудио-видео тренингов. Все это является ВЫСОКОДОХОДНЫМИ инвестициями в Ваш бизнес, в Ваше финансово независимое будущее. Скупой платит дважды! Никогда не забывайте об этом…

ПЛАТЕЖНЫЕ СИСТЕМЫ – ОСНОВА ИНТЕРНЕТ-БИЗНЕСА!
   Самым удобным средством расчетов между интернет-предпринимателями и их клиентами, задействованными в сфере электронной коммерции, являются – электронные деньги. Электронными деньгами могут расплачиваться за Ваши инфо-товары Ваши покупатели. Электронными деньгами можете расплачиваться Вы сами, как с другими предпринимателями, так и с различными интернет-сервисами, хостинг-провайдерами, рекламными агентствами и т.д. 

    Электронные деньги – это, по сути дела, аналог обычной пластиковой кредитной карточки. Вот только роль банкомата здесь будет играть Ваш компьютер, соединенный с сервером (терминалом) той или иной платежной системы, а роль самой кредитки – Ваш интернет-кошелек (специальная программа, установленная на Вашем компьютере, либо файл сертификата, если Вы используете web-интерфейс). Пин-кодом будут служить Ваши логин и пароль в платежной системе. 

    Это самое удобное, надежное и перспективное средство расчетов в современном Интернете. Простота в освоении и использовании, низкая комиссия, практически мгновенный процесс обмена суммами между контрагентами, надежность, удобство, множество дополнительных сервисов, оперативная служба поддержки, высокая ликвидность, широкое распространение в Сети и, в некоторых случаях, возможность анонимного использования платежной системы – все это делает электронные деньги самым удобным, перспективным и наиболее приемлемым средством финансовых расчетов для интернет-предпринимателей всего мира, а Рунета – особенно (так как использование кредитных карт в Рунете все еще остается крайне редким явлением).

    Очень важно, чтобы Вы поняли с самого начала – если Вы решили обучаться заработку в Сети, Вы обязательно должны зарегистрироваться в основных, самых распространенных в Рунете платежных системах, должны научиться ими пользоваться и активно применять в своей повседневной практике. 

    Это – обязательное условие!!! Без этого о серьезных заработках в Сети можете забыть. Интернет-предприниматель, не умеющий пользоваться платежными интернет-системами, это все равно, что водитель, ни разу не сидевший за баранкой автомобиля. Это нонсенс и посмешище как для своих коллег предпринимателей, так и для большинства рядовых клиентов. 

    Благо регистрация в этих системах совершенно бесплатна, а освоить их в состоянии даже школьник. Мы же, со своей стороны, постараемся дать Вам исчерпывающий теоретический материал по основным платежным системам, распространенным в Рунете, а так же предоставим Вам практические обучающие видео-ролики, чтобы Вы от теории могли с легкостью перейти к практике…
 

*   *   *
    Всего несколько лет назад основным средством расчета в Интернете служили кредитные карточки. Однако, несмотря на ряд преимуществ кредиток в реале, в Сети данная форма расчетов оказалась не очень-то удобной. 

    Во-первых, если на Западе население уже давно использовало кредитные карточки для покупок, в России и на территории стран СНГ кредитки стали широко использоваться сравнительно недавно. Общая доля населения, использующего кредитные карты для оплаты товаров и услуг, до сих пор у нас остается ничтожно малой.

    Во-вторых, использование кредиток имеет так называемый «нижний порог» (от 1$ и выше для различных систем), что лишает возможности их обладателей проводить микроплатежи, это значит, что кредитные карты неудобны при расчетах за мелкие покупки.

    В-третьих, каждая транзакция по кредитке облагается очень высокой комиссией (3% от суммы и выше), что делает обладание кредитной картой весьма дорогим и что самое главное необоснованно дорогим удовольствием.

    В-четвертых, кредитные карточки являются лакомым кусочком для хакеров и кардеров всех мастей. И если кража денег с кредитной карты стала весьма распространенным явлением в реальной жизни, то в Интернете воровать деньги с кредиток на порядок проще и арсенал средств у мошенников для подобного рода махинаций на порядок шире.

    Все эти недостатки напрочь перечеркивают остальные достоинства кредитных карт и делают их совершенно непригодными для осуществления взаимных расчетов в Сети между мелкими продавцами инфо-товаров и их клиентами. Вот тут-то и выходят на сцену платежные интернет-системы, осуществляющие расчет между пользователями в виде электронных денег.

    Электронные платежи, как и любые другие, предусматривают наличие плательщика и получателя платежа. Задачей платежей, как известно, является перемещение денежной суммы от плательщика к получателю. В электронных системах такой перевод сопровождается протоколом электронного платежа. 

    Этот процесс также требует наличия некоторого финансового института, соотносящего данные, которыми стороны обмениваются в платежном протоколе, с реальным перемещением денежных средств. Таким финансовым институтом может служить банк, работающий с реальными денежными средствами, или некоторая организация, выпускающая и контролирующая другие формы представления финансов. 

    Соответственно, платежная интернет-система – это система проведения расчетов между физическими или юридическими лицами с одной стороны и интернет-пользователями с другой, в процессе покупки/продажи товаров и услуг через Интернет. Именно платежная система позволяет превратить службу по обработке заказов в полноценный магазин со всеми стандартными атрибутами. Выбрав товар или услугу на сайте продавца, покупатель может осуществить платеж, не отходя от компьютера.

    Говоря обобщенно, на сегодняшний день существуют три основных типа электронных платежных систем:

 [image: image19.png]


  1. Системы интернет-банкинга. Это специальные службы, предназначенные для управления Вашим банковским счетом. Такие системы позволяют передавать информацию о состоянии Вашего счета, получать выписку по операциям, переводить средства на другие счета и т.д. и т.п. 

 [image: image20.png]


  2. Системы платежей при помощи кредитных карт. Обычно такие системы позволяют проводить только снятие денег с карточки, что достаточно для оплаты товара в интернет-магазине, но маловато для полноценной электронной коммерции.

 [image: image21.png]


  3. Платежные интернет-системы. То есть такие системы, в которых для осуществления платежей используются «внутрисистемные» электронные деньги. Своего рода «титульные знаки», которые определенным образом соотносятся с реальными валютами. 

    Как Вы уже наверняка поняли, два первых типа электронных платежек нас, как интернет-предпринимателей, мало интересуют. Тогда как третий тип – это именно то, что нам надо! Платежные интернет-системы являются наиболее гибким и удобным финансовым инструментом, так как предлагают нам широчайший спектр услуг с минимальными для нас затратами. 

    Таким системам электронной наличности нет необходимости использовать имеющиеся финансовые структуры для осуществления внутренних денежных переводов, а значит, их услуги наиболее точно соответствуют нашим потребностям.

    Принцип работы платежных интернет-систем чрезвычайно прост. Пользователь вводит в систему, через ее доверенное лицо, некоторую сумму реальных денег, после чего на его аккаунт зачисляется соответствующее количество виртуальных титульных знаков системы. 

    Теперь этими «титульными знаками» пользователь может расплачиваться за товары или услуги, представленные в Интернете, обменивать титульные знаки одного вида, на титульные знаки другого вида, титульные знаки одной системы на титульные знаки другой системы, передавать их другому пользователю и т.д. и т.п.

    Если Вы являетесь всего лишь покупателем, то, используя электронную наличность, экономите как свое время, ведь на транзакцию в электронной платежной системе потребуется всего лишь несколько секунд, так и свои деньги – подобные транзакции стоят намного дешевле обычных почтовых или банковских переводов, равно как и дешевле обслуживания кредитной карточки.

    Так же, расплачиваться электронной наличность несравненно комфортнее – купить книгу, кассету, диск или любой другой товар, пользователь может, не отходя от монитора компьютера. А если он пользуется КПК или ноутбуком, то произвести оплату сможет практически из любой точки планеты, в любое удобное для него время.

    Не менее комфортным оказывается использование электронных денег и для интернет-продавцов. Их электронные магазины могут функционировать 24 часа в сутки, 365 дней в году, поставленные на полный или частичный «автопилот». 

    Накопившиеся же на их электронных счетах «титульные знаки», продавец всегда может превратить обратно в реальные деньги, обменяв у того же самого доверенного лица платежной системы и выведя из системы любым удобным для него способом – от получения бумажных наличных, до перечисления денег на свой банковский счет.
 

*   *   *
    Среди множества самых разнообразных платежных систем мы выделим четыре наиболее популярных, надежных и имеющих широчайшее распространение в Рунете. 

	  

 Вам будет нужно в обязательном порядке зарегистрироваться во всех четырех системах, освоить их, научиться вводить в них деньги, выводить их оттуда, а так же конвертировать одну электронную наличность в другую!!!

   Эти системы:

   1. RUPay –  http://rupay.com   [image: image22.png]


   подробности

 HYPERLINK "http://rupay.com/default.php?p=32166" \t "_blank"    [image: image23.png]


   видео 
   2. Web Money –  http://www.webmoney.ru

 HYPERLINK "http://rupay.com/default.php?p=32166" \t "_blank"    [image: image24.png]


   подробности

 HYPERLINK "http://rupay.com/default.php?p=32166" \t "_blank"    [image: image25.png]


   видео 
   3. Яндекс-Деньги –  http://money.yandex.ru

 HYPERLINK "http://rupay.com/default.php?p=32166" \t "_blank"    [image: image26.png]


   подробности

 HYPERLINK "http://rupay.com/default.php?p=32166" \t "_blank"    [image: image27.png]


   видео 
   4. E-Gold –  http://www.e-gold.com

 HYPERLINK "http://rupay.com/default.php?p=32166" \t "_blank"    [image: image28.png]


   подробности

 HYPERLINK "http://rupay.com/default.php?p=32166" \t "_blank"    [image: image29.png]


   видео 
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Чтобы ознакомиться с каждой системой подробнее, Вы можете перейти на сайт самой системы, либо кликнуть по ссылке «подробности» (см. выше), с правой стороны и прочитать необходимую информацию в режиме оф-лайн. Так же к Вашим услугам наши видео-ролики, которые помогут Вам закрепить теоретический материал на практике.
 


	


 

    Не бойтесь! За регистрацию в представленных выше «платежках» с Вас не возьмут ни копейки. Однако настоятельно рекомендую Вам ввести в Сеть некоторую сумму реальных денег, пусть даже символическую и потренироваться в конвертации одного вида электронных денег в другие.

    Вводить реальную наличность удобнее всего через RUPay, Web Money или Яндекс-Деньги. Рекомендую Вам начать именно с RUPay. Заходите в Ваш аккаунт, в главном меню справа, в разделе «Мой счет», выбираете пункт «Пополнить счет». Указываете сумму, которую Вы готовы внести на счет (в долларах), выбираете наиболее удобный для Вас способ ввода и жмете кнопочку «Далее».

    Самый дешевый и быстрый способ пополнения Вашего RUPay-кошелька, это воспользоваться услугами системы «Контакт», которая присутствует практически в каждом крупном городе. Полный список стран, городов и банков системы можно посмотреть в Интернете по адресу: http://www.contact-sys.com/address/pointsendcnt.phtml  

    Вам будет выписан счет, по которому Вам и нужно будет произвести оплату в ближайшем к Вам отделении системы «Контакт». Не позднее чем через пять банковских дней, а возможно что и раньше, в течение 1-2 суток, деньги поступят на Ваш счет в RUPay. Не менее простым и доступным способом ввода является банковский перевод. Словом, выберите то, что Вам более всего подходит и введите хотя бы 10-15$ для начала…

    Далее Вам будет нужно конвертировать половину введенных денег из RUPay, в Web Money. Проделайте это! С Вас спишут небольшую комиссию, но зато Вы получите первый реальный опыт работы с электронными деньгами НА ПРАКТИКЕ!!! 

    В главном меню справа, в разделе «Мой счет», выбираете пункт «Отправить деньги». Вводите сумму оплаты (минимальная сумма вывода из RUPay составляет 5$, по этому укажите именно ее), после чего выберите в списке способов получения денег Web Money WMZ. 
 

    Это означает, что деньги будут отправлены на Ваш долларовый Z-кошелек в системе Web Money. За вычетом комиссии, сумма получения составит 4,88WMZ. Жмете внизу странички кнопку «Далее», вводите в реквизитах получателя номер Вашего Z-кошелька (обязательно с буквой Z, без лишних пробелов, например – Z123456789012), а поле «Пароль платежа» указываете Ваш платежный пароль (пароль на вывод), полученный Вами при регистрации.

    Пароль платежа является дополнительной защитой Вашего счета. Пароль платежа показывается на экране при первом Вашем входе на счет, он один для каждого счета. Храните этот пароль в надежном месте и не высылайте его по e-mail и другим каналам связи никому и никогда!!!

    Жмете «Отправить» и уже через несколько секунд деньги «упадут» на Ваш WM-Keeper!!! Удобно, легко и просто. А при соблюдении всех необходимых мер безопасности, еще и надежно, практически как в банке.

    Запустите теперь Ваш WM-Keeper и убедитесь, что деньги к Вам действительно поступили. Если же нет или в случае каких-либо иных осложнений, немедленно обращайтесь в круглосуточную онлайн поддержку системы RUPay. Там Вам помогут решить любые трудности связанные с работой в системе, а если Вы все сделали правильно, денежки Ваши никуда не потеряются, можете не волноваться на этот счет.

    Итак, WM-Keeper. Отправленные Вами самому себе 4,88WMZ дожидаются Вас и Вы можете полюбоваться ими, перейдя на вкладку «Кошельки». Операцию обмена Ваших WMZ на WMR Вы можете произвести прямо из своего WM-Keeper’а. Для этого кликните правой кнопкой мышки по Вашему Z-кошельку, выберите во всплывшем меню «Обменять» - «Обменять WM* на WM*» и перейдите на вкладку обмена.

    Укажите направление обмена и сумму обмена (для начала пусть это будет небольшая сумма), нажмите «Оплатить заявку». В следующем окне Вам будет нужно ввести сессионный ключ, нажать ОК и вот уже Ваш WM-Keeper издает приятный звук, символизирующий поступление денег на Ваш WMR-кошелек. Операция обмена произведена. Доллары с Z-кошелька списаны, рубли на R-кошелек начислены (за вычетом комиссии, которую возьмет себе Система в зависимости от обмениваемой суммы).

    Аналогичным образом осуществляется перевод денег на WM-кошельки других участников Системы Web Money. Вы кликаете правой кнопкой мышки по Вашему Z или R-кошельку, выбираете во всплывшем меню «Передать WM» - «В кошелек Web Money…», после чего переходите на вкладку передачи денег другому участнику системы, вводите передаваемую сумму, указываете его Z или R-кошелек (помните, что WMR с Вашего кошелька Вы можете перевести только на WMR-кошелек получателя, равно как и WMZ с Вашего кошелька только на WMZ-кошелек получателя, то есть – кошельки должны быть одного типа), ставите, если нужно, срок протекции (в этом случае не забудьте записать этот код и передать его потом получателю, иначе он просто не сможет снять Ваши деньги) и жмете «Передать». Деньги уходят Вашему контрагенту.

    Просто и легко до безобразия! Но и этим еще далеко не исчерпываются возможности электронных платежных систем. Свои RUPay Вы уже конвертировали в Web Money. Обменивали WMZ на WMR внутри самой системы. Теперь Вам предстоит научиться обменивать Web Money в другие электронные валюты. Для этого существуют специальные обменные пункты в Сети, которыми Вам так же необходимо научиться пользоваться.

    Рассмотрим пример такой «внешней» обменной операции, на примере обмена Ваших WMZ в электронные деньги E-Gold. Если Вы выполнили все наши рекомендации, то счет в системе E-Gold у Вас уже должен быть открыт, точно так же как открыты счета в RUPay, Web Money и Яндекс-Деньги.

    Итак, для обмена Ваших WMR или WMZ в титульные знаки системы E-Gold, Вам предстоит воспользоваться одним из внешних автоматических «обменников». Вообще, таких автоматических «обменников» существует в Сети великое множество, однако во избежание риска нарваться на «липовый» «обменник» и слить свои денежки мошенникам, настоятельно рекомендую Вам пользоваться только самыми надежными, проверенными временем обменными пунктами! 

    К таковым, без сомнения, относятся:
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  1. Roboxchange – http://www.roboxchange.com – старейший и один из самых надежных обменных пунктов Рунета. Сервис Roboxchange.com начал действовать в 2002 году и первым в мире начал обменивать электронные валюты автоматически и мгновенно. В настоящее время Roboxchange.com прочно удерживает первое место среди аналогичных сервисов в сегменте русскоязычного Интернета, как по числу операций, так и по суммарному объему транзакций. Недостатком данного сервиса является, пожалуй, одна из самых высоких комиссий обмена (около 3%). Зато надежно и масса дополнительных услуг!
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  2. Exchanger – http://www.exchanger.ru – Сервис Exchanger предназначен для автоматического p2p-обмена различных валют и титульных знаков WebMoney между участниками системы WebMoney Transfer. Сервис представлен различными секциями, позволяющими проводить обмен электронных средств расчета, а также банковских платежей через системы быстрых денежных переводов и т.п. Каждая из секций работает с одной из валют или системой переводов. Производится обмен титульных знаков WMZ, WMR, WME, WMU ; взаимный двухсторонний обмен WMZ на USD E-gold /USD-переводы в платежной системе E-gold; взаимный двухсторонний обмен WMZ на WU (USD) /USD-переводы в системе денежных переводов Western Union/ и взаимный двухсторонний обмен WMR на WU (RUR) /RUR-переводы в системе денежных переводов Western Union; взаимный двухсторонний обмен WMZ на CONTACT (USD) /USD-переводы в системе денежных переводов CONTACT/ и взаимный двухсторонний обмен WMR на CONTACT (RUR) /RUR-переводы в системе денежных переводов CONTACT; взаимный обмен WMZ, WMR, WME, WMU на USD, RUR, EUR и UAH соответственно при помощи банковских переводов. Секции сервиса функционируют по биржевому принципу. Во всех секциях, за исключением wm.exchanger.ru, обмен производится только после внесения возвращаемого страхового взноса. Очень существенный плюс заключается в том, что данный сервис не взимает комиссии за свою работу!!! Обмен осуществляется на условиях, назначенных непосредственными участниками обмена. Таким образом, Exchanger позволяет минимизировать расходы на обмен и осуществлять сделки на наиболее выгодных для обеих сторон условиях. 
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  3. Onlinechange – http://onlinechange.com – Данный сервис представил общественности первую версию системы обработки электронных платежей в ноябре 2003 года и к настоящему моменту предлагает полнофункциональную систему обмена электронных валют основных платежных систем: Webmoney, Яндекс-Деньги, E-gold, DramCash, Деньги@Mail.ru... ONLINECHANGE является официальным представителем указанных платежных систем. Уникальность и основное преимущество этого «обменника» заключается в предоставлении двух видов обмена электронных валют: моментальный обмен (осуществляется сразу после получения оплаты, мгновенно) и простой обмен (осуществляется в течении 24 часов с момента получения оплаты от пользователя). Естественно, что последний отличается от "моментального обмена" более выгодным обменным курсом. Оба варианта обмена являются полностью автоматическими.
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  4. Exchange – http://exchange.net.ua – Украинский «обменник». Имеет динамическую систему скидок, которая представляет собой механизм снижения комиссии данного сервиса с увеличением суммы покупки одной из электронных валют. Скидка просчитывается в режиме реального времени, чем больше сумма покупки – тем больше скидка и ниже комиссия «обменника». Имеется так же накопительная система скидок, которая дает Вам возможность существенно экономить на обмене электронных валют. При каждом обмене вычисляется общая сумма всех Ваших операций по каждой валютной паре и рассчитывается скидка, которая растет прямо пропорционально росту общей суммы Ваших операций. Таким образом, каждый следующий обмен становится дешевле предыдущего за счет разницы между процентом комиссии на момент операции и величиной дисконта.
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  5. ExpertExchange – http://www.expertexchange.ru – Обменный пункт в США. Поддерживается обмен PayPal, E-Gold, WebMoney, iKobo, Western Union, Яндекс-Деньги и другие системы. Сотрудничают с интернет-аукционом eBay, при продаже или покупке можно установить прием платежей PayPal на собственном сайте.  

    Итак, для примера, рассмотрим обмен Ваших WMZ в титульные знаки E-Gold через сервис Roboxchange. Вы идете на http://www.roboxchange.com, выбираете пункт «Обменять одни электронные деньги на другие», указываете направление перевода (отдаете WMZ, получаете USD e-gold), ставите обмениваемую сумму (опять же, для первых опытов – небольшую, например 1WMZ), вводите Ваш e-mail и далее просто следуете указаниям мастера обмена.

    Теперь зайдите в Ваш аккаунт на E-Gold и убедитесь, что денежки на Ваш счет пришли. Далее, чтобы закрепить полученные навыки, обменяйте Ваш 1 USD e-gold на RUR Yandex (Яндекс-Деньги) при помощи обменного пункта http://onlinechange.com. В целях ускорения обмены выбирайте «Моментальный обмен». Запустите Ваш Яндекс-Кошелек и убедитесь в получении обмениваемой суммы…

    Ну и в довершение всего этого, можете вернуться в Ваш RUPay аккаунт и заказать ВЫВОД имеющихся там денег из системы – на Ваш банковский счет, по системе «Контакт» или любым другим удобным для Вас способом. 

 

	  
        Не ленитесь, сделайте это!   [image: image36.png]


    видео-ролик  
  
 


	


 

    И не расстраивайтесь, что в результате всей этой круговерти Вы потеряете на комиссии за транзакции несколько долларов! Взамен Вы приобретете просто бесценный опыт работы в четырех самых популярных платежных системах, а опыт этот, поверьте, стоит очень многого! 

    Умея свободно работать в данных «платежках» и пользоваться несколькими обменными пунктами, Вы приобретете самый первый и самый важный навык интернет-коммерсанта. Навык, без которого, о серьезных заработках в Сети нечего и мечтать, ибо это – фундамент, основа электронного бизнеса!

    Как можно скорее получите персональный аттестат системы Web Money и аттестат проверенного клиента системы RUPay. Эти аттестаты существенно расширят ваши возможности в рамках электронного бизнеса. Досконально изучите материалы сайтов данных платежных систем, а так же материалы сайтов «обменников». Поэкспериментируйте с транзакциями и обменом средств, выходя за рамки описанного в данной главе.

    Это Ваш первый ПРАКТИЧЕСКИЙ урок в рамках курса обучения электронной коммерции и от того, насколько хорошо Вы с ним справитесь, будет зависеть весь Ваш последующий успех! Даже если у Вас сейчас нет вообще ни копейки наличных денег и вводить Вам в систему электронных платежей просто нечего, по крайней мере, зарегистрируйтесь в них, изучите их и облазайте вдоль и поперек. Электронные деньги у Вас появятся позже, по мере дальнейшей работы с нашим бесплатным обучающим курсом.

    Однако практические навыки работы с «живыми» электронными деньгами оказались бы для Вас весьма полезными уже сейчас. И помните – даже если Вы не станете интернет-коммерсантом, практический навык владения платежными системами и обменными пунктами пригодится Вам в жизни неоднократно, позволяя экономно и быстро приобретать любые товары в Сети!
 

*   *   *
 

    В заключение данной главы поделюсь своими личными соображениями о том, как и для чего лучше всего использовать каждую конкретную платежную систему.
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  RUPay – самая надежная и либеральная платежная система, она должна стать для Вас базовой. В ней надежнее всего аккумулировать и хранить Вашу электронную наличность. Администрация системы весьма трепетно относится к своим пользователям, а потому «бан» Вам не грозит даже в самых спорных ситуациях (чего не скажешь о Web Money и Яндекс-Деньги!). 

    Сгоняйте всю заработанную наличность из других платежных систем именно в RUPay, переводите эти деньги на бонусный счет вашего внутреннего аккаунта RUPay и храните их именно там! Здесь Ваши деньги не только будут надежно сохранены, но еще вдобавок ко всему смогут и приумножиться, так как на сумму, которая лежит на Вашем бонусном счете в системе RUPay начисляется СЛОЖНЫЙ ПРОЦЕНТ!!! 16% годовых, с ежедневной (!!!) индексацией... 

    Допустим, у Вас на счету лежит 700$... Вы знаете, что в ближайшее время Вам понадобятся на расходы только 100-200$. Выходит, оставшиеся 500$ будут лежать просто так, без дела? А вот и нет!!! Переводите эти 500$ на бонусный счет и, получится, что они у Вас уже не просто так лежат, а РАБОТАЮТ! На них КАПАЕТ ПРОЦЕНТ!!! 

    Перевести же денежки с бонусного счета на обычный (и обратно) можно В ЛЮБОЙ МОМЕНТ. Никакой комиссии RUPay за перегон средств на бонусный счет и обратно – НЕ СНИМАЕТ. Словом, преимущества хранения денег именно в RUPay очевидны!..
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    На момент выпуска данной книги, бонусный счет в системе RUPay был отменен. Очень надеемся, что это временная мера и что в скором времени Администрация RUPay бонусный счет восстановит! 

 




    Учитывая тот факт, что система RUPay позволяет принимать оплату от клиентов несколькими десятками самых различных способов и не запрещает своим клиентам заниматься коммерцией, использование RUPay для автоматической оплаты за товары с Вашего сайта будет самым мудрым решением с Вашей стороны. 

    Итак, в RUPay Вы производите официальный прием платежей с Вашего сайта (в автоматическом режиме) за товары и услуги, а так же, храните и накапливаете в RUPay Ваши электронные денежки. Среди платежных систем коммерсанта, RUPay – это несомненный лидер и главный Ваш финансовый инструмент!
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  Web Money – самая популярная, но, вместе с тем, одна из самых амбициозных платежных систем. После широко известных в Сети и далеко за ее пределами «наездов» на E-Gold и обвинении этой системы в отмывании денег, администрация Web Money не на шутку испугалась и решила показать всему миру, что их платежная система самая честная, чистая, «розовая и пушистая»! 

    В связи с этим, они сначала в массовом порядке начали блокировать счета всех, зарегистрированных в любых МЛМ-проектах и финансовых пирамидах, а затем и до интернет-предпринимателей добрались. Причем делали все это в массовом порядке, с шумом и апломбом именно для того, что бы показать – КАКИЕ ОНИ ЧЕСТНЫЕ!

    Зачем им это было нужно?.. Многие мыслят прямолинейно: «Все платежные системы заинтересованы в увеличении числа участников – это их главная цель». А вот учредители Web Money решили иначе! Они приняли решение ПУБЛИЧНО «пожертвовать» частью пользователей (отлично зная, что те от них никуда не уйдут, ведь Web Money – самая массовая платежная система, а просто перерегистрируются в ней под новыми именами, на анонимные кошельки и деньги их, как и прежде, будут крутиться в самой системе). Зато после всех этих зачисток НИКТО не сможет обвинить саму Web Money в «отмывании грязных денег», как это было в отношении E-Gold… 

    Только поймите меня правильно – я НЕ призываю Вас не пользоваться Web Money. Отказываться от данной платежной системы было бы неразумно и глупо, так как она, на данный момент, действительно является самой популярной и широко используемой в Рунете. Я лишь констатирую факт – держать у них свои деньги и строить свой бизнес на сотрудничестве с WM – ОПАСНО!!! 

    И зачем рисковать, когда есть много альтернативных платежных систем, гораздо более надежных и честных по отношению к своим клиентам?! Та же RUPay, например…

    Вердикт – используем Web Money для взаимных расчетов в Сети, но большие суммы денег у них не держим, и свои авторизированные WM-кошельки для приема денег за оплату товаров или услуг стараемся не использовать. Да и зачем это делать, когда сама Web Money позволяет Вам открыть хоть дюжину анонимных кошельков, с «липовыми» регистрационными данными и формальным аттестатом?!

    Под системой анонимных кошельков подразумевается следующее – Вы открываете не один, а два или более кошельков. Один кошелек Вы авторизируете по всем правилам, возможно даже получаете персональный аттестат, однако никаких платежей от клиентов на этот авторизированный кошелек НЕ ПРИНИМАЕТЕ!!! Единственное, для чего он будет служить, это для аккумуляции денег перед их конвертацией в RUPay или их выводом на Ваш банковский депозит. 

    Платежи от клиентов, в случае необходимости, Вы будете получать на другой WM-кошелек – НЕ авторизированный, анонимный. Получив платеж, Вы напрямую или (что еще лучше!) через систему автоматических «обменников», немедленно перекидываете деньги на свой АВТОРИЗИРОВАННЫЙ кошелек, где они и будут храниться, накапливаться, а затем выводиться на ваш «физический» банковский счет или на счет в RUPay…
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  Яндекс-Деньги – используем точно так же и в том же самом смысле, что и Web Money, с той лишь разницей, что пользоваться Яндекс-Деньги придется реже, потому как в популярности эта платежная система весьма существенно уступает Web Money.

    Обратите особое внимание, что Яндекс-Деньги КАТЕГОРИЧЕСКИ запрещают рядовым манимейкерам занятия любыми видами коммерческой деятельности!!! Правда, с одной оговоркой – за исключением тех случаев, когда вы являетесь «принципалом» системы, то есть, реализуете товары, работы, услуги, получая оплату через Яндекс-Деньги, на основании специального договора.

    Казалось бы, при таких «драконовских» условиях от Яндекс-Деньги, как и от Web Money, вообще было бы логично отказаться! Но не торопитесь с выводами. Все же, обеими этими системами пользуется ОГРОМНОЕ КОЛИЧЕСТВО рядовых пользователей, которые частенько могут пожелать оплатить тот или иной Ваш товар именно через Web Money или Яндекс-Деньги.

    Так что же теперь, лишаться клиента?!. Не логичнее ли принять от него оплату на анонимный кошелек, а затем просто перегнать денежки на кошелек авторизированный или сразу же в RUPay?!.

    Кроме того, большинство крупных интернет-магазинов и хостинг-провайдеров принимают оплату в электронных деньгах именно через Яндекс-Деньги и Web Money. Обе эти системы имеют широчайшую сеть среди онлайновых торговых точек Рунета. А значит, платить за товары и услуги нам будет удобнее всего именно в Яндекс-Деньги и в Web Money…
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  E-Gold – хорошая, надежная, честная, но малораспространенная непосредственно в Рунете «платежка». Однако, очень интернациональная и «всеядная». А потому очень удобная для транзитных платежей (когда Вам нужно «замести следы» и полностью анонимизировать Ваши электронные деньги) и для приема оплаты от иностранных покупателей. 
 

    И пусть Вам все выше сказанное не кажется слишком сложным или невероятно запутанным. Вы – будущие интернет-предприниматели, а значит должны мыслить стратегически! Бизнес, во многом сродни политике и требует соответствующего мышления. Полное понимание реалий виртуальной жизни Сети и ее законов интернет-бизнесмену просто необходимо! 

    В отличие от обычных пользователей, интернет-предприниматель должен видеть не только лицевую сторону работы платежных систем, но и их изнанку. Он должен отдавать себе отчет и понимать, что на первом этапе развития любая платежная система пытается привлечь как можно больше новых пользователей и именно по этому, в отношении ко всем своим пользователям, система будет настроена лояльно. Всё им разрешает, ни в чем не ущемляет, а напротив – дает всяческие льготы и послабления...

    Однако по мере роста и выхода международный уровень, многие платежные системы начинают опасаться различного рода давления на них со стороны государственных органов, вплоть до запрещения и закрытия. (Вспомните еще раз скандал с E-Gold, когда эту платежку обвиняли в отмывании денег). 

    Именно поэтому, на втором этапе становления, многие платежные системы пытаются всячески продемонстрировать общественности свою «чистоту», «розовость и пушистость», «невинность перед Законом», если так можно выразиться... 

    Для этого им нужны, например, «показательные казни неблагонадежных», как было в случае с WM, либо же просто составление регламента (правил пользования) Системы таким образом, чтобы в случае налоговых или иных проверок, всегда можно было вывернуться и свалить вину за нарушения на «несознательных пользователей» нарушающих их регламент... 

    Это наблюдалось в Web Money, это же наблюдаем и в Яндекс-Деньги сейчас. Пугаться всего этого и отказываться от работы с такими платежными системами – не стоит! Каждой «платежке» – свое, строго отведенной место в Вашем бизнесе! 

    Нужно просто всегда быть в курсе любых изменений, пытаться глубже ПОНЯТЬ логику и политику, проводимую каждой конкретной платежной системой, ну и – подстраивать стратегию Вашей работы с данной платежной системой под Ваши собственные интересы и нужды, с учетом специфики, правил и поведения самих платежных систем...
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