Практичне заняття 4
Тема 7
1. Методи формування бажаної поведінки споживача.
2. Назвіть етапи обробки інформації.
3. Як	розраховується	диференціальний	поріг	відчуття	за законом Вебера?
4. Що	собою	представляє	пізнавальна	та	емоційна	реакція споживача?
5. Що представляє собою модель пам’яті?
6. Поясніть суть компонентної моделі ставлення покупця.
7. Способи зменшення дисонансу після придбання товару.
8. [bookmark: _GoBack]Охарактеризуйте	теорії,	що	пояснюють	формування ставлення.
