
Тема 11. Інвестиційна
діяльність інноваційного

розвитку підприємств



1. Система механізмів інвестування

2. Механізми мобілізації власних коштів

3. Механізми мобілізації позикових коштів

4. Механізми мобілізації залучених коштів

5. Формування та оптимізація складу інвестицій для фінансування інновацій



Інвестування –

це вид економічної активності, при якій виробляються вкладення капіталу
з метою отримання прибутку.

Сьогодні розрізняють два основних види інвестування: реальний і портфельний.

Портфельні інвестиції являють собою цілий комплекс інвестиційних об'єктів і можуть складатися з
вкладень в цінні папери, деривативи та інші фінансові активи, дорогоцінні метали, банківські
вклади і т. д.

Реальні інвестиції - вкладення коштів у реальні активи: як матеріальні, так і нематеріальні
(інноваційні інвестиції).











11.2 Механізми мобілізації власних коштів



















Домашнє завдання
«Elevator Pitch»

Завдання
Будь ласка, підготуйте 90-секундну презентацію про свій проект, який ви зможете представити своїм
колегам-одногрупникам.

Про техніку
Elevator Pitch - це коротка промова, яку ви можете використати, щоб підвищити інтерес до свого
проекту. Хороший Elevator Pitch повинен тривати не довше, ніж коротка поїздка на ліфті, звідси і
назва. Вони повинні бути цікавими, незабутніми та лаконічними. Вони також повинні пояснити, чому
ваш проект вартий підтримки.



Як структурувати?

1. Представтесь: будьте короткими та простими. Ви не можете встигнути детальніше визначитися зі
своїм кар’єрним шляхом. Достатньо буде вказати своє ім’я та функцію та, можливо, одне речення, 
яке описує вас трохи далі з посиланням на ваш проект.

2. Сформулюйте проблему, яку хоче вирішити ваш проект: Сформулюйте виклик, який ви хочете
вирішити своїм проектом, проблему, яку він може вирішити. Тут нормально констатувати невеликі
проблеми. Необов’язково представляти свій проект таким чином, ніби Ви плануєте змінити світ.

3. Сформулюйте, що Ви хочете з цим зробити: Сформулюйте свою ідею проекту якомога точніше і 
якомога зрозуміліше для неспеціалістів.

4. Включіть статус-кво: якщо проект розпочато, сформулюйте на якому Ви етапі.

Створення Elevator Pitch
Створити хорошу презентацію не так просто, як може здатися на перший погляд. Щоб це правильно 
зробити, може знадобитися деякий час (і потренуватися з секундоміром!). Існує кілька рекомендацій
щодо того, як структурувати Elevator Pitch. Рекомендую наступний для презентації вашого проекту 
план:



Домашнє завдання
«Elevator Pitch»

• https://articles.bplans.com/the-7-key-components-of-a-perfect-elevator-pitch/
• https://www.mindtools.com/pages/article/elevator-pitch.htm

Що слід пам’ятати?
1. Будьте раді своєму проекту. Ідея вашого проекту повинна бути чимось, що вас захоплює. Якщо

ваша ідея проекту викликає посмішку на вашому обличчі, ви можете заразити свою аудиторію цим
хвилюванням. Якщо цього не сталося, ви можете переглянути свою ідею проекту… :o)

2. Передайте свію ідею та переваги. Якщо ви хочете зацікавити свою аудиторію своїм проектом і хочете
зробити її готовою підтримати (наприклад, якщо ви презентуєте ідею свого проекту керівництву та 
просите про фінансування), вам слід чітко пояснити, чим проект особливий. Можливо ...
• це просто ідеальний час для реалізації вашого проекту (пандемія, наприклад). 
• у вас ідеальний склад команди для реалізації проекту.
• …
3. Практика. Оскільки складно зрозуміти ідею вашого складного проекту за 90 секунд легко
зрозумілим способом, рекомендю практикувати презентацію за секундоміром.


