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ОПИС КУРСУ

Дана дисципліна є теоретичною основою сукупності знань та вмінь, що формують професійний профіль фахівця в області менеджменту зовнішньоекономічної діяльності щодо організації ефективного господарювання на рівні основної ланки суспільного виробництва – підприємства.
Метою  викладання  навчальної дисципліни «Дистрибуція та розподіл товарів на міжнародних ринках» є формування комплексного уявлення, базових знань і практичних навичок щодо сутності ролі, функціонального призначення та інструментарію міжнародної дистрибуції у високо конкурентному середовищі.
Основними завданнями вивчення навчальної дисципліни «Дистрибуція та розподіл товарів на міжнародних ринках» є:
· формування системи знань про сутність концепцій етапів і показників міжнародної торгівлі;
· вивчення сучасних форм організації міжнародного обміну товарами, послугами, патентами та ліцензіями;
· дослідження особливостей і тенденцій застосування методів міжнародної торгівлі;
· з’ясування основних засад формування та розвитку системи регулювання міжнародної торгівлі на корпоративному, національному, міжнаціональному, наднаціональному та глобальному рівнях   ;
· вивчення сутності та процесу укладання міжнародних комерційних контрактів;
· оволодіння знаннями про особливості організації процесу виконання укладених торгівельних контрактів;
· визначення змісту міжнародних правил тлумачення  торгівельних термінів Інкотермс.

ОЧІКУВАНІ РЕЗУЛЬТАТИ НАВЧАННЯ
У результаті вивчення навчальної дисципліни студент повинен знати: 
· сутність і значення міжнародної торгівлі в системі міжнародних економічних відносин, особливості її розвитку;
· основні концепції міжнародної торгівлі;
· способи регулювання міжнародної торгівлі на національному та міжнаціональному рівнях;
· основні види міжнародних торговельних операцій;
· організаційні аспекти міжнародної торгівлі;
· нормативно-правову регламентацію міжнародних торговельних угод;
· зміст міжнародних правил, тлумачення торгівельних термінів Інкотермс; 
Вміти: 
· оцінювати результативність і взаємозв’язок між міжнародною торгівлею та економічним розвитком країни;
· пояснити причини міжнародного обміну, його динаміку, структури та ефективності;
· давати характеристику окремих форм міжнародної торгівлі, методів здійснення експортно-імпортних операцій та діяльності організацій товарних ринків ;
· пояснювати процеси укладання та виконання контрактів міжнародної купівлі-продажу;
· дати оцінку методам регулювання міжнародних торгових суперечок;
· застосувати міжнародні правила тлумачення торгівельних термінів Інкотермс у контрактній діяльності.
Навчальний матеріал дисципліни структурований за модульним принципом і складається з одного навчального модуля, а «Дистрибуція та розподіл товарів на міжнародних ринках», який є логічно завершеною, відносно самостійного, цілісного частинного навчального процесу, засвоєння якої передбачає проведення модульної контрольної роботи та аналіз результатів її виконання. 
Згідно з вимогами освітньо-професійної програми студенти повинні досягти таких компетентностей:
· здатність до абстрактного мислення, аналізу та синтезу;
· здатність застосовувати знання в професійній діяльності;
· здатність розуміти сутність дистрибуції в класичній і практичній теорії маркетингу;
· здатність застосовувати знання щодо нормативного забезпечення міжнародної торгівлі та її основних розділів практичної діяльності підприємств.
Міждисциплінарні зв’язки.
Вивчення навчальної дисципліни «Дистрибуція та розподіл товарів на міжнародних ринках» базується на теоретичних і практичних положеннях економічної теорії практичних положеннях економічної теорії та управління і пов’язане з такими дисциплінами. «Основи економічної теорії» (знання основних економічних законів щодо вибору способу використання виробничих ресурсів (землі, праці, обладнання, технічних знань) для виготовлення різних товарів і розподілу між різними членами суспільства «Мікроекономіка» (володіння знаннями щодо поведінки на ринку економічних суб’єктів, які прагнуть вигоди, оптимально використовуючи обмежені ресурси альтернативного застосування); «Макроекономіка» (знання механізмів функціювання національної економіки на основі поєднання ринкового саморегулювання та державного впливу на економічні процеси); «Розміщення продуктивних сил» (знання законів, закономірностей, принципів і факторів просторової(територіальної) організації продуктивних сил, їх сучасне та перспективне розміщення); «Основи менеджменту» (Знання загальних закономірностей, принципів формування та розвитку системи управління організацією); «Правознавство» (знання основних теоретичних та законодавчих положень в сфері правознавства, а також змісту основних теоретично-правових актів різних галузей права); «Економіка підприємства» (знання методів і способів раціонального поєднання і ефективного використання всіх елементів виробничого процесу на рівні підприємства). 
Навчальна  дисципліна «Дистрибуція та розподіл товарів на міжнародних ринках» базується на знаннях таких дисциплін, як «Менеджмент», «Менеджмент бізнес-процесів», «Діагностика бізнес-процесів у зовнішньоекономічній діяльності»,  «Макроекономіка», «Міжнародна торгівля», «Міжнародний бізнес».


	№

	Контрольний захід
	Кількість контрольних заходів
	Кількість балів за 1 захід
	Усього балів

	1
	Вибіркове опитування на лекційних заняттях за теоретичним матеріалом курсу протягом вивчення дисципліни
	10
	3
	30

	2
	Розв’язання на самостійних заняттях ситуаційних задач. 
Терміни виконання визначаються в межах вивчення матеріалу.
	2
	5
	10

	3
	Самостійне проходження тесту у системі Moodle  за матеріалом Розділ 1
	4
	5
	20

	4
	Підсумковий контроль
	Контрольне тестування за вивченим матеріалом (проводиться по завершенню вивчення курсу на вибір викладача в електронному або письмовому вигляді)
	1
	
	40

	
	
	Розв’язання розрахункової або ситуаційної задачі, виконання різних типів практичних завдань у письмовій формі
	
	
	

	Усього
	
	17
	-
	100



Шкала оцінювання: національна та ECTS

	За шкалою ECTS
	За шкалою університету
	За національною шкалою

	
	
	Екзамен
	Залік

	A
	90 – 100
(відмінно)
	
5 (відмінно)
	



Зараховано

	B
	85 – 89
(дуже добре)
	
4 (добре)
	

	C
	75 – 84
(добре)
	
	

	D
	70 – 74
(задовільно)
	
3 (задовільно)
	

	E
	60 – 69
(достатньо)
	
	

	
FX
	35 – 59
(незадовільно – з можливістю повторного складання)
	

2 (незадовільно)
	

Не зараховано

	
F
	1 – 34
(незадовільно – з обов’язковим повторним курсом)
	
	

















Структура навчальної дисципліни

	Назви тематичних розділів і тем
	Кількість годин

	
	денна форма
	заочна форма

	
	усього
	у тому числі
	усього
	у тому числі

	
	
	л
	п
	лаб
	сам. роб.
	
	л
	п
	лаб
	сам. роб.

	
	
	
	
	
	
	Інд. Завд.
	
	
	
	
	
	Інд. Завд.

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	
	7
	8
	9
	10
	11
	

	Розділ 1. Міжнародна торгівля як форма міжнародних економічних відносин

	Тема 1.
Міжнародна торгівля в системі світогоспо-дарських зв’язків
	4
	2
	-
	2
	2
	
	
	
	
	
	
	

	Тема 2.
Сутність дистибьюції та її переваги.
	6
	2
	-
	-
	4
	-
	
	
	
	
	
	-

	Тема 3.
Теорії міжнародної торгівлі. Класифікація теорій міжнародної торгівлі
	6
	2
	-
	
	4
	-
	
	
	
	
	
	-

	Тема 4.
Регулювання міжнародної торгівлі: національних рівень.
	10
	4
	-
	
	6
	-
	
	
	
	
	
	-

	Тема 5.
Національний рівень регулювання міжнародної торгівлі.
	12
	4
	-
	
	8
	-
	
	
	
	
	
	-

	Тема 6.
Дистрибуція – як вид елементів маркетингу.
	16
	6
	-
	
	10
	-
	
	
	
	
	
	-

	Тема 7.
Управління системою дистрибуції.
	12
	4
	-
	
	8
	-
	
	
	
	
	
	-

	Разом за розділ 1
	66
	24
	-
	
	42
	-
	
	
	
	
	
	-

	Усього годин
	66
	24
	-
	
	42
	-
	
	
	
	
	
	-





Теми лекційних занять

	№ теми
з/п
	Назва теми
	Кількість годин

	
	
	Денна форма
	Заочна форма

	1
	Міжнародна торгівля в системі світогосподарських зв’язків
	2
	-

	2
	Сутність дистрибуції та її переваги.
	2
	-

	3
	Теорії міжнародної торгівлі. Класифікація теорій міжнародної торгівлі
	2
	-

	4
	Регулювання міжнародної торгівлі: національних рівень.
	4
	-

	5
	Національний рівень регулювання міжнародної торгівлі.
	4
	-

	6
	Дистрибуція – як вид елементів маркетингу.
	6
	-

	7
	Управління системою дистрибуції.
	4
	-

	Разом
	24
	-



Самостійна робота

	№ теми
з/п
	Назва теми
	Кількість годин

	
	
	Денна форма
	Заочна форма

	1
	Міжнародна торгівля в системі світогосподарських зв’язків
	2
	-

	2
	Сутність дистрибуції та її переваги.
	4
	-

	3
	Теорії міжнародної торгівлі. Класифікація теорій міжнародної торгівлі
	4
	-

	4
	Регулювання міжнародної торгівлі: національних рівень.
	6
	-

	5
	Національний рівень регулювання міжнародної торгівлі.
	8
	-

	6
	Дистрибуція – як вид елементів маркетингу.
	10
	-

	7
	Управління системою дистрибуції.
	8
	-

	Разом
	42
	-
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